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Введение

Как известно, до 30-х гг. XX в. в экономической теории господствовала так называемая классическая школа, которой экономическая наука обязана практически всем – прежде всего, разработкой предмета и метода экономической отрасти науки. Классическая школа основывалась на микроэкономическом подходе, в центре анализа находился экономический субъект (потребитель или фирма), который максимизирует свою выгоду. Предполагалось, что экономические субъекты функционируют в условиях совершенной конкуренции, где эффективность деятельности фирмы отождествлялась с эффективностью функционирования экономики в целом. Этот подход подразумевал рациональное использование ресурсов в национальном хозяйстве и не допускал возможности длительного нарушения равновесия экономической системы. Данные постулаты были поставлены под сомнение одним из величайших экономистов нынешнего столетия Джоном Мейнардом Кейнсом.

Мировой экономический кризис 1929-1933 гг. предопределил возникновение целого комплекса новых проблем научных исследователей. И если “сила” неоклассической теории конца XIX – начала XX в. распространялась главным образом на микроэкономический анализ, то в условиях нетипичного, можно сказать, кризиса, сопровождавшегося всеобщей безработицей, стал необходим и иной – макроэкономический анализ, к которому, в частности, и обратился Дж.М.Кейнс. Своеобразное осмысление последствий самого долгого и тяжелого кризиса тех лет отразилось в совершенно неординарных в тот период положениях изданной Кейнсом в Лондоне книги под названием “Общая теория занятости, процента и денег” (1936 г.). Это произведение принесло ему широкую известность и признание, поскольку оно уже в 30-е гг. послужило теоретико-методологической базой программ стабилизации экономики на уровне правительств в ряде государств Европы и США. В чем же заключается неординарность взглядов Кейнса и почему они не утрачивают своей актуальности и в наши дни? Попробуем в этом разобраться.

1. Биографические сведения

Джон Мейнард Кейнс родился 5 июня 1883 г. в г. Кембридже. Его отцом был профессор логики и экономики Джон Невил Кейнс, отдавший сына на учебу в одну из частных школ штата Итона, где молодой Кейнс обнаружил незаурядные способности к математике. Но стать профессионалом в этой области ему было не суждено. Под влиянием А.Маршалла, чьи лекции Кейнс слушал в Королевском колледже в Кембридже в 1902-1906 гг., он увлекся экономической теорией, которая стала впоследствии главным делом его жизни
. 

Послеуниверситетская карьера Дж.М. Кейнса – это сочетание деятельности на поприще и государственной службы, и публицистики, и экономической науки. После короткого периода работы в Министерстве по делам Индии (1906-1908 гг.) Кейнс получает приглашение читать курс лекций по экономической теории в Кембридже. Этот этап занял 7 лет и отмечен, во-первых, опубликацией его первой научной статьи по экономике (“Индексный метод”, 1909 г.), во-вторых, утверждением Кейнса на посту главного редактора “Экономического журнала” (1912-1945 гг.), в-третьих, назначением его секретарем Королевского экономического общества и членом Королевской комиссии по финансам и денежному обращению Индии, в-четвертых, выходом в свет его первой книги “Денежное обращение и финансы” (1913 г.). В 1915 г. Кейнс дает согласие перейти на службу в Государственное Казначейство, где до 1919 г. занимается проблемами международных финансов, выступая нередко в качестве эксперта в финансовых переговорах Великобритании. Карьера его развивается успешно, растет авторитет и влияние в академических и государственных сферах. Однако вскоре события принимают неожиданный оборот.

В 1919 г. Кейнса назначают главным представителем британского казначейства на мирной конференции в Париже, где он участвует в выработке условий Версальского мира с побежденной Германией. Именно здесь Кейнс демонстрирует самостоятельность суждений и особую позицию, стоившие ему карьеры крупного государственного чиновника. Кейнс выражает несогласие с условиями стран-победительниц и покидает конференцию. С его точки зрения, эти условия неизбежно порождают экономический хаос и создадут предпосылки новой войны в Европе. Свои аргументы на этот счет Кейнс изложил в книге “Экономические последствия Версальского мирного договора”, вышедшей в том же 1919 г. и принесшей автору всемирную известность. Однако на британское правительство она произвела крайне негативный эффект, и Кейнс надолго становится для официальных кругов персоной нон-грата. 

На государственную службу Кейнс возвращается лишь много лет спустя, но эти годы оказались для него вовсе не потерянными. Оставив официальный пост, Кейнс полностью отдался научной и публицистической деятельности. Уже в 1921 г. он публикует исследование “Трактат о вероятности”, где особое внимание уделяется разработке практических мер экономической политики государства. А в 1923 г. выходит в свет книга “Трактат о денежной реформе”, в которой Кейнс, в частности, анализирует социальные последствия инфляции, связывая этот феном с проблемой занятости. Так или иначе, 20-е годы – важный этап в жизни английского экономиста. В этот период складываются ключевые элементы будущей кейнсианской доктрины.

В 1929 г. Кейнс возвращается к активной общественной жизни. Его назначают членом правительственного комитета финансов и промышленности, а в 1930 г. выходит в свет его фундаментальный двухтомный труд “Трактат о деньгах”. Это было время “Великой депрессии” и автор специально подчеркивает, что цель его работы состоит в том, чтобы “найти метод, пригодный для характеристики не только стабильного развития, но и неравновесия, и для того, чтобы динамические законы, управляющие переходом денежной массы от состояния равновесия к другому состоянию”
. Между тем в условиях набирающего силу кризиса Кейнс, в сущности, оказался единственным экономистом, готовым дать ответ на вопросы – как преодолеть спад, как спасти рыночную экономику от, казалось бы, неизбежной катастрофы и, наконец, как обеспечить работой и средствами к существованию огромные массы людей? В тот период это были самые острые и неотложные вопросы практики и теории.

В 1933 г. Кейнс публикует памфлет “Путь к процветанию”, где в популярной форме излагает главные требования к правительству. Оно должно, по мнению Кейнса, увеличить расходы на организацию общественных работ, что будет, благодаря мультипликационному эффекту, способствовать многократному увеличению доходов и занятости. Однако полное изложение взглядов на природу современного ему капитализма и способов его спасения Кейнсу удалось осуществить немного позже – в 1936 г., когда в свет вышла его главная книга, принесшая ему мировую известность. Она называлась “Общая теория занятости, процента и денег”.

По оценкам многих экономистов, эта книга явилась поворотным пунктом в экономической науке XX в. и во многом определяет экономическую политику и в настоящее время. И это не случайно. В своем научном труде Кейнс дал глубокую интерпретацию капитализма в целом, существенно обновил методологический арсенал западной науки, разработал принципы антикризисной политики государства. Следует отметить, что работа была встречена довольно не однозначно. Она и сегодня является объектом оживленной полемики в среде экономистов самых разных направлений. Причем диапазон точек зрений колеблется от полного согласия с Кейнсом до полного неприятия его теории.

В начале Второй мировой войны Кейнс занимает пост советника министра финансов и одновременно является одним из директоров Английского банка. В 1940 г. издается его последнее крупное сочинение “Как оплатить войну”, в котором он рекомендует использовать в целях компенсации военных расходов принудительные займы у населения с отсроченной выплатой процентов по ним.

Уже в конце своей жизни, в 1944 г., Кейнс принимает участие в работе знаменитой Бреттон-Вудской конференции, заложившей основы послевоенной валютной системы. Он возглавляет английскую делегацию и пытается предложить свой план международных расчетов. Главный пункт этого плана – отход от золотого стандарта и введение специальных международных обязательств. Хотя его план не был принят по вине американской стороны, его идеи о необходимости управлять международными расчетами легли в основу создания МВФ и МБРР.

В 1945 г. по поручению Английского казначейства Кейнс проводит переговоры с США о предоставлении Великобритании восстановительных займов. Эти переговоры – последнее, что ему удалось сделать. Надломленный болезнью великий английский экономист скончался 21 апреля 1946 г.

Обращаясь к биографии Дж.М.Кейнса , можно с полной уверенностью утверждать, что ныне он смог бы отнести и в свой адрес написанные им в завершение “Общей теории занятости, процента и денег” слова о том, что “идеи экономистов и политических мыслителей – и когда они правы, и когда ошибаются – имеют гораздо большее значение, чем принято думать. В действительности только они и правят миром”
.

2. “Революция” в экономической теории

Как остановить спад? Эта проблема достигла апогея, когда в конце 20-х - начале 30-х гг. США, Западная Европа, практически весь капиталистическим мир, переживали “Великую депрессию”. Кризисное падение производства сопровождалось массовой безработицей. Это был самый глубокий и продолжительный кризис, особенно тяжело поразивший США. Падение производства составило десятки процентов. Официальные показатели безработицы в Великобритании не опускались ниже 20%. В Германии они были еще выше. В США без работы оставались 25% и более: семь человек из десяти трудоспособных работали, а трое искали работу, стояли в очереди на бирже труда, жили на пособие
.

Следует отметить, что экономисты не были едины в поисках причин спада. Предлагались различные рецепты выхода из экономического кризиса. Одни искали объяснение в перенасыщенности спроса, другие, напротив, считали, что спрос упал до чрезмерно низкого уровня. Кто-то видел причину в падении капиталовложений, а кто-то в просчетах системы банковского регулирования. 

Именно в таких условиях появилась книга Джона Мейнарда Кейнса “Общая теория занятости, процента и денег”, которая, по сути, подводила теоретическую базу под рекомендации тех, кто предлагал для снижения безработицы широко использовать общественные работы, усилить воздействие государства на уровень занятости, стимулирование спроса. В самом названии книги сразу привлекают внимание два момента. Во-первых, важное определение “общая теория”, что не является случайностью. Первая глава так и называется “Общая теория”, будучи самой маленькой (всего 15 строк!) и самой важной главой работы, так как в ней Кейнс излагает своего рода свое “программное заявление”. В первых же строках автор объясняет читателю, почему он дал такое название своей работе, - “книга озаглавлена так для того, чтобы мои аргументы и выводы противопоставить аргументам и выводам классической теории”. Таким образом, Кейнс не только не скрывает, а с самого начала выступает с “открытым забралом” против классической теории, господствовавшей в экономической науке более двух веков. Во-вторых, это выстроенная зависимость категорий “занятость – процент – деньги”, весьма удаленных (до Кейнса) друг от друга в теоретическом пространстве.

“Общая теория занятости, процента и денег” Дж.М.Кейнса явилась поворотным пунктом в экономической науке XX в. В этой связи встает следующий вопрос: в чем заключаются причины популярности теории Кейнса не только в те далекие годы, но и сегодня и в чем состоит его новаторство? Да, со времени выхода в свет его книги прошло уже более полувека, существенно изменилась экономическая обстановка, проблемы, стоящие перед экономической наукой, методы и инструменты государственного регулирования. Изменились теоретические позиции и практические рекомендации, которые предлагаются современными кейнсианцами. Так почему же они считают себя кейнсианцами? Здесь хотелось бы выделить несколько ключевых моментов.

Во-первых, наряду с несомненными различиями между взглядами сегодняшних сторонников кейнсианской теории с позицией, выдвинутой ее автором в 30-х гг., сохраняются общие подходы концептуального порядка, составляющие “скелет” всей кейнсианской теории. Теория Кейнса – это теория эффективного спроса, т.е. потенциально возможного и стимулируемого государством спроса. Его идея заключалась в том, чтобы через активизацию и стимулирование совокупного спроса (общей покупательной способности) воздействовать на производство и предложение товаров и услуг. Это также теория, придающая решающее значение инвестициям. Чем выше их прибыльность и чем значительней размеры, тем больше масштабы и выше темпы роста производства. Концепция, выдвинутая Кейнсом, предусматривает активное вмешательство государства в экономическую жизнь. Ее главная идея состоит в том, что система рыночных экономических отношений отнюдь не является совершенной и саморегулируемой и что максимально возможную занятость и экономический рост может обеспечить только активное вмешательство государства в экономику. 

Обобщив исторический опыт “Великой депрессии”, Кейнс дал ответ на глобальный вопрос экономической теории – какой должна быть оптимальная организация экономики XX века? Лаконично его ответ можно сформулировать следующим образом: регулируемой, но, по-прежнему, - рыночной. Такой ответ лежит в русле магистральной линии поисков экономической науки, по-настоящему озабоченной только одним – каков должен быть оптимальный механизм регулирования экономики? Именно это, а не ограниченность ресурсов волнует экономистов. Ограниченность ресурсов только придает регулированию особую остроту. В этом функциональном аспекте с момента появления рыночной экономики в экономической теории можно выделить две альтернативные позиции.

Первая – механизм регулирования рыночной экономики заключен в ней самой (“саморегулируемая система”).

Вторая – рыночная экономика нуждается во внешнем регуляторе 
(“общественно-регулируемая система”).

Если оценивать теорию Кейнса в аспекте отмеченных альтернатив, то он в экономическом смысле является “центристом”, его концепция сохраняет жизнь рыночной экономике (а следовательно, и механизму ее саморегулирования), но признавал, что неустранимые издержки рыночного механизма следует компенсировать общественным регулированием. В этой связи важно обратить внимание на следующие моменты
.

1. “Саморегулирование” Кейнс оставляет, но только для микроэкономики, общественное же регулирование – необходимость для макроэкономики (и здесь Кейнс абсолютно прав, ибо XIX в. – это мир завершенной микроэкономики, тогда как XX в. – эпоха возникающей макроэкономики); впрочем, данная мысль была отмечена и обоснована К.Марксом еще за столетие до Кейнса.

2. Интересна и разная оценка исторического будущего капитализма (рынка) в трудах трех великих экономистов: для пионера рынка А.Смита – он “бессмертен”; по Марксу – “умирает”; диагноз же Кейнса – “жить будет, но на лекарстве” (в качестве которого и выступает общественное регулирование).

3. На первый взгляд, “общественное регулирование” экономики объединяет Кейнса и Маркса; на самом же деле Маркс понимал под этим в прямом смысле “общество” при “отсутствии рынка”, тогда как Кейнс имел в виду “правительство” (т.е. “правительственное” регулирование) при сохранении рынка. Если у Кейнса рынок выступает объективным противовесом и ограничителем регулирующей деятельности “правительства”, то у Маркса сохранившееся государство – при отмирании рынка – превращается на практике в абсолютно монопольную силу. Другими словами, Маркс использует силу общества против рынка, Кейнс – во имя рынка.

Во-вторых, теория Кейнса остается значимой и популярной потому, что имеет прямой выход на практику. Она представляет не просто дальнейшее развитие теории, пересмотр теоретических положений классиков, какую-то экономическую абстракцию, а обосновывает практические рекомендации, направленные на регулирование воспроизводственного процесса, снижение уровня безработицы. По Кейнсу, равновесие может быть достигнуто не только при полной, но и при неполной занятости.

В-третьих, принципиальное значение имеет кейнсианская методология, которая выходит за рамки какой-либо одной проблемы. Кейнс выдвигает макроэкономический метод исследования, т.е. исследование зависимостей и пропорций между макроэкономическими величинами - национальным доходом, сбережениями и накоплением. Как известно, до Кейнса преобладал микроэкономический подход, т.е. анализ экономики с точки зрения отдельных хозяйственных единиц, фирм. Условия процветания фирм отождествлялись с условиями процветания нации в целом. Поэтому предложенная Кейнсом система анализа означала своего рода революцию в экономической теории. Ее смысл в том, что область исследования из сферы преимущественно ценовых отношений, анализа спроса и предложения была перенесена в сферу общественного воспроизводства, взаимодействия обмена и производства на макроуровне.

Кейнс заложил основу исследований функциональных зависимостей и взаимосвязей реальных экономических величин как агрегированных категорий, показал их влияние на ход и тенденции экономического развития. Анализ совокупных, агрегированных экономических показателей открыл новые возможности, выдвинул новые проблемы перед экономической наукой. Автор “Общей теории” показал, что экономический рост зависит от структуры общественного продукта, что равновесие может быть достигнуто и при неполной занятости и что полезно исследовать типичные явления, складывающиеся из массовых устремлений и действий участников экономических процессов.

3. Уровень занятости, безработица и совокупный спрос

Проблема, которую поставил перед собой Кейнс, состояла в том, чтобы уяснить, с какими факторами связаны колебания производства и занятости. Нужно было выделить главные переменные, проследить их взаимосвязи и взаимодействие. Автор “Общей теории” исходил из того, что традиционный подход к анализу (на микроуровне) не способен разрешить данную проблему.

Как известно, в неоклассической теории занятость зависит от двух факторов: предельной тягости труда (фактор, определяющий предложение труда) и предельной производительности труда (фактор, определяющий спрос на труд). При этом размеры спроса на труд определяются предельным продуктом, производимым последним рабочим, цена которого и является справедливой ценой данного фактора производства. отсюда следует логический вывод, что чем ниже реальная заработная плата, на которую согласны рабочие, тем выше уровень занятости и наоборот
. Следовательно, уровень занятости зависит от самих рабочих и их согласие работать за более низкую заработную плату увеличивает рост занятости.

Кейнс пришел к заключению, что подобная трактовка ошибочна. Она носила слишком отвлеченный, схематичный характер. По его мнению, “понижение заработной платы не является лекарством от безработицы”. Рабочие, оказавшись уволенными, согласны трудиться и при пониженной оплате, но не могут найти работу. Профсоюзы выступают против снижения заработков. В условиях ухудшения конъюнктуры предприниматели сокращают производство, увольняют часть рабочих. Картина, складывающаяся в обществе на макроуровне, оказывается в явном противоречии с рецептами классиков, исходивших из того, что “безработицы не должно быть, потому что ее быть не может”. 

Традиционный постулат относительно того, что изменения в уровне заработной платы обусловливают сдвиги в уровне занятости, оказывается несостоятельным. По мнению Кейнса, сокращение заработной платы приводит не к росту занятости, а к перераспределению доходов в пользу предпринимателей и рантье. И уменьшение потребительского спроса со стороны рабочих не будет компенсировано увеличением спроса со стороны других групп населения, т.к. увеличение их доходов будет сопровождаться уменьшением предельной склонности к потреблению (данная категория будет рассмотрена далее). Не случайно поэтому более равномерное распределение доходов выступает у Кейнса фактором увеличения размеров эффективного спроса.

Несколько слов необходимо сказать о рассмотрении Кейнсом проблемы безработицы. Интересно отметить, что, по его мнению, за счет выталкивания в ряды безработных определенной части экономически активного населения в системе восстанавливается равновесие. Таким образом, в теории Кейнса оказывается возможным достижение общего равновесия при неполной занятости. Неоклассическая теория такой возможности не допускала, считая, что снижение заработной платы будет происходить до тех пор, пока рынок не поглотит избыток рабочей силы. Иными словами, неоклассики отрицали возможность существования длительной безработицы. Кейнс опровергает этот тезис и, помимо добровольной и фрикционной безработицы, выделяет еще вынужденную безработицу. Он утверждает, что даже при уменьшении реальной заработной платы занятые не бросают работу, а безработные не сокращают предложение рабочей силы. Т.е. реальная заработная плата зависит от спроса на труд, но, поскольку он ограничен, существуют безработные поневоле. Здесь Кейнс опять-таки связывает объем занятости с объемом совокупного спроса.

Кейнс обратил внимание на то, что ускользало от внимания других экономистов. Он выступил с критикой так называемого закона Сэя, который разделялся многими. Сэй считал, что производство само формирует доходы, обеспечивая соответствующий спрос на товары, что будто бы исключает общее перепроизводство товаров и услуг. Нарушения могут происходить по отдельным товарам или товарным группам в силу каких-либо внешних причин, а не в силу нарушения внутренних взаимосвязей, несовершенства самого хозяйственного механизма.

Подобная позиция правомерна для безденежного, натурального обмена. В данной связи Кейнс, в частности, писал: “Со времен Сэя и Рикардо экономисты-классики учили: предложение само порождает спрос… что вся стоимость продукции должна быть израсходована прямо или косвенно на покупку продуктов”. На основании подтверждающих данный тезис выдержек из “Основ политической экономии” Дж.С.Милля и “Чистой теории национальных стоимостей” А.Маршалла Кейнс заключает, что у классиков и их преемников “теория производства и занятости может быть построена (как у Милля) на основе натурального обмена; деньги же никакой самостоятельной роли в экономической жизни не играют”, поэтому “закон Сэя… равносилен предположению, что не существует препятствий к достижению полной занятости”
. Не следует забывать о роли денег, о том, что товары не просто обмениваются “товар на товар”, а продаются и покупаются. Если спрос меньше произведенного в обществе продукта, то возникает несоответствие, часть продукции не находит сбыта; возникает общее перепроизводство; цены не успевают выравнивать спрос и предложение.

Здесь действует так называемый эффект храповика. В случае возрастания спроса цены растут, а в случае его сокращения остаются на прежнем уровне. Понизить уровень заработной платы весьма трудно: рабочие и профсоюзы упорно противодействуют. Низкие ставки не устраивают и предпринимателей, они боятся потерять квалифицированных рабочих. То, что может сделать отдельная фирма, нередко для других оказывается проигрышным вариантом. Нормальное функционирование отдельных фирм - недостаточное условие для успешного функционирования экономики в целом. Если же произойдет повсеместное снижение заработной платы, то снизится покупательная способность населения, сократится спрос на товары, а это приведет не к снижению (как полагают классики), а к увеличению безработицы. Производство еще больше сократится, численность потерявших работу возрастет.

Таким образом, в противовес Сэю и неоклассикам, считавшим, что проблема спроса решается сама собой, Кейнс поставил ее в центр своих исследований, сделал исходным пунктом макроэкономического анализа. Кейнс справедливо указывал, что классическая доктрина предполагает в качестве исходного анализа экономику с полным использованием факторов производства, которые характеризуются относительной редкостью. Между тем в реальности (в 30-е годы) наблюдались не столько ограниченность, столько переизбыток ресурсов. Кейнс приходит к выводу, что размеры общественного производства и занятости, их динамика определяются не факторами предложения, а факторами платежеспособного спроса. В центре внимания должны находиться спрос и его составляющие факторы.

Итак, что понимал Кейнс под совокупным спросом? В самом общем виде совокупный спрос распадается на потребительский спрос (С) и инвестиционный спрос (I). Совокупный спрос - это денежный спрос. Спрос на потребительские товары зависит от того, каков объем совокупного денежного дохода и как расходуется этот доход. Естественно, что с ростом доходов растет и спрос, увеличиваются расходы на потребление. Но это не означает, что расходы увеличиваются в той же самой пропорции, на ту же самую сумму. Расходуются не все деньги, получаемые в виде дохода; часть их откладывается в виде сбережений. Поэтому совокупные расходы .представляют лишь одну часть совокупного дохода, другая его часть - сбережения. 

Такая простая функциональная связь представляет одно из исходных положений кейнсианской теории и может быть изображена в виде следующей схемы
:
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По Кейнсу, доход является основным фактором, определяющим потребление. Он считает, что размеры сбережений - это остаток, образуемый в виде разницы между размером дохода и уровнем потребления. Средства, используемые для личного потребления, возрастают вместе с ростом дохода. Но они возрастают не в той пропорции, в которой увеличивается доход. Здесь Кейнс делает следующий вывод: “Психология общества такова, что с ростом совокупного реального дохода увеличивается и совокупное потребление, однако не в такой же мере, в какой растет доход”
. В качестве причины, по терминологии Кейнса, выступает “основной психологический закон”, смысл которого состоит в том, что по мере роста дохода, увеличения богатства склонность к потреблению снижается. Отмечаются мотивы поведения людей, подталкивающие их к некоторому сдерживанию расходов, направляемых на покупки, расширение потребления (скупость, предусмотрительность, расчетливость и др., всего восемь мотивов).

При рассмотрении данных вопросов Кейнс вводит такие величины, как склонность к потреблению и предельная склонность к потреблению. Отношение уровня потребления С к размеру дохода Y автор “Общей теории” называет склонностью к потреблению. Отношение же приростных величин - прироста потребления (С к приросту дохода (Y - называет предельной склонностью к потреблению (С/(Y. Термин “предельная склонность” обусловлен тем, что речь идет о дополнительном, предельном доходе и его делении на потребляемую и сберегаемую части, причем этот процесс несколько сдерживаемого роста потребления складывается из субъективных (психологических) решений индивидуумов. Порождаемая мотивами субъективного характера склонность к потреблению формирует в совокупности относительно устойчивое отношение.

“Побуждение к удовлетворению неотложных первостепенных нужд человека и его семьи обычно представляет собой более сильный мотив, чем побуждение к накоплению, и последнее только тогда начинает проявляться в полную силу, когда достигнут известный уровень благосостояния. Это ведет к тому, что с ростом реального дохода, как правило, более высоким оказывается удельный вес той части дохода, которая направляется в сбережения”
.

4. Цены и инфляция в теории Дж.Кейнса

Поскольку основой экономического роста, согласно теории Кейнса является эффективный спрос, основным элементом экономической политики является его стимулирование. Главным же средством – активная фискальная политика государства, направленная на стимулирование инвестиций и поддержание высокого уровня потребительского спроса за счет государственных расходов. Неизбежным следствием такой политики является дефицит бюджета и рост денежной массы в экономике страны. И если в рамках классического направления, следствием роста денежной массы является пропорциональный рост цен на продукцию, т.е. адекватный инфляционный рост цен, то основное утверждение Кейнса в данном вопросе сводилось к тому, что увеличение денежной массы в обращении будет приводить к инфляционному росту цен только в условиях полной занятости. 

В условиях же неполной занятости рост денежной массы будет приводить к увеличению степени использования ресурсов. Т.е. всякое увеличение денежного предложения будет распределяться между повышением цен, увеличением денежной заработной платы и ростом производства и занятости. Причем, чем дальше от состояния полной занятости находится экономика, тем в большей степени увеличение денежной массы будет сказываться на росте производства и занятости, а не на росте цен. Бюджетный дефицит, рост денежной массы и инфляции, по мнению Кейнса, является вполне приемлемой ценой за поддержание высокого уровня занятости и стабильное повышение уровня национального дохода. 

Кейнс также вводит понятие абсолютной инфляции, которая имеет место только тогда, когда происходит рост эффективного спроса при полной занятости. Следует отметить, что в работе Кейнса заложены основы инфляции издержек, т.е. роста цен, связанного с увеличением денежной заработной платы.

5. Сбережения и инвестиции

Из “основного психологического закона” Кейнса следует, что при росте дохода доля эффективного спроса, обеспечиваемая личным потреблением, постоянно падает и поэтому расширяющийся объем сбережений должен поглощаться растущим спросом на инвестиции. Размер инвестиций Кейнс считал главным фактором эффективного спроса, и как следствие, роста национального дохода. По его мнению, инвестиции должны компенсировать недостаточность потребительского спроса. Рост инвестиций призван стимулировать рост спроса, а рост платежеспособного спроса приведет к повышению занятости и увеличению национального дохода. Но обеспечение достаточного размера инвестиций упирается в проблему перевода всех сбережений в реальные капиталовложения. 

Что касается представителей классического и неоклассического направлений, то они не видели здесь особой проблемы, исходя из предположения, что процесс сбережения одновременно превращается в процесс инвестирования, т.е. сбережения и инвестиции тождественны. В этой связи Кейнс обращает внимание на то, что если с ростом дохода растут и сбережения, это отнюдь не означает, что вслед за этим в той же пропорции увеличиваются инвестиции. Прирост сбережений не обязательно трансформируется в прирост инвестиций. Равенство, согласно которому сбережения должны быть равны инвестициям (S=I), нарушается. Это обусловлено тем, что уровень и динамика сбережений и инвестиции зависят от действия разных факторов. Так, сбережения определяются ростом дохода. Размер инвестиций зависит от многих переменных: уровня процентной ставки (чем выше процент, тем ниже уровень инвестиций), состояния конъюнктуры, размеров налогообложения, ожидаемой рентабельности капиталовложений.
Более того, в рамках классической школы традиционно считалось, что высокий уровень сбережений является условием экономического роста, поскольку именно сбережения являются источником накопления капитала. оказывается, что не всегда увеличение сбережений ведет к желаемому результату. Однако, как оказалось, не всегда увеличение сбережений ведет к желаемому результату. Потребление сокращается, сбережения растут, а результат не желаемый инвестиции не увеличиваются. Парадокс в том, что рост сбережений при определенных условиях может вести к уменьшению размеров инвестиций.

Кейнс же приходит к выводу, что чрезмерное сбережение является фактором, препятствующим экономическому росту, по его образному выражению, “индивидуальное благоразумие грозит обернуться социальным безумием”, т.к. избыточные сбережения – ни что иное как избыточное предложение товаров, то есть ситуация, грозящая обернуться кризисом перепроизводства. Отсюда следовал вывод: для поддержания постоянного роста национального дохода должны увеличиваться капитальные вложения, призванные поглощать все более расширяющийся объем сбережений. Именно инвестиционному компоненту эффективного спроса принадлежит определяющая роль в определении уровня национального дохода и занятости.

Ключевым уравнением кейнсианской теории можно считать следующее равенство:

GNP = C + I ,

где, GNP – валовый национальный продукт,

C – потребительские расходы,

I – инвестиции.
На первый взгляд принципиального отличия во взглядах Кейнса и представителей классического направления в экономической теории нет. И в том, и в другом случае инвестиции призваны поглотить объем предлагаемых сбережений. Однако у представителей классической школы происходит автоматическое поглощение сбережений инвестициями, т.е. автоматическое достижение макроэкономического равновесия. В теории же Кейнса уровень сбережений, как было сказано, определяется уровнем дохода, а уровень капиталовложений совсем иными факторами и потому равенство сбережений и инвестиций представляет собой скорее случайность, чем закономерность.

Росту инвестиций препятствует снижение нормы ожидаемой прибыли. Падение этой нормы происходит в силу закона убывающей производительности капитала. Ввиду возрастающих размеров ранее накопленного капитала перспективы инвестиционных вложений в производство становятся менее благоприятными. Если к тому же процентная ставка сохраняется на относительно высоком уровне, денежные средства вкладываются не в оборудование, станки, прирост запасов, а в ценные бумаги. Деньги накапливаются, а не направляются в отрасли, обеспечивающие экономический рост. Размер инвестиций зависит также от ожиданий, степени риска, уверенности в целесообразности инвестирования. 

Уровень инвестиций будет зависеть от нормы прибыльности и процентной ставки. Если к примеру, норма прибыльности равна 12%, а процентная ставка - 6%, то ожидаемая эффективность капитальных вложений достаточно высока и привлекательна для инвесторов. Если же норма прибыльности равна 6% и процентная ставка также 6%, то расчет на получение достаточно высоких доходов от расширения и модернизации производства, увеличения запасов сырья и комплектующих оказывается мало привлекательным. Спрос на инвестиционные товары упадет
.

Согласно выводам, к которым пришел Кейнс, экономическое равновесие определяется в конечном счете равенством между сбережением и накоплением. А главной проблемой является недостаточность совокупного спроса; ему препятствует, как уже говорилось, сокращение предельной склонности к потреблению, снижение прибыльности увеличивающегося в размерах капитала, чрезмерное предпочтение ликвидности (наличности).

6. Инвестиционный мультипликатор

Важную роль в кейнсианской теории играет концепция мультипликатора. Показав, что в условиях динамично развивающейся экономики наблюдается тенденция опережающего роста сбережений по сравнению с капиталовложениями, Кейнс акцентировал внимание на проблеме стимулирования инвестиций. По его мнению, именно изменения величины желаемых инвестиционных расходов являются первопричиной колебаний совокупного производства и дохода и, будучи гораздо менее устойчивыми, чем потребительские расходы, инвестиции играют решающую роль в возникновении экономических спадов. Рассматривая прирост национального дохода как функцию прироста инвестиций, Кейнс обращается к механизму мультипликатора.

В переводе мультипликатор означает “множитель” (multiplication - умножение, увеличение; multiplier - множитель, коэффициент). Инвестиционный мультипликатор множит, усиливает спрос в результате воздействия инвестиций на рост дохода. Следует отметить, что механизм мультипликатора был описан в 1931 г., за 5 лет до выхода “Общей теории” Кейнса английским экономистом Р.Каном на примере увеличения занятости при организации общественных работ. 

При расширении общественных работ рост числа занятых оказывался более значительным, чем увеличение числа работников, непосредственно привлекаемых к общественным работам. К примеру, рабочие, нанятые для сооружения шоссейных дорог, увеличивая спрос на потребительские товары, “вызывают” тем самым дополнительную занятость в отраслях, специализирующихся на выпуске этих товаров во “вторичном” секторе. В свою очередь рост доходов и потребления этой группы рабочих потребует расширения производства предметов потребления в смежных отраслях – “третичном” секторе. Образующаяся таким образом цепная связь распространяется (по убывающей) и на другие сектора. Эффект мультипликации будет зависеть от величины “начального” импульса.

В отличие от мультипликатора занятости, Кейнс развил идею мультипликатора накоплений, трансформировав мультипликатор занятости в показатель, выражающий взаимосвязь между приростом инвестиций и увеличением дохода. Характеризуя мультипликатор занятости Р.Ф.Кана как показатель, позволяющий измерить “отношение между увеличением совокупной занятости в отраслях, непосредственно связанных с инвестиуиями”, рекомендуемый собственный коэффициент Кейнс назвал “мультипликатор инвестиций”, который характеризует положение о том, что “когда происходит прирост общей суммы инвестиций, то доход увеличивается на сумму, которая в К раз превосходит прирост инвестиций”. Причина такого положения, подчеркивает Кейнс, заключается в упомянутом “психологическом законе”, в силу которого “по мере того, как реальный доход возрастает, общество желает потреблять постоянно уменьшающуюся его часть”
. 

Далее Кейнс приходит к выводу о том, что “принцип мультипликатора позволяет дать общий ответ на вопрос о том, каким образом колебания инвестиций, составляющих относительно небольшую долю национального дохода, способны вызвать такие колебания совокупной занятости и дохода, которые характеризуются большей амплитудой”. Но, по его убеждению, “хотя в бедном обществе размеры мультипликатора сравнительно велики, влияние колебаний в размерах инвестиций на занятость окажется много сильней в богатом обществе, т.к. можно предположить, что именно в последнем текущие инвестиции составляют гораздо большую долю текущей продукции”

Мультипликатор помогает “почувствовать” эффект государственного стимулирования. Если государство наняло рабочих, доходы которых вырастут на 1 млн. долл., то совокупный доход в обществе вырастет на большую сумму. Почему? Во-первых, потому что существует взаимосвязь между отраслями. Прирост дополнительных инвестиций в какую-либо отрасль дает прирост не только в ней самой, но и связанных с ней отраслях. А создание дополнительных рабочих мест во всех этих отраслях скажется на повышении платежеспособного спроса рабочих, и соответственно, создаст стимулы для расширения производства товаров и услуг. Таким образом решаются две взаимосвязанные проблемы: обеспечение экономического роста и решение проблемы безработицы. Во-вторых, прирост дохода, возникший от увеличения объема инвестиций, делится на личное потребление и сбережение. Чем выше доля потребления С, тем сильнее действует мультипликатор. Мультипликатор и прирост потребления (предельная склонность к потреблению) находятся в прямой пропорциональной зависимости. Мультипликатор и прирост сбережений (предельная склонность к сбережению) находятся в обратной пропорциональной зависимости.

Итак, суть эффекта мультипликатора действительно проста. Тем не менее здесь нелишне привести красноречивое высказывание М.Блауга о значении эффекта мультипликатора. Он, в частности, пишет: “Капиталисты, учил нас Кейнс, могут вытащить себя из затруднительного положения с помощью шнурков от собственных ботинок, а именно через мультипликатор. Решающим моментом при этом является побуждение инвестировать”
.

Формула мультипликатора исходит из уже рассмотренного положения, согласно которому доход Y равен сумме потребления С и сбережений S. Если принять, что Y=1, то С+Y=1. Поскольку мультипликатор показывает, в какой мере увеличивается (прирастает) доход под воздействием накопления, то коэффициент мультипликации Км может быть выражен как единица, деленная на предельную склонность к сбережению, или Км=1/(S. Другое выражение этой зависимости:

Величина мультипликатора в условиях реальной экономики всегда больше единицы. Согласно произведенным подсчетам коэффициент мультипликации в индустриально развитых странах колеблется между 2 и 3. Так, в 80-х гг. в США прирост инвестиций вызывал прирост национального дохода примерно в 2,5 раза (Км=2,5)
. Следует отметить, что модели и расчеты, призванные иллюстрировать действие инвестиционного мультипликатора, довольно условны. Совокупный эффект мультипликатора не проявляет себя сразу, а как бы “растягивается” на протяжении определенного периода. Применительно к показателям американской экономики 20-х гг. затухание первоначального эффекта продолжалось примерно полтора-два года. Эффекты мультипликации наслаивались и добавлялись. В реальной действительности действует не простой, а многосложный мультипликатор.

Рассматривая эффект мультипликации, Кейнс имел в виду в первую очередь расходы из государственного бюджета, в том числе на общественные работы. Т.е. обеспечивать первоначальные инвестиции в условиях недостаточно эффективного спроса со стороны потребителей и частного сектора экономики должно, по мнению Кейнса, государство, не пренебрегая при этом и косвенными методами стимулирования инвестиций. Он иронически замечал, что можно было бы организовать и бессмысленные работы, чтобы только занять безработных. “Если бы казначейство наполняло старые бутылки банкнотами, закапывало их на соответствующей глубине в бездействующих угольных шахтах, заполняло эти шахты доверху городским мусором, а затем, наконец, предоставляло бы частной инициативе на основе хорошо испытанных принципов laissez fair выкапывать эти банкноты из земли…, то безработица могла бы полностью исчезнуть, а косвенным образом, (это) привело бы, вероятно, к значительному увеличению как реального дохода общества, так и его кап шального богатства по сравнению с существующими размерами. Разумеется, более целесообразно было бы строить жилые дома и т. п., но если этому препятствуют политические и практические трудности, то и предлагаемый вариант окажется лучше, чем ничего”
.

Следует отметить, что стимулирующий эффект мультипликатора не является какой-то постоянной величиной и зависит от многих факторов. Если увеличиваются налоги, то величина реального мультипликатора снижается. Если слишком значителен импорт, то часть новых доходов “уплывет” за границу, увеличится вероятность дефицита платежного баланса. Само проявление мультипликационного эффекта так же предполагает наличие определенных условий. Он проявляет себя, прежде всего, при наличии неиспользованных мощностей, свободной рабочей силы. Весьма существенно, куда, в какие отрасли направляются инвестиционные вложения, какова их структура. Эффект мультипликации имеет место обычно в условиях подъема, а не в период спада. Вообще, мультипликатор - механизм с двумя лезвиями: он может усиливать как рост национального дохода, так и его сокращение.

Как известно, инвестиционная деятельность наименее стабильна, она сильнее подвержена внешним воздействиям, чем, скажем, сфера потребления. На учете действия мультипликационных связей строится экономическая политика, принимаются решения по регулированию экономической жизни. Понимание мультипликационных взаимосвязей необходимо и для уяснения особенностей экономических сдвигов в условиях переходной экономики.

7. “Рецепты” макрорегулирования

Итогом своего исследования Дж.М.Кейнс считал создание теории, которая “указывает на жизненную необходимость создания централизованного контроля в вопросах, которые ныне в основном представлены частной инициативе… Государство должно будет частично путем соответствующей системы налогов, частично фиксированием нормы процента и, возможно, другими способами”, ибо “именно в определении объема занятости, а не распределении труда тех, кто уже работает, существующая система оказалась непригодной”. Вот почему, по убеждению Кейнса, “учреждение централизованного контроля, необходимого для обеспечения полной занятости, потребует, конечно, значительного расширения традиционных функций правительства… Но все же остаются широкие возможности для проявления частной инициативы и ответственности”
.

В этой связи нелишне обратиться к российской практике. При переходе России к системе рыночных отношений в начале 90-х гг. была взята обратная кейнсианству линия на самоустранение государства от экономического регулирования и на революционный путь становления рыночных механизмов. К чему это привело сегодня отчетливо видно. Опытом же других бывших стран с командной системой подтверждается вывод о прямой зависимости успеха рыночных преобразований от целенаправленной трансформации экономической роли государства, состоящей в поэтапной перегруппировке приоритетности используемых инструментов, замене директивных на монетарные, налоговые, таможенные и др. Примечательно, что за 20-летний период в бывшем соцлагере результаты оказались более высокими там, где государство изначально взяло на себя роль “гегемона” преобразований. В России же этого изначально не осознали, пытаясь руководствоваться исключительно монетаристскими методами.

Вернемся, однако, к рассмотрению рекомендаций Кейнса в области макроэкономического регулирования. В его концепции экономические факторы делятся на зависимые и независимые. К независимым факторам, которые он называет независимыми переменными, относятся: склонность к потреблению, предельную эффективность капитала и норму процента. Именно они определяют размер эффективного спроса. К зависимым факторам, или зависимым переменным относятся: объем занятости и национальный доход. Задачу государственного вмешательства Кейнс видит во влиянии на независимые переменные, а через их посредничество – на занятость и национальный доход. Другими словами, задачей государственного регулирования является увеличение эффективного спроса и снижение остроты проблем реализации. 

Эффективность регулирования государством экономических процессов, согласно Кейнсу, зависит от изыскания средств под государственные инвестиции, достижения полной занятости населения и фиксирования нормы процента. При этом он полагал, что государственные инвестиции в случае их нехватки должны гарантироваться выпуском дополнительных денег, а возможный дефицит бюджета будет предотвращаться возрастанием занятости и падением нормы процента. Иначе говоря, чем ниже норма ссудного процента, тем выше стимулы к инвестициям, к росту уровня инвестиционного спроса, что в свою очередь расширяет границы занятости, ведет к преодолению безработицы. Таким образом, можно выделить следующие “рецепты”, которые Кейнс выдвигает в качестве основы обеспечения эффективного спроса как определяющего фактора роста и повышения уровня занятости.

1. Кредитно-денежная политика, регулирование процентной ставки. Предлагалось снизить проценты на кредиты, что увеличит разрыв между стоимостью кредитов и ожидаемой прибыльностью капиталовложений, поднимет их “предельную эффективность”. Государство должно обеспечить такое количество денег в обращении, которое позволило бы снизить процентную ставку (так называемая политика дешевых денег). Предприниматели будут вкладывать денежные средства не в ценные бумаги, а в развитие производства. Здесь хотелось бы обратить внимание на то, что Кейнс фактически утверждает допустимость инфляции, считая, что инфляция меньшее зло, чем безработица. Она может быть даже благотворной, так как снижает предпочтение ликвидности.

Но снижение процентной ставки - это не главный путь. Кейнс предполагал, что не исключена ситуация, когда денежная масса продолжает расти, а понижение процентной ставки практически останавливается. Возникает “ловушка ликвидности”, которая ограничивает эффективность кредитно-денежной политики. Поэтому исключительно кредитно-денежные инструменты, по мнению Кейнса, недостаточны в условиях глубокого спада, поскольку они не обеспечивают должного восстановления уверенности в предпринимательской среде.

2. Бюджетная политика, которая предполагает активное финансирование, кредитование частных предпринимателей из государственного бюджета. Кейнс назвал такую политику “социализацией инвестиций”. В целях увеличения объема ресурсов, необходимых для увеличения частных капиталовложений, в рамках бюджетной политики предусматривалась организация государственных закупок товаров и услуг. Также для оживления экономической конъюнктуры Кейнс рекомендовал увеличение государственных капиталовложений, которые играли бы роль “ключа зажигания”, запускающего механизм мультипликатора. Поскольку частные инвестиции в условиях депрессии резко сокращаются в силу пессимистических взглядов относительно перспектив получения прибыли, решение о стимулировании инвестиций должно взять на себя государство. При этом главный критерий успеха для государственной стабилизационной бюджетной политики – увеличение платежеспособного спроса.

Предполагалось, что расширение инвестиционной деятельности государства будет направлено прежде всего на организацию общественных работ – строительство дорог, освоение новых районов, сооружение предприятий. Рекомендовалось также уменьшить уровень налогообложения. Но все же главным Кейнс считал наращивание расходов. В дальнейшем увеличение расходной части госбюджета будет компенсировано новыми налоговыми поступлениями, образуемыми за счет увеличения производства и расширения занятости населения.

3. Перераспределение доходов в интересах социальных групп, получающих наиболее низкие доходы. В своей работе Кейнс неоднократно высказывал мысль о целесообразности уменьшения имущественного неравенства, перераспределения части доход в пользу групп с наибольшей склонностью к потреблению. К таким группам относятся лица наемного труда, преимущественно с низкими доходами. Эти рекомендации не должны вызывать удивления, поскольку, согласно “основному психологическому закону” Кейнса при низком доходе склонность к потреблению выше, и следовательно, эффективность государственной поддержки населения будет ощущаться сильнее. 

4. Политика полной занятости, направленная на недопущение значительной безработицы, на расширение системы социального обеспечения. Предлагался комплекс мер социального характера, включая выплату пособий, развитие системы долгосрочного кредита и т.д.

Несколько слов необходимо сказать о рекомендациях Кейнса в отношении внешнеэкономической политики. Напомню, что для классической школы единственно возможным курсом во внешней торговли было фритредерство (свобода торговли). Не отрицая его позитивные стороны, Кейнс утверждал, что если страна ограничивает импорт более дешевых товаров с целью обеспечения занятости отечественных рабочих, даже если национальная промышленность недостаточно эффективна, то действия этой страны следует признать экономически целесообразными.

Заключение

Подводя итог рассмотрению экономических воззрений Дж.М.Кейнса, следует отметить, что сущность “кейнсианской революции” заключалась в отказе от таких общепринятых в неоклассической школе аксиом, как тезис об автоматическом установлении равновесия спроса и предложения; взгляд на национальный доход как величину постоянную при данном экономическом потенциале страны; убеждение в нейтральном характере денег по отношению к экономическим процессам и др. Заслуга Кейнса состоит в том, что он предложил новый подход, разработал новую теорию регулирования производства и занятости. В отличие от представителей классического и неоклассического направлений, которые сосредотачивали свое внимание на потенциальных факторах экономического роста, лежащих на стороне предложения, Кейнс сделал акцент на факторах экономического роста, лежащих на стороне спроса, разрушив при этом господствующее до него в экономической науке представление об автоматическом достижении равновесия между совокупным спросом и предложением. Он показал, что в современных условиях автоматического восстановления нарушенных пропорций между основными параметрами воспроизводственного процесса не происходит. Рыночные регуляторы оказываются неспособными обеспечить равновесность.

Кейнс обратил внимание на то, что по мере роста общественного богатства проблема поддержания эффективного спроса становится все более сложной и актуальной. Все большую часть дохода люди склонны сберегать. Отождествление сбережений с накоплением не соответствует реальной практике. Сбережения и инвестиции следует разделять. Если сбережения меньше инвестиции, то экономическая активность падает, темны роста снижаются. Если сбережения больше инвестиций, активность усиливается.

Несколько слов хотелось бы сказать о значении разработанной Дж.Кейнсом теории. Во-первых, идеи и положения, высказанные Кейнсом, его терминология, методологические подходы к анализу макропроцессов вошли в арсенал современной науки и продолжают уточняться, детализироваться, углубляться сторонниками кейнсианской школы, оспариваться и трансформироваться противниками. Во-вторых, кейнсианское учение оказало несомненное и мощное влияние на экономическую политику. В странах с развитой рыночной экономикой государство вмешивается в экономику в различных формах, в том числе использует для поддержания занятости кейнсианские рецепты. И в-третьих, обращение Кейнса к макроэкономическому анализу стимулировало разработку системы национальных счетов в тесной увязке с практическими нуждами экономического регулирования. С идеями Кейнса неразрывно связаны и разработка исходных положений антициклической политики, концепция дефицитного финансирования и многие другие.
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