PAGE  
2

ФИНАНСОВАЯ АКАДЕМИЯ ПРИ ПРАВИТЕЛЬСТВЕ

РОССИЙСКОЙ ФЕДЕРАЦИИ

Институт налогов и налогообложения


Кафедра “Налоги и 


налогообложение”


“Допустить к защите”


заведующий кафедрой


д.э.н., профессор


Павлова Л.П.


“
”
200
г.
ДИПЛОМНАЯ РАБОТА

на тему: “Налогообложение лизинговых операций в РФ”

Студента группы 


Научный руководитель:

Москва - 2002

СОДЕРЖАНИЕ
Стр.
ВВЕДЕНИЕ
3
1. Лизинг как эффективный метод финансирования инвестиций
6

1.1. Лизинг: сущность и специфические особенности
6

1.2. Экономическая сторона лизинговых сделок
15

1.3. Развитие лизинговой деятельности в России
18

2. Анализ современной системы налогообложения лизинговых 
операций в РФ
27

2.1. Налог на прибыль при лизинговых операциях
27

2.2. Налог на добавленную стоимость при лизинге
43

2.3. Прочие налоги при осуществлении лизинговых операций
52

3. Проблемы и перспективы налогообложения лизинга в России
57

3.1. Лизинг и банковский кредит: сравнение экономической 
эффективности
57

3.2. Проблемы и перспективы развития лизинга в России: 
налоговый аспект
70

ЗАКЛЮЧЕНИЕ
83
СПИСОК ЛИТЕРАТУРЫ
88

ПРИЛОЖЕНИЕ
91

ВВЕДЕНИЕ
Сегодня ни для кого не секрет, что оживление инвестиционной активности – единственный путь стабилизации развития российской экономики и создания условий для устойчивого экономического роста. Коренная реструктуризация экономики любой страны невозможна без активизации инвестиционных процессов. С этой точки зрения прошедшие три года стали наиболее благоприятными для национальной экономики. Вместе с тем, абсолютный размер инвестиций в основной капитал в 2001 г. составил менее четверти от уровня 1990 года – предстартового года реформ. Недоинвестирование в производственный сектор экономики страны привело к значительному ухудшению его технического состояния. “Проблема 2003 года”, когда ожидается массовое выбытие основных фондов и возможно увеличение техногенных катастроф, может стать реальностью, учитывая степень изношенности основного капитала в России. Так, на сегодняшний день уровень износа машин и оборудования составляет 63,4%, транспортных средств 57,5%, средний фактический срок службы производственного оборудования превысил 32 года при принятом в развитых странах нормативном сроке службы техники менее 7-9 лет.

Однако традиционные источники финансирования инвестиций - бюджетные средства и собственные средства предприятий в силу неустойчивого финансового положения последних и кризисного состояния государственных финансов довольно ограничены. В силу этого предприятия реального сектора экономики вынуждены вместо замены физически и морально устаревшего оборудования отвлекать средства на его капитальный ремонт, затраты на проведение которого в 2001 г. приблизились почти к 40% от объема инвестиций в основной капитал, финансируемых за счет собственных средств. Большинство российских предприятий сегодня стоят перед необходимость существенного удешевления инвестиционной деятельности, причем для многих из них это уже не проблема развития, а вопрос выживания, поскольку в нынешней ситуации новые капиталовложения зачастую уже не компенсируют естественного выбытия основных фондов. В качестве одной из форм решения этой задачи можно рассматривать кредитные источники финансирования инвестиций и такой нетрадиционный для России экономический инструмент, как лизинг.

Необходимо отметить, что в развитых странах лизинг давно стал одним из основных рычагов активизации инвестиционной деятельности. На пятидесяти крупнейших лизинговых рынках мира каждый год заключаются новые договоры почти на полтриллиона долларов. Лизинг стал одной из важнейших составляющих инвестиционной политики во многих государствах. В России же лизинговая деятельность начала активно развиваться лишь в начале 90-х гг. Однако, несмотря на сравнительно небольшой срок использования лизинга в нашей стране, все больше отечественных предприятий осознают действенность и эффективность этого инвестиционного инструмента. О перспективности развития лизинга в России свидетельствует рост доли лизинговых услуг в общем объеме инвестиций в основной капитал с 0,1% - в 1994 году, до 4,35% - в 2001.

Эффективность применения лизинговой схемы финансирования капитальных вложений зависит от многих факторов. Однако практически во всех случаях эта эффективность базируется на возможности использования механизма минимизации налогообложения участников лизинговой сделки. Именно действующий налоговый режим по отношению к субъектам лизинга и конкретным условиям сделки предопределяет возможность и необходимость осуществления инвестиций, используя лизинговую схему. Как показывает практика, налоговое стимулирование лизинговой деятельности является одним из наиболее распространенных и эффективных рычагов воздействия на рынок лизинговых услуг. 

Целью данной работы является раскрытие содержания системы налогообложения лизинговых операций в России, основных элементов налогового режима в отношении участников лизинговых сделок. Т.к. действующее налоговое законодательство не предусматривает каких-либо специальных налогов для субъектов лизинга, они рассматриваются в плане налогообложения как обычные предприятия. Особое внимание будет уделено налогам, порядок исчисления и уплаты которых обладает определенной спецификой в силу особенностей лизинговой деятельности. К таким налогам относятся: налог на прибыль, налог на добавленную стоимость, налог на имущество и налог на пользователей автодорог. 

Будут рассмотрены как положения современного налогового законодательства по отношению к субъектам лизинга, так и особенности их налогообложения, существовавшие ранее. Отдельное место в работе занимает анализ проблем, с которыми сталкиваются участники лизинговой деятельности в налоговой сфере, а также методов решения таких проблем и возможностей налоговой оптимизации.

Кроме того, в процессе написания работы будут решены такие задачи, как определение сущности лизинга, его особенностей как одного из видов инвестиционной деятельности, основных форм и видов лизинга. Будет дана характеристика основных участников и этапов лизингового процесса, проведено сравнение эффективности кредитной и лизинговой схем приобретения имущества на налоговой основе. Несколько параграфов работы посвящены особенностям формирования российского рынка лизинговых услуг, проблемам и перспективам развития как налогообложения, так и в целом лизинга в России. 

При написании данной работы был проработан значительный объем литературы. Основное внимание уделялось анализу современной законодательной базы по вопросам налогообложения лизинга, материалам периодической печати. Монографии в силу постоянного обновления законодательной базы и статистических данных были использованы только при подготовке теоретических разделов работы. Особо хотелось бы отметить такой источник информации, как сайты ведущих лизинговых компаний и Группы по развитию лизинга Международной финансовой корпорации, на которых периодически публикуются аналитические отчеты, статьи экспертов и обзоры прессы по рассматриваемой проблематике (http://www.unlease.ru, http://www.deltaleasing.ru, http://www.russianleasing.ru, http://www.rosleasing.ru и др.)
1. Лизинг как эффективный метод финансирования инвестиций

1.1. Лизинг: сущность и специфические особенности

Лизинг – это сложная форма экономических отношений, объединяющая ряд самостоятельных финансовых операций и включающая такие обязательные элементы, как купля-продажа, аренда, кредит, а также гарантия, обслуживание и др. Лизинг представляет собой особую форму финансирования прямых инвестиций, преимущества которой состоят в том, что предприятие может приобретать и обновлять средства производства, располагая лишь частью необходимых финансовых ресурсов. Как показывает практика, лизинг позволяет самым выгодным образом согласовать интересы производителей и потребителей, банков и лизинговых компаний. Он дает возможность лизингодателю реализовать дорогостоящее оборудование на условиях специфического кредита. Лизингодатель является собственником приобретенного имущества в течение всего срока действия лизингового договора, а лизингополучатель без больших капитальных затрат в течение относительно длительного периода постепенно оплачивает имущество в составе лизинговых платежей.

Правовые основы лизинговой деятельности в России. Следует отметить, что существующая законодательная база лизинга в России довольно обширна. Наиболее важные законодательные акты, регулирующие лизинговую деятельность, включают в себя Гражданский кодекс РФ, в частности, главу 34, в которой даются основные понятия о лизинге, а также Федеральный закон от 29.10.98 №164-ФЗ (с изм. от 29.01.02) “О финансовой аренде (лизинге)”. Поскольку Россия в 1998 г. присоединилась к Конвенции УНИДРУА “О международном финансовом лизинге” (Оттава, 28.05.98), этот документ также является частью законодательной базы о лизинге в России. Помимо этих фундаментальных законодательных актов, существуют другие законодательные и нормативные акты, распространяющиеся на лизинговые операции.

Несколько слов следует сказать в отношении истории правового регулирования лизинга в России. Первым нормативным документом, посвященным правовому регулированию лизинговых отношений, явился Указ Президента РФ от 17.09.94 №1929 “О развитии финансового лизинга в инвестиционной деятельности”, определивший приоритеты развития лизинга. Во исполнение этого Указа Правительство РФ 29.06.95 приняло одноименное Постановление № 633, ставшее судьбоносным для развития лизинга в России. В данном постановлении была сформулирована программа действий правительства и федеральных органов управления по формированию правового и экономического обеспечения лизингового бизнеса и утверждено Временное положение о лизинге. Временное положение явилось первым нормативным документом, в котором были приведены основные понятия, характеризующие лизинговую деятельность. Следующим важным этапом в законодательном обеспечении  лизинговой деятельности следует считать введение в действие с 1 марта 1996 г. Гражданского кодекса РФ (часть вторая), в котором одним из видов договора аренды является договор финансовой аренды (лизинга), т.е. договор лизинга получил законодательное обеспечение.

К сожалению, законодательная база лизинговых сделок в России сегодня не урегулирована. Наиболее серьезными проблемами являются: нестабильность правовой базы, в особенности, ведомственных нормативных актов; противоречия между различными правовыми актами, что приводит к неоднозначному толкованию тех или иных положений; наличие противоречий в ведомственных нормативных актах действующему законодательству, что приводит к проблемам при осуществлении лизинговой деятельности, в первую очередь, с налоговыми и таможенными органами. 

Вплоть до начала 2002 г. Федеральный закон №164-ФЗ “О лизинге” являлся самым ярким примером таких проблем. Вступивший в силу 5 ноября 1998 г. он повлек за собой заметные изменения в нормативном регулировании лизинговой деятельности. Основными целями принятия данного закона являлись развитие форм инвестиций в средства производства на основе операций лизинга, защита прав собственности, прав участников инвестиционного процесса, обеспечение эффективности инвестирования. Однако в действовавшей редакции он противоречил не только Конституции РФ, Гражданскому кодексу РФ и другим законодательным актам, но и сам себе. Основной недостаток этого закона заключается в том, что его авторы не учли фундаментальные принципы лизинга, предусмотренные в ГК РФ и Конвенции УНИДРУА “О международном финансовом лизинге”. Кроме того, Закон “О лизинге” делал попытки регулировать налоговые, таможенные и валютные вопросы, которые, в соответствии с законотворческой практикой, должны регулироваться специальным законодательством
. 

В течение трех лет сохранялась необходимость доработки существующей правовой и нормативной базы лизинга в России. И в первую очередь речь шла о внесении изменений по таким направлениям, как снятие внутренних противоречий в Законе “О лизинге”, снятие противоречий между Законом и ГК РФ, сохранение благоприятного налогового режима для лизинговых операций в свете введения в действие части 2 Налогового кодекса РФ
. Лишь 29 января 2002 г. Президент РФ подписал закон №10-ФЗ “О внесении изменений и дополнений в ФЗ “О лизинге”. Принятые поправки к Закону устраняют ряд его принципиальных недостатков, а также добавляют в него новые гражданско-правовые нормы, призванные способствовать развитию лизинга. По словам директора компании “ДельтаЛизинг”, Николая Зиновьева, принятые поправки позволяют решить 90% юридических проблем, с которыми сталкиваются лизинговые компании. Снижение юридических рисков лизинговой деятельности позволит, с одной стороны, увеличить объем предлагаемых лизинговых услуг, а с другой – расширить доступ российских предприятий к финансированию.

Понятие “лизинг”. Говоря о лизинге, необходимо обратить внимание на тот факт, что в России понятие “лизинг” и “аренда” не совпадают. В мировой практике существует два основных вида лизинга: оперативный и финансовый. В России слово “лизинг” стало общеупотребительным только в начале 90-х годов с развитием лизинговой деятельности. Поэтому международное понятие “оперативный лизинг” идентично российскому термину “аренда”, а международному понятию “финансовый лизинг” соответствуют российские термины “финансовая аренда” и “лизинг”. За последние семь лет в российских нормативных документах было дано несколько определений понятия “лизинг” (см. Приложение 1). 

Статья 3 Федерального закона “О финансовой аренде (лизинге)” содержит следующее определение понятия “лизинг”. Лизинг - совокупность экономических и правовых отношений, возникающих в связи с реализацией договора лизинга, в том числе приобретением предмета лизинга. Договором лизинга признается договор, в соответствии с которым лизингодатель обязуется приобрести в собственность указанное лизингополучателем имущество у определенного им продавца и предоставить лизингополучателю это имущество за плату во временное владение и пользование. Данное определение, в отличие от содержавшегося в Законе “О лизинге”, не противоречит положениям ГК РФ, в частности статьи 665.

Лизинг как вид деятельности может осуществляться только в рамках реализации договоров финансовой аренды (лизинга). Их специфическая особенность заключается в том, что по договору лизинга лизингодатель обязуется приобрести в собственность указанное лизингополучателем имущество у определенного им продавца и предоставить лизингополучателю это имущество за плату во временное владение и пользование для предпринимательских целей (ст.665 ГК РФ). Таким образом, отличительными признаками договора лизинга являются:

· участие трех сторон – лизингодателя, лизингополучателя и продавца предмета лизинга;

· наличие комплекса договорных отношений – лизинг осуществляется на базе двух или более договоров – прежде всего купли-продажи и собственно лизинга, но нередко лизинговая сделка сопровождается и иными договорами (кредитным, страхования, на техническое обслуживание и т.д.);

· использование имущества в предпринимательских целях;

· приобретение имущества специально для передачи в лизинг.

Предмет лизинга. Достаточно распространенной является точка зрения, что предметом лизинга могут быть лишь основные средства в общепринятом понимании. И она имеет под собой реальную основу. Так, во Временном положении о лизинге, объект лизинга определяется как имущество, отнесенное по действующей классификации к основным средствам. Однако Закон “О финансовой аренде (лизинге)” определяет другие критерии, основным из которых является непотребляемость предмета лизинга, т.е. сохранение натуральных свойств в процессе его использования (например, не могут стать предметом лизинга строительные материалы). Различные определения предмета лизинга в нормативных документах приведены в Приложении 2.

Таким образом, предметом лизинга в соответствии со ст.3 Закона могут быть любые непотребляемые вещи, в том числе предприятия и другие имущественные комплексы, здания, сооружения, оборудование, транспортные средства и другое движимое и недвижимое имущество, которое может использоваться для предпринимательской деятельности. Закон накладывает и определенные ограничения, указывая, что предметом лизинга не могут быть земельные участки и другие природные объекты, а также имущество, которое федеральными законами запрещено для свободного обращения или для которого установлен особый порядок обращения.

Субъекты лизинга. Как уже было сказано, лизинг предусматривает, как правило, участие в нем трех сторон: лизингодателя, лизингополучателя и производителя. Статья 4 Закона дает определение трех основных субъектов лизинговых сделок:

· лизингодатель – физическое или юридическое лицо, которое за счет привлеченных и (или) собственных средств приобретает в ходе реализации договора лизинга в собственность имущество и предоставляет его в качестве предмета лизинга лизингополучателю за определенную плату, на определенный срок и на определенных условиях во временное владение и в пользование с переходом или без перехода к лизингополучателю права собственности на предмет лизинга;

· лизингополучатель – физическое или юридическое лицо, которое в соответствии с договором лизинга обязано принять предмет лизинга за определенную плату, на определенный срок и на определенных условиях во временное владение и в пользование в соответствии с договором лизинга;

· продавец (поставщик) – физическое или юридическое лицо, которое в соответствии с договором купли-продажи с лизингодателем продает лизингодателю в обусловленный срок имущество, являющееся предметом лизинга. Продавец (поставщик) обязан передать предмет лизинга лизингодателю или лизингополучателю в соответствии с условиями договора купли-продажи.

В реальной практике в лизинговых сделках могут также участвовать посредники – профессиональные участники рынка лизинговых услуг, которые выступают в качестве представителя клиента перед другими участниками лизинговых отношений или в качестве самостоятельного субъекта сделок с поставщиками, покупающего у них оборудование в собственность с целью последующей реализации другим клиентам
. Кроме того, в лизинговых сделках участвуют банки, осуществляющие финансирование приобретения лизингодателем имущества, страховые компании, страхующие это имущество от различных рисков, а также гаранты (поручители), выдающие лизингодателю обязательства по обеспечению своевременной уплаты лизингополучателем соответствующих платежей.

Пункт 2 ст.4 Закона “О финансовой аренде (лизинге)” указывает на то, что “любой из субъектов лизинга может быть резидентом РФ или нерезидентом РФ” Таким образом, лизинг может быть как внутренним, когда все субъекты лизинга являются резидентами РФ, так и международным, когда один или несколько субъектов лизинга являются нерезидентами в соответствии с законодательством РФ.

Статья 5 Закона определяет лизинговые компании (фирмы) как коммерческие организации, выполняющие в соответствии с законодательством РФ и со своими учредительными документами функции лизингодателей. Новая редакция Закона не содержит указания об обязательном лицензировании лизинговой деятельности. Т.е. под лизинговыми компаниями понимаются организации, которые согласно учредительным документам осуществляют деятельность в области финансовой аренды в качестве основной. Доходы, получаемые данными организациями от осуществления лизинговых сделок, должны квалифицироваться для целей бухгалтерского учета и налогообложения в качестве доходов от основной деятельности. Отсюда лизинговая деятельность здесь есть реализация лизинговых услуг.

Основные формы и виды лизинга. В международной и отечественной практике в качестве критериев, позволяющих выделить основные формы и виды лизинга, выступают: состав участников лизинговой сделки, тип имущества, передаваемого в лизинг, объем сервисного обслуживания, сектор рынка, тип лизинговых платежей, источники финансирования приобретения имущества и др.

По составу участников:

· прямой лизинг, при котором производитель самостоятельно, без посредников, сдает объект в лизинг (двухсторонняя сделка);

· косвенный лизинг, когда передача имущества в лизинг происходит через посредника – одного (лизинговую компанию) или нескольких (многосторонняя сделка).

По типу имущества:

· лизинг движимого имущества (рабочие машины и оборудование, средства вычислительной и оргтехники, транспортные средства и др.);

· лизинг недвижимого имущества (производственные здания и сооружения);

· лизинг имущества, бывшего в употреблении.

По объему сервисного обслуживания:

· чистый (нетто) лизинг - имеет место в тех случаях, когда все расходы по эксплуатации, ремонту и страхованию лизингового имущества несет лизингополучатель и они не включены в лизинговые платежи;

· частично сервисный лизинг (с неполным набором услуг) - предполагает заранее согласованное разделение функций по техническому обслуживанию лизингового имущества между сторонами договора;

· полносервисный лизинг - предусматривает комплексную систему технического обслуживания, ремонта, страхования со стороны лизингодателя;

· генеральный лизинг - позволяет при постоянном сотрудничестве лизингополучателя с лизинговой компанией заключить общее соглашение по предоставлению лизинговой линии, по которой пользователь может при необходимости получать дополнительное оборудование без заключения нового договора
;

По сектору рынка:

· внутренний лизинг, когда все его участники представляют одну страну;

· международный лизинг, когда хотя бы один из участников является представителем другой страны. В свою очередь, международный лизинг может быть экспортным, импортным и транзитным. При экспортном лизинге зарубежной стороной является сторона лизингополучателя и предназначенное для лизинга оборудование вывозится из страны на условиях экспортного контракта, а при импортном лизинге зарубежной стороной является лизингодатель, и оборудование поставляется в страну лизингополучателя на условиях импортного контракта. При транзитном лизинге все участники находятся в разных странах. Необходимо подчеркнуть, что данный вид лизинга достаточно уязвим из-за особенностей законодательства различных стран, в том числе налоговых режимов, колебаний курсов валют. Поэтому лизинг развит в неодинаковых масштабах в различных странах и отраслях;

По характеру лизинговых платежей:

· лизинг с денежным платежом; 

· лизинг с компенсационным платежом, т.е. все расчеты осуществляются в форме поставки товаров или оказания услуг; 

· лизинг со смешанным платежом, в котором сочетаются вышеуказанные платежи;

По источникам финансирования приобретения имущества: 

· полностью оплачиваемый лизинговой компанией за счет собственных и заемных средств; 

· частично оплачиваемый лизинговой компанией, а частично - третьей стороной. 

Кроме того, следует отметить, что ст.7 старой редакции Закона “О лизинге” содержала определение трех видов лизинга в зависимости от сроков использования имущества и степени окупаемости - финансового, оперативного и возвратного. Однако при рассмотрении данных разновидностей становится понятным, что предлагаемая классификация в части “оперативного лизинга” вступает в противоречие со ст.665 ГК РФ, устанавливающей в качестве обязательного признака лизинга специальное приобретение имущества, передаваемого в лизинг. Поэтому такая разновидность лизинга, как оперативный не имеет права на существование и фактически является обычным договором аренды. Новый Закон “О финансовой аренде (лизинге)” устранил данное противоречие с ГК РФ, определив единое понятие “лизинга” без деления его на виды. Что касается возвратного лизинга, то он просто является одной из разновидностью лизинга, при которой продавец (поставщик) предмета лизинга одновременно выступает и как лизингополучатель. Операции возвратного лизинга, по существу, представляют собой получение дополнительных финансовых ресурсов под залог собственного имущества заказчика Договор возвратного лизинга распространяется на весь период полезной службы оборудования и предусматривает переход права собственности на имущество вновь к лизингополучателю. Таким образом, предприятие получает финансовые средства, гарантией возврата которых является его собственное имущество, заложенное лизинговой компанией. Следует отметить, что в настоящее время этот вид лизинговых сделок встречается крайне редко
. 

Этапы лизингового процесса. Как правило, в лизинговом процессе выделяют четыре основные этапа
 (базовый механизм лизинговой сделки и реальная схема ее осуществления представлены в Приложениях 3 и 4). 

Первый этап. Лизингополучатель находит поставщика, который производит или реализует необходимое ему оборудование, обговаривает с ним техническую сторону дела и заключает предварительное соглашение о поставке. При отсутствии у потенциального лизингополучателя полной информации о товаропроизводителях ему выгоднее обратиться сразу к лизинговой компании с просьбой определить поставщика оборудования.

Второй этап. Лизингополучатель обращается с запросом в лизинговую компанию о возможности получения требуемого имущества в лизинг. Нередко лизинговые компании просят предоставить им бизнес-план проекта, для реализации которого запрашивается объект лизинга. Следует отметить, что на этапе оценки бизнес-планов лизинговые компании отсеивают большинство запросов. Так, соотношение принятых лизингодателем обращений, рассмотренных проектов и реализованных контрактов примерно равно 100:50:5
.

После оценки бизнес-плана в случае, когда клиент обращается сразу к лизингодателю, лизинговая компания определяет круг производителей оборудования, выясняет возможность лизинговой сделки, а также платежеспособность лизингополучателя, его гарантии. На стадии подготовки предложения также анализируются основные параметры, определяющие размер лизинговых платежей: закупочная цена имущества, длительность контракта, периодичность выплат, величина выкупа, способ оплаты и т.д. Одновременно с заключением лизингового договора лизингополучатель оплачивает лизинговой компании расходы на подготовку предложения. Для выполнения своих обязательств по договору лизинга субъекты лизинга заключают обязательные и сопутствующие договоры. К обязательным договорам относится договор купли-продажи, к сопутствующим – договора о привлечении средств, залога, гарантии, поручительства и др.

Третий этап. Лизинговая компания, после проведения инвестиционного анализа, закупает требуемое оборудование у поставщика и, став его собственником, передает его в лизинг. Существенным моментом является то, что лизингодатель не передает право собственности на предмет лизинга, а лишь предоставляет лизингополучателю право пользования им.

Четвертый этап – это период использования предмета лизинга. На данном этапе лизинговые операции отражаются в бухгалтерском учете и отчетности, выплачиваются лизинговые платежи. По прошествии срока, определенного в договоре лизинга, и окончании всех предусмотренных договором выплат лизингополучатель выкупает имущество по договорной цене либо возвращает его лизинговой компании. На этом операцию лизинга в основном можно считать завершенной.

1.2. Экономическая сторона лизинговых сделок

Доходы, расходы и прибыль лизингодателя. Согласно п.1 ст.28 Федерального закона “О финансовой аренде (лизинге)”, в состав лизинговых платежей, т.е. общей суммы платежей по договору лизинга за весь срок действия данного договора, входит доход лизингодателя. Доход лизингодателя представляет собой денежную сумму, предусмотренную договором лизинга сверх возмещения инвестиционных затрат (издержек), которая состоит из оплаты услуг по осуществлению лизинговой сделки, процента за использование собственных средств, направленных на приобретение предмета лизинга и (или) на выполнение дополнительных услуг* (при комплексном лизинге). Т.е. под доходом лизингодателя понимается не вся сумма лизинговых платежей (как определялось Приказом Минфина РФ от 17.01.97 №15) или разница между суммой лизинговых платежей и стоимости лизингового имущества (как определено Временным положением о лизинге), а только его вознаграждение, определенное сверх инвестиционных затрат.

В затратах лизингодателя выделяются инвестиционные затраты (издержки) и расходы на осуществление лизингодателем его основной деятельности, а под прибылью понимается разница между доходами лизингодателя и его расходами на осуществление основной деятельности лизингодателя. В Приложении 5 дан перечень расходов и затрат (издержек) лизингодателя, связанных с приобретением предмета лизинга и его использованием лизингополучателем, которые последний должен возместить лизингодателю в составе лизинговых платежей. Данный перечень включает как затраты, которые включаются в балансовую стоимость лизингового имущества (капитальные затраты), так и затраты, связанные с текущей деятельностью лизингодателя по реализации лизингового договора. Учет капитальных затрат и затрат по текущей деятельности зависит от условий договора, в том числе от того, кто является балансодержателем предмета лизинга.

Затраты лизингополучателя (лизинговые платежи). По экономическому содержанию лизинг относится к прямым инвестициям, в ходе осуществления которых лизингополучатель обязан возместить лизингодателю инвестиционные затраты (издержки), осуществленные в материальной и денежной формах, дополнительные услуги и выплатить вознаграждение. Возмещение данных компонентов и выплата вознаграждения производится лизингополучателем в составе лизинговых платежей. Перечень капитальных затрат и затрат лизингополучателя, связанных с осуществлением текущих операций по договору лизинга, приведен в Приложении 6.

К моменту ввода в эксплуатацию объекта лизинга часть расходов уже точно известна и учтена в стоимости лизингового имущества. Однако ряд расходов (затраты на проведение капитального ремонта, гарантийное обслуживание и др.) может быть представлен при расчете лизингового платежа только плановыми показателями, которые должны быть согласованы сторонами. В течение действия договора лизинга возможны значительные отклонения от плановых показателей, что может привести к существенному ухудшению финансового состояния лизингодателя. Также может возникнуть необходимость оказания лизингодателем дополнительных услуг, не учтенных договором. В этом случае могут быть пересмотрены лизинговые платежи либо данные услуги могут быть оказаны по отдельному договору.

На практике применяются три основные формы лизинговых платежей: 

· денежная форма – платежи осуществляются только денежными средствами;

· компенсационная (натуральная) форма – платежи производятся продукцией или услугами, производимыми лизингополучателем на оборудовании, полученном в лизинг;
· смешанные форма – платежи осуществляются как деньгами, так и продукцией (услугами).

Что касается видов, то их классификация осуществляется по следующим критериям. 

По методу начисления лизинговых платежей:

· платежи с фиксированной общей суммой – общая сумма платежей выплачивается в течение всего срока действия договора лизинга в соответствии с согласованными сторонами периодичностью и способами выплат;

· платежи с авансом (депозитом) – лизингополучатель в момент подписания договора уплачивает лизингодателю аванс (депозит) в согласованной сторонами сумме, а оставшаяся часть основной суммы лизинговых платежей (за минусом аванса) начисляется и уплачивается в течение срока действия договора лизинга, как при начислении платежей с фиксированной общей суммой;

· минимальные платежи – при наличии в договоре условия о выкупе имущества лизингополучателем по заранее согласованной стоимости эта стоимость соответствующими долями прибавляется к выплатам, рассчитанным исходя из фиксированной общей суммы лизинговых платежей. При выкупе имущества лизингополучателем остаточная стоимость может выплачиваться отдельно при оформлении договора купли-продажи по окончании срока договора.

По периодичности (графику) выплат:

· единовременные платежи – производятся после поставки имущества и подписания сторонами акта приемки; 

· периодические платежи – ежегодные, ежеквартальные, ежемесячные, еженедельные либо производимые по определенным числам месяца (аналогично периодичности уплаты процентов по банковскому кредиту).

Кроме того, по способу уплаты в зависимости от экономического состояния лизингополучателя на практике используются линейные, прогрессивные (возрастающие), дегрессивные и сезонные лизинговые платежи
. 

Что касается порядка и методов определения лизинговых платежей, то они установлены Методическими рекомендациями по расчету лизинговых платежей (утв. Минэкономики РФ 16.04.96). Механизм определения общей суммы лизинговых платежей, их составляющих, а также примерная структура лизинговых платежей представлены в Приложениях 7 и 8.

1.3. Развитие лизинговой деятельности в России
Актуальность развития и активного использования лизинга в России обусловлена прежде всего неудовлетворительным состоянием парка оборудования значительной части отечественных предприятий. Не секрет, что уровень изношенности основных фондов многих из них достигает сегодня 70-90%
. Объективно неизбежно широкомасштабное техническое перевооружение производства. В связи с этим целесообразны, учитывая нестабильное состояние финансово-кредитной сферы, поиск и внедрение нетрадиционных для нашей страны финансовых инструментов обновления материально-технической базы предприятий. Как показывает мировая практика, одним из наиболее эффективных инструментов, позволяющих осуществить крупномасштабные капиталовложения, и является лизинг.

Российскому лизингу около двенадцати лет, тем не менее он достаточно быстро интегрируется в мировую финансовую систему. Ряду отечественных ведущих лизинговых компаний удалось не просто скопировать, но и во многом удачно адаптировать к нашим условиям опыт стран с развитыми лизинговыми отношениями. Лизинг в России постепенно принимает все более четкие организационные и правовые формы. Трудно пока сравнивать приведенный в ежегоднике “World Leasing Yearbook’2001” показатель России за 1999 г. по стоимости заключенных договоров лизинга в 1,3 млрд. долл. (28-е место в мировом табели о рангах) с показателем в США - 226 млрд. или Германии – 35,7 млрд.
 Однако этот разрыв свидетельствует не только об отставании, но и о том потенциале роста, который имеется у российского лизинга. Рынок лизинговых услуг в нашей стране оценивается как чрезвычайно емкий, способный принести значительные доходы всем его участникам. Отраслями, наиболее привлекательными для развития лизинга в России, считаются сельское хозяйство, строительство, тяжелое машиностроение, транспорт (особенно авиа- и судоперевозки), торговля, а также малое предпринимательство
. В развитии российского лизинга можно условно выделить три этапа.

Первый этап: 1989-1994 гг. Первые лизинговые операции в России стали проводится в конце 80-х гг. вместе с началом процесса приватизации. В 1989 году крупнейшие государственные советские внешнеторговые и фрахтовые компании такие, как “СовФрахт”, “АвтоЭкспорт”, “Совтрансавто” и “Тракторэкспорт”, начали использовать лизинг в международных торговых и финансовых операциях. Создание первых лизинговых компаний в России началось в 1990 г., наиболее крупными среди них были “Россия” в Нижнем Новгороде, “Балтлиз” в Санкт-Петербурге и др. Но непродуманная либерализация цен, дестабилизировавшая денежно-кредитную и финансовую систему страны, привела к тому, что большинство лизинговых компаний спешно сворачивали свою инвестиционную деятельность и переходили на обычную торговлю. 

Однако потребность в лизинговых инвестициях была настолько высока, что начиная с 1995 г., с переходом от гипер- к ползущей инфляции, лизинг снова стал возрождаться. На основе объединения 15 российских лизинговых компаний была создана Российская ассоциация лизинговых компаний (Рослизинг). Рослизинг выполняет методические, организационные и информационные функции, предусматривающие развитие лизинга в России. К ним относятся: содействие развитию рынка лизинговых услуг, разработка совместно с органами государственного управления стратегических направлений и программ развития лизинга в России, подготовка проектов законодательных актов, представление и защита интересов членов Ассоциации в государственных органах, экономических, внешнеторговых и общественных организациях как в нашей стране, так и за рубежом.

Второй этап: 1995-1998 гг. В настоящее время статистические данные об объемах лизинговых услуг имеются только по компаниям, входящих в Рослизинг, который ведет этот учет с 1995 года. Если на момент образования Ассоциации (октябрь 1994 г.) в ее состав входило 15 компаний, то уже в начале 1997 г. Рослизинг объединял 32 лизинговые компании, а на начало 1998 г. в состав Ассоциации входили 54 ведущие лизинговые компании РФ. В 1995 г. лизинговые компании – члены Рослизинга заключили договоры о лизинге оборудования на общую сумму 170 млрд. руб. (42 млн. долл.). В 1996 г. эта цифра возросла до 670 млрд. руб. (130 млн. долл.), а в 1997 г. объем лизинговой деятельности составил 2,8 трлн. руб. (500 млн. долл.)
. 

Существенно изменялась и структура оборудования, передаваемого в лизинг. Так, если в 1995 г. наибольшая доля приходилась на офисное оборудование - 33%, а доля машиностроительного и технологического оборудования равнялась лишь 11%, то в 1997 г. основными объектами лизинговой деятельности были легковые автомобили - 39% и промышленное оборудование - 24% (см. Приложение 9). Такая динамика объясняется тем, что преобладающей категорией потребителей лизинговых услуг в 1995 г. были экономически неокрепшие частные предприятия, которые не могли приобретать дорогостоящие средства производства даже по лизингу, ограничиваясь компьютерами и оборудованием для офисов.

Что касается сроков, на которые заключались лизинговые договоры, то здесь прослеживается следующая тенденция. В 1994 г. 96,7% договоров на лизинг оборудования было заключено сроком до 2 лет, в 1997 г. – 7,3%, а в 1998 г. – только 2,6%. Банки чаще кредитовали лизинговые компании на более продолжительные периоды. В 1997 г. основная масса договоров (92,4%) заключалась на срок до 5 лет. В 1995-1997 гг. долгосрочные договоры на лизинг оборудования на срок свыше 5 лет составляли от 1 до 0,3%. Немногим более одного процента договоров было заключено на срок свыше 10 лет
.

Следует отметить, что благополучными для развития российского лизинга были 1996, 1997, начало 1998 г. Наблюдался как рост общего объема лизинговых операций, так и освоение новых сфер и видов лизинговой деятельности. Этот период отличается образованием большого количества лизинговых компаний. По состоянию на 01.05.98 г. Государственная регистрационная палата выдала свыше 700 лицензий на право заниматься лизинговой деятельностью, в том числе 51 лицензию для иностранных компаний. Стали появляться даже лизинговые холдинги. Годовой объем стоимости заключенных лизинговых договоров достиг одного миллиарда долларов. 

Однако финансовый кризис 1998 г. внес определенные коррективы в тенденции развития лизингового рынка в России. Говоря о его последствиях хотелось бы отметить, что в отличие от банков, серьезно пострадавших в результате августовского дефолта и имевших большую кредиторскую задолженность, в активах большинства лизинговых компаний преобладала дебиторская задолженность. Поэтому вероятность возврата лизинговых платежей по уже заключенным сделкам была достаточно велика. В то же время заключение новых лизинговых договоров существенно усложнилось, т.к. для российских банков, кредитующих лизинговые операции, потребовался значительный восстановительный период после кризиса. Многим лизинговым компаниям в результате кризиса пришлось уйти с рынка. Однако ряд компаний не только выжили, но и увеличили объемы своих инвестиций, произошла концентрация лизингового рынка.

По словам представителя лизинговой компании “БелФин”, в ситуации, когда предприятие практически не может получить кредит в банке под приемлемый процент, лизинг становится оптимальным вариантом обновления основных средств. Это тем более привлекательно, т.к. после кризиса компания отказалась от валютного исчисления лизинговых платежей и зафиксировала их в рублях. Понятно, что предприятия, взявшие валютный кредит в банке, попали в крайне затруднительное положение
. 

Современный этап: 1999-2002 гг. Статистика выдачи лицензий на право осуществления лизинговой деятельности свидетельствует, что кризис замедлил, но не остановил приток на рынок новых лизингодателей. Количество компаний, получивших лицензии на право осуществления в России лизинговой деятельности, к началу 1999 г. составило 823 (753 резидента и 70 нерезидентов). Суммарный объем лизинговых операций компаний-членов Рослизинга в 1999 г. составил около 500 млн. долл. (в 1994 г. – 2,6 млн. долл.), а стоимость всех заключенных договоров лизинга, как уже говорилось, достигла 1,3 млрд. долл 
. 

Изменялись и сроки предоставления оборудования в лизинг, как один из показателей уровня развития лизинговых отношений. По данным Рослизинга, в 1999 г. договоры лизинга сроком до 2-х лет составляли всего 0,74%; от 2-х до 5-ти лет - 92,46%; от 5-ти до 10-ти лет - 0,44%; свыше 10-ти лет – 6,36%. Такая возрастная структура лизинговых договоров свидетельствует об определенном прогрессе, достигнутом российским лизингом за 5 лет.

В 2000-2001 гг. российский рынок лизинговых услуг развивался достаточно динамично. Основными факторами здесь послужили экономический рост в стране в этот период и активный поиск российскими банками новых финансовых продуктов и наиболее привлекательных объектов в реальном секторе экономики, в которые они могли бы вкладывать средства. Большинство реально работающих лизинговых компаний создаются и кредитуются банками. Доходность по кредитным операциям к началу 2001 г. превысила уровень доходности по другим финансовым инструментам. В результате удельный вес среднесрочных (от 1 до 3 лет) и долгосрочных кредитов (свыше 3 лет) в общем объеме кредитования 100 наиболее крупных банков России к 1 марта 2001 г. достиг 28,3%, или 6,1 млрд. долл. Это был самый высокий показатель за последние десять лет.

В 2000 г. объем лизингового бизнеса вырос на 8,9% и достиг 1415 млн. долл. Несмотря на такую динамику объем рынка лизинговых услуг нельзя признать удовлетворительным, т.к. это всего лишь 4,35% валового объема инвестиций в основные фонды, осуществляемых в РФ. Необходимо подчеркнуть, что доля лизинга в общем объеме инвестиций является важным макроэкономическим показателем развития лизинговой сферы. В России данный показатель чрезвычайно низкий. В 1996 г. он составил 1%, в 1997 г. – 1,4%, а в 1998 г. – 2,3% (см Приложение 10). Для сравнения, в западноевропейских странах аналогичный показатель составляет 25-30% и более
.

В 2000 г лицензии на право осуществления лизинговой деятельности имели 1658 компаний резидентов и нерезидентов. Вместе с тем по данным Государственной регистрационной палаты, только 1/4 из всех получивших лицензию в действительности занимались лизинговой деятельностью. В конце 2001 г число лицензиатов достигло 2083 резидентов и 141 нерезидента. Однако, на рынке реально работало порядка 415 компаний. Примерно 1/3 от этого числа договоры лизинга не заключали, но имели реализацию, то есть продолжали получать лизинговые платежи по ранее заключенным договорам. По предварительным данным, объем рынка лизинговых услуг в 2001 г. составил 1,5 млрд. долл., в 2002 г. прогнозируется его рост до 2 млрд. долл.

Следует отметить, что свыше 35% российских лизингодателей - это небольшие лизинговые компании, либо компании, клиентами которых являются малые предприятия, либо компании, только начавшие лизинговый бизнес и проработавшие неполный год В то же время ведущие двадцать компаний, заключившие в течение года договоры на 10 и более миллионов долларов, держат около 54% всего российского рынка лизинговых услуг
. В разной степени они охватывают своей деятельностью практически все сферы экономики (см. Приложение 11). 

Большинство лизинговых компаний передают в лизинг различное по направленности, сложности и стоимости производственное и технологическое оборудование - металлургическое, горнодобывающее, химическое, для атомной промышленности, отопительное, полиграфическое, пищевое, автосервисное, упаковочное, деревообрабатывающее, лесозаготовительное, а также оборудование для геологической разведки, добычи и переработки нефти. Доля последней группы превысила более чем на треть стоимость всего производственного и технологического оборудования. В этом сегменте лизингового рынка 99% стоимости всех заключенных договоров приходится на три компании: “ЛК Лизинг” (ЛУКойл), “Сибирская лизинговая компания” (ЮКОС), “Геосинтез” (государственное унитарное геологоразведочное предприятие).

Одним из самых динамично развивающихся в настоящее время сегментов лизинга является рынок телекоммуникационного оборудования и средств связи. Здесь доминирует компания “РТК-Лизинг”. Ее доля достигает 68,5% от стоимости всех заключенных договоров. Еще 25,5% приходится на договоры таких компаний, как “Промсвязьлизинг”, “Госинкорлизинг”, “Райффайзен-лизинг”.

Компании “Медлизинг” принадлежит безусловное лидерство среди поставщиков медицинского оборудования - почти 96,5% от стоимости всех договоров лизинга этого оборудования. Лидером среди лизингодателей, которые специализируются на поставках оргтехники, является российский резидент - дочерняя структура компании “Хьюлетт-Паккард” - с показателем, соответствующим более 45% от стоимости всех соглашений в этом секторе рынка. 

Основная часть всей сельхозтехники поставляется в соответствии с договорами лизинга, которые заключает ОАО “Росагроснаб” и региональные агроснабы в республиках, краях и областях. Автотранспортные средства являются предметом соглашения между лизингополучателями в различных регионах страны и большим количеством лизингодателей. Так, 55% всех грузовиков, прицепов, полуприцепов, самосвалов, автобусов поставляют компании “ЮКОС-лизинг”, “Транс-лизинг”, “Volvo truck finance”, “Альфа-лизинг”, “Росдорлизинг”, “Балтонэксим-лизинг”, “Интранслизинг” и др.

На рынке строительной и дорожно-строительной техники более 80% всех договоров (в стоимостном измерении) заключают такие лизингодатели, как “Росдорлизинг”, “Альфа-лизинг”, “Райффайзен-лизинг”, “Балтийский лизинг”, “Лизингстроймаш”. По результатам 2001 года ожидается существенный рост поставок по лизингу строительной техники, поскольку у ряда компаний это стало ведущим направлением лизингового бизнеса.

Что касается лизинга импортного оборудования, то его доля в общем объеме лизинговых операций несколько сократилась после кризиса 1998 года. В России активно закупают импортное оборудование для нефтяной и газовой отрасли, различных коммуникаций, а также технологические линии для пищевой промышленности и транспортные средства. Существенные для России объемы лизингового бизнеса приходятся на договоры, заключенные с российскими лизингополучателями компаниями-нерезидентами из Австрии, Германии, Нидерландов, США, Швеции, Финляндии, Франции и других стран, а также лизинговыми компаниями - резидентами со стопроцентным западным капиталом.

Всю совокупность действующих на российском лизинговом рынке компаний можно разделить на шесть основных категории: 

· дочерние лизинговые компании крупных банков (“Интеррослизинг” (ОНЭКСИМбанк), “РГ-лизинг” (Сбербанк РФ), “Лизингбизнес” (Мосбизнесбанк), “Балтлизинг” (Промстройбанк СПБ) и др.). Это наиболее представительная группа, т.к. значительная часть действующих в России лизинговых компаний создано при участии банков. По мере развития отечественной банковской системы практически в каждом стабильном российском банке было организовано отделение лизинга. Некоторые из этих компаний на 100% принадлежат банку-основателю, другие являются акционерными обществами, в которых достаточно большая доля акционерного капитала принадлежит этому банку. Деятельность таких компаний осуществляется в контексте общей инвестиционной политики, принятой учредившими их финансовом институтами. Подобные компании работают как члены финансовой группы и обычно обеспечивают финансирование долгосрочные проектов клиентов и партнеров группы, базирующихся на эффективных с точки зрения налогообложения методах промышленной реконструкции. Поскольку компании опираются на финансовую поддержку собственников, то пользуются лучшими условиями кредитования и имеют собственных клиентов со дня основания.

Лизинговые компании, созданные банками, ориентируются на оказание стандартных лизинговых услуг широкому кругу клиентов, что не исключает, с другой стороны, преимущественного обслуживания клиентов собственного банка. Обычно банки не только финансируют деятельность дочерних компаний, но активно поставляют им клиентов из числа тех, кто обращается напрямую в банк за получением кредита на приобретение основных средств. Естественно, что компания, входящие в структуру крупных банков, и сами относятся к числу наиболее крупных на рынке, имеющих большой портфель заказов, квалифицированный персонал, а также применяющих современные методы работы.

Так, лизинговая компания “РГ-лизинг”, созданная в 1993 г. Сберегательным банком РФ и швейцарским “Юраско-банк”, взаимодействует с головным банком на нескольких уровнях. Во-первых, Сбербанк РФ является крупнейшим кредитором данной лизинговой компании. Во-вторых, он одновременно выступает и клиентом компании – значительная часть банковской техники была передана банку по договору лизинга. Третий уровень взаимоотношений – это когда Сбербанк направляет клиентов, обратившихся к нему за лизингом, в “РГ-лизинг”. И в-четвертых, когда выясняется, что клиенту лизинговой компании в каком-либо конкретном случае выгоднее просто получение кредита, его направляют в Сбербанк РФ
;

· полукоммерческие лизинговые компании, созданные за счет государственных и муниципальных органов и финансируемые из соответствующих бюджетов, а также региональные компании, оказывающие поддержку малому предпринимательству (“Московская лизинговая компания”, “Ликострой”, “Тюменская лизинговая компания”, “Промавтолизинг”, “Нижегородский государственный фонд малого бизнеса”);

· отраслевые лизинговые компании, образованные как подразделение крупных производственных и коммерческих организаций и ориентирующиеся на обслуживание предприятий определенной отрасти (“Росагроснаб”, “ЛУКойл-лизинг”, “Аэролизинг”, “Лизингуголь”, “Транслиз”, “Медлизинг”, “КамАЗ-Лизинг” и др.);

· независимые лизинговые компании, принадлежащие разным организациям и отдельным лицам. На сегодняшний день представители этой группы не многочисленны, они не имеют связи ни с банковскими, ни с промышленными, ни с государственными ресурсами (“RT-Leasing”);
· лизинговые компании - резиденты, финансируемые иностранными инвесторами (“ДаймлерКрайслер лизинг автомобили”, “Райффайзен Лизинг”, “Дойче Лизинг Восток”, “Дельта-Лизинг”, “Вольво файненс” и др.);
· лизинговые компании – нерезиденты (“Sogeliase Leasing GmbH”, “Capital Corporation”, “CIS”, “ABN Amro Lease”, “Rank Xerox Leasing”, “Hewlett-Packard”).

Кроме того, следует отметить региональную диспропорцию развития лизингового рынка в России. Примерно 40% всех лизинговых компаний зарегистрированы в Москве, объем предоставляемых ими услуг составляет около 70% от всех российских лизинговых операций. Так, в список крупнейших 50 лизингодателей, которые расположились в диапазоне от 144 до 2 млн. долл., вошли 34 компании из Москвы, 5 из Санкт-Петербурга, по одной из Саранска, Перми, Екатеринбурга, Воронежа, Башкортостана, Южно-Сахалинска, Томска, Новокузнецка, две из Швеции, одна из Германии
.

2. Анализ современной системы налогообложения лизинговых операций в РФ

Налоговое законодательство в России является в настоящее время одной из самых сложных и постоянно меняющихся областей законодательства. Дополнительные трудности создает процесс принятия и введения в действие специальной части Налогового кодекса РФ. Следует отметить, что действующее налоговое законодательство не предусматривает каких-либо специальных налогов для участников лизинговой сделки, рассматривая их в плане налогообложения как обычные предприятия, но принимая во внимание особенности лизинговой деятельности. Здесь не существует такого сильного отклонения, как, к примеру, в налогообложении коммерческих банков. Лизингодатели, так же как и лизингополучатели должны платить все федеральные налоги, налоги субъектов Федерации и местные налоги. Специфика их налогообложения проявляется при исчислении и уплате таких налогов, как налог на прибыль, налог на добавленную стоимость, налог на имущество и налог на пользователей автодорог. Данная глава посвящена рассмотрению особенностей налогообложения участников лизинговой сделки, существующих в настоящее время в России.

2.1. Налог на прибыль при лизинговых операциях

До вступления в действие главы 25 НК РФ “Налог на прибыль организаций”, т.е. до 1 января 2002 г. порядок исчисления и уплаты налога на прибыль участниками лизинговой сделки регламентировался Законом РФ от 27.12.91 №2116-1 “О налоге на прибыль предприятий и организаций”, соответствующими инструкциями МНС РФ (например, Инструкция №34 от 16.06.95, Инструкция №37 от 10.08.95, Инструкция №62 от 15.06.00), Положением о составе затрат по производству и реализации продукции (работ, услуг), включаемых в себестоимость продукции (работ, услуг), и о порядке формирования финансовых результатов, учитываемых при налогообложении прибыли, утвержденного постановлением Правительства РФ от 05.08.92 №552 и другими нормативными актами. Отдельные вопросы были прописаны в Законе РФ “О лизинге”, который затрагивал налоговые правоотношения, не относясь к отрасли налогового законодательства. 

До 2002 г. стороны лизинговой сделки использовали следующие налоговые преимущества по сравнению с приобретением имущества за счет других источников финансирования:

· стороны лизинговой сделки были вправе применять ускоренную амортизацию с коэффициентом ускорения не выше трех. Причем для целей налогообложения начисление амортизации производилось равномерно (линейно) от первоначальной стоимости по нормам, установленным Постановлением Совета Министров СССР от 22.10.90 №1072 и требующим кардинального пересмотра;

· лизингополучатель имел право включить лизинговые платежи в полном объеме (если имущество учитывалось на балансе лизингодателя) или амортизационные отчисления (если имущество учитывалось на балансе лизингополучателя) в себестоимость продукции, уменьшая тем самым налогооблагаемую прибыль;

· лизингодатель имел право включить в себестоимость проценты по кредитам, использованным для осуществления операций лизинга, уменьшая тем самым налогооблагаемую прибыль.

Что касается сделок международного лизинга, то здесь имелись следующие особенности. Если российским участником международного договора лизинга являлась лизинговая компания, то сумма прибыли, полученная за пределами РФ, включалась в сумму прибыли налогоплательщика, подлежащую налогообложению в России, и учитывалась при определении размера налога. При этом сумма налога на прибыль, уплаченная в соответствии с зарубежным законодательством, принималась к зачету в пределах суммы налога, исчисленной для той же налогооблагаемой базы в соответствии с российским законодательством. Таким образом решался вопрос устранения двойного налогообложения доходов, полученных за рубежом.

Если же российским участником международного лизинга являлся лизингополучатель, то следует обратить внимание на два момента. Налогообложение прибыли иностранных юридических лиц, имеющих в России свои постоянные представительства, практически полностью соответствует налогообложению прибыли российских предприятий. Если же иностранная лизинговая компания не имеет постоянного представительства в России, то в соответствии с пунктом 5.1.8 Инструкции ГНС РФ от 16.06.95 №34 “О налогообложении прибыли и доходов иностранных юридических лиц” доходы от лизинговых операций, получаемые из источников на территории РФ, отнесены к доходам иностранных юридических лиц, подлежащих обложению налогом на доходы у источника выплаты. При этом доходы от лизинговых операций рассчитывались исходя из всей суммы лизингового платежа за минусом суммы возмещения стоимости лизингового имущества, платы лизингодателю в качестве компенсации за использованные им кредитные ресурсы на приобретение имущества и суммы налога на лизинговое имущество. Суммы доходов по лизинговым операциям облагались налогом по ставке 20%. Налог с доходов иностранных лизинговых компаний по лизинговым операциям должен был удерживаться лизингополучателем в валюте, в которой производился лизинговый платеж при каждом перечислении платежа. При перечислении лизингового платежа без удержания налога сумма налогов с дохода иностранной лизинговой компании удерживалась с лизингополучателя.

6 августа 2001 г. Президентом РФ был подписан Федеральный закон “О внесении изменений и дополнений в часть вторую НК РФ”, в соответствии с пунктом 14 которого с 1 января 2002 г. вступает в силу глава 25 “Налог на прибыль организаций” НК РФ. Ряд статей этого документа непосредственно регулируют лизинговую деятельность в России. Следует отметить, что в процессе принятия главы 25 НК РФ, длящемся с 1998 г., возникали варианты данного законопроекта, в которых лизинг лишался одного из своих наиболее существенных преимуществ – возможности применения механизма ускоренной амортизации. Ряд законопроектов ограничивал право выбора метода учета имущества на балансе лизингодателя или лизингополучателя. 

Принятая глава сохраняет за лизингом его преимущества, делает его эффективным источником финансирования капитальных вложений и позволяет по-прежнему минимизировать затраты предприятия в сравнении с другими источниками. Ключевыми моментами главы 25, касающимися налогообложения участников лизинговой сделки, являются:

· амортизационная политика;

· лизинговые платежи;

· налогообложение процентов по кредитам;

· ремонт имущества, являющегося предметом лизинга;

· страхование предмета лизинга;

· реализация предмета лизинга;

· ставка налога на прибыль;

· налогообложение сделок международного лизинга.

Амортизационная политика

В соответствии со статьями 256-259 НК РФ изменились правила учета лизингового имущества и начисления амортизации.

Понятие “амортизируемое имущество” (статья 256). Таким имуществом в соответствии с НК РФ признается имущество, а также результаты интеллектуальной деятельности и иные объекты интеллектуальной собственности, которые находятся у налогоплательщика на праве собственности и используются им для извлечения дохода, и стоимость которых погашается путем начисления амортизации. Таким образом, согласно указанной норме, имущество сможет амортизировать только лизинговая компания, т.к. у лизингополучателя предмет лизинга находится на правах владения и пользования. Несмотря на это, последующие статьи НК РФ (п.7ст.258, пп.10п.1ст.264) предполагают свободный выбор балансодержателя при лизинговых сделках. Ограниченность определения амортизируемого имущества в настоящей редакции статьи 256 приводит к противоречиям с другими статьями Кодекса, формализующими налоговый режим по лизингу.

Первоначальная стоимость предмета лизинга (статья 257). Первоначальной стоимостью имущества, являющегося предметом лизинга, признается сумма расходов лизингодателя на его приобретение, за исключением сумм налогов, учитываемых в составе расходов в соответствии с НК РФ. В случае, когда балансодержателем лизингового имущества является лизингодатель, статья 257 означает следующее. В отличие от общего порядка в первоначальную стоимость предмета лизинга не могут быть включены расходы лизингодателя на сооружение, изготовление и доведение предмета лизинга до состояния, в котором он пригоден для использования. Т.е. лизингодатель, к примеру, не может напрямую заняться строительством заводского корпуса, а построив его, передать в лизинг. Чтобы осуществить эту операцию, лизинговой компании придется продать созданное имущество третьему лицу, а затем купить его обратно и в последующем передать в лизинг. В данном случае норма НК РФ согласуется с положениями ст.665 ГК РФ, согласно которой предмет договора лизинга должен быть в обязательном порядке приобретен лизингодателем у продавца (поставщика) по договору купли-продажи
.

Статья 257 НК РФ существенно изменяет действующий порядок бухучета первоначальной стоимости амортизируемого имущества в том случае, когда балансодержателем является лизингополучатель, т.к. до 2002 г. последний приходовал предмет лизинга в сумме затрат по договору лизинга, т.е. в сумме лизинговых платежей. Подобные изменения потребуют серьезного пересмотра Минфином Приказа от 17.02.97 №15 “Об отражении в бухгалтерском учете операций по договору лизинга”.

Амортизационные группы (статья 258). Все амортизируемое имущество распределяется на 10 амортизационных групп в соответствии со сроками его полезного использования (первая группа- от 1 года до 2 лет, вторая – свыше 2 до 3 лет и т.д., десятая группа – имущество со сроком полезного использования свыше 30 лет). Сроком полезного использования признается период, в течение которого объект основных средств и (или) объект нематериальных активов служат для выполнения целей деятельности налогоплательщика. Срок полезного использования определяется на дату ввода в эксплуатацию объекта амортизируемого имущества в соответствии с положениями настоящей статьи и на основании классификации основных средств, определяемой постановлением Правительства РФ от 01.01.02 №1. Имущество, полученное (переданное) в лизинг, включается в соответствующую амортизационную группу той стороной, у которой данное имущество должно учитываться в соответствии с условиями договора лизинга.

Методы и порядок расчета сумм амортизации (статья 259). Налоговый кодекс вводит два возможных метода начисления амортизации в целях налогообложения:

· линейный метод (сумма амортизации определяется ежемесячно как произведение первоначальной стоимости и нормы амортизации);

· нелинейный метод (сумма амортизации определяется ежемесячно как произведение остаточной стоимости и нормы амортизации).

Налогоплательщики должны применять линейный метод начисления амортизации к зданиям сооружениям, передаточным устройствам, входящим в восьмую, девятую и десятую амортизационные группы, независимо от сроков ввода в эксплуатацию этих объектов. К остальным основным средствам налогоплательщики вправе применять как линейный, так и нелинейный метод начисления амортизации.

При применении линейного метода ежемесячная норма амортизации (К1) по каждому объекту определяется по формуле:

К1 = (1/n)х100%     (1)
где, n - срок полезного использования данного объекта амортизируемого имущества, выраженный в месяцах.

При применении нелинейного метода норма амортизации (К2)определяется по формуле:

К2 = (2/n)х100%     (2).

При этом с месяца, следующего за месяцем, в котором остаточная стоимость объекта амортизируемого имущества достигнет 20% от первоначальной стоимости этого объекта, амортизация по нему исчисляется в следующем порядке: остаточная стоимость объекта в целях начисления амортизации фиксируется как его базовая стоимость для дальнейших расчетов, а сумма начисленной за один месяц амортизации определяется путем деления базовой стоимости данного объекта на количество месяцев, оставшихся до истечения срока полезного использования. Таким образом, нелинейный метод начисления амортизации при достижении величины остаточной стоимости 20% трансформируется в линейный. Практика покажет достоинства этого оригинального метода, но уже сейчас ясно, что проблема бесконечного начисления амортизации (при использовании метода уменьшаемого остатка) или фиксирования небольших величин стоимости, а потом их списания (как первоначально предусматривалось в законопроектах) законодателем преодолена.

Нормы амортизации при лизинге (статья 259). Для амортизируемых основных средств, которые являются предметом договора финансовой аренды (договора лизинга), к основной норме амортизации (как линейной, так и нелинейной) налогоплательщик вправе применять специальный коэффициент, но не выше 3. Данные положения не распространяются на основные средства, относящиеся к первой, второй и третьей амортизационным группам, в случае, если амортизация по данным основным средствам начисляется нелинейным методом.

Из пункта 7 статьи 259 следует, что участники лизинговых отношении вправе применять специальный коэффициента “не выше 3” и в отношении того имущества, которое будет амортизироваться нелинейным методом. Получается, что амортизацию лизингового имущества, попадающего в 4 и 5, 6 и 7 группы можно будет проводить еще быстрее, нежели это имело место до 2002 г. - при использовании коэффициента около “3” применительно к линейному методу амортизации. Однако коэффициент ускорения до 3 при амортизации оставшегося остатка в 20% от первоначальной стоимости лизингового имущества, согласно формулировке, предложенной НК РФ, уже не может применяться. Т.к. пункт 5 ст. 259 указывает на то, что амортизация после достижения остаточной стоимости 20% от первоначальной рассчитывается исходя из количества оставшихся месяцев его полезного использования. Т.е. без применения основной нормы амортизации, к которой и применяется специальный коэффициент до 3.

Сравним два способа начисления амортизации при лизинге имущества со сроком полезного использования 10 лет. При линейном методе ежемесячная норма амортизации составит 0,83% (с коэффициентом 3 – 2,5%), при нелинейном методе норма амортизации в первый месяц составит 1,67% (с коэффициентом 3 – 5%), во второй – 1,58% (4,75%) и т.д. При линейной амортизации имущество полностью самортизируется за 40 месяцев. При нелинейной амортизации остаточная стоимость имущества достигает значения 20% первоначальной стоимости за 32 месяца, как и при линейной амортизации. А оставшиеся 20% будут списываться в качестве амортизационных отчислений в течение последующих 88 месяцев (7,3 года) по 0,22% ежемесячно (см. Приложение 12 и 13). Что касается распределения величины амортизационных отчислений, то при нелинейном методе начисление амортизации до 32-го месяца происходит более быстрыми темпами, следовательно, за этот срок будет происходить сокращение налога на прибыль более быстрыми темпами, чем при линейном методе. Но после 32-го месяца быстрее списывается стоимость имущества по линейному методу
.

Таким образом, при проектировании многих лизинговых сделок у их участников появляются новые возможности для маневра. Скорее всего, применять ускоренную амортизацию при нелинейном методе будут давно работающие предприятия, у которых получаемое в лизинг оборудование является лишь какой-то частью большого имущественного комплекса основных средств, или предприятия, у которых удельный вес лизингового оборудования может быть большим, но при этом данное предприятие имеет необычайно высокий уровень рентабельности. Важным моментом является также и то обстоятельство, что организации, передавшие (получившие) имущество, которое является предметом договора лизинга, заключенного до введения в действие главы 25 НК РФ, вправе начислять амортизацию по такому имуществу с применением методов и норм, существовавших до момента передачи (получения) имущества, а также с применением специального коэффициента не выше 3.

Отдельно внимание в статье 259 уделено амортизации легковых автомобилей и пассажирских автобусов, имеющим первоначальную стоимость соответственно более 300 и 400 тыс. руб., к которым основная норма амортизации применяется со специальным коэффициентом 0,5. Причем, если сторонами договора лизинга транспортных средств предусмотрено использование повышающего коэффициента в размере, не превышающем 3, то коэффициент, применяемый к основной норме амортизации рассчитывается как произведение коэффициента, применяемого сторонами договора лизинга (не более 3) на 0,5, т.е. не более 1,5.

Отдельно выделены “организации, получившие указанные легковые автомобили и пассажирские микроавтобусы в лизинг”, которые также должны применять основную норму амортизации со специальным коэффициентом 0,5. Данное положение вступает в противоречие с определением амортизируемого имущества, данным в статье 256, как бы не предполагая иного отражения в учете легковых автомобилей и пассажирских микроавтобусов, имеющих начальную стоимость 300 и 400 тысяч рублей соответственно и полученных в лизинг, теперь уже кроме как у лизинополучателя. В пункте 9 статьи 259 ничего не говорится относительно возможности учета указанных транспортных средств на балансе лизингодателя и коэффициента ускорения амортизации, который может применяться в данном случае. Непонятно, должны ли учитываться транспортные средства только на балансе у лизингополучателя, или же все же будучи “амортизируемым имуществом” транспортные средства могут амортизироваться в налоговых целях и лизингодателем. 

Ценовое ограничение в 300 и 400 тыс. рублей можно рассматривать как создание преференции отечественным производителям автомобилей против растущего (вместе с уровнем доходов населения) спроса на подержанные и новые иномарки. Лизинг дорогих автомобилей может стать менее выгодным с точки зрения налогообложения участников сделки по сравнению с лизингом дешевых автомобилей. Однако в Налоговом кодексе не предусмотрено начисление амортизации по автотранспортным средствам в зависимости в зависимости от пробега, как это делалось в ряде случаев ранее, что является положительным моментом для развития лизинга грузовых автомобилей.

Лизинговые платежи

Расходы, связанные с производством и (или) реализацией (статья 264). Пп.10 п.1 к расходам, уменьшающим налогооблагаемую базу, отнесены лизинговые платежи за принятое в лизинг имущество. В случае, когда имущество учитывается на балансе лизингополучателя, расходом признаются лизинговые платежи за вычетом сумм амортизации. Причем расходы по амортизации относятся уже к внереализационным расходам. 

Рассмотрим следующий пример. Имущество учитывается на балансе лизингополучателя. Лизинговый платеж составляет 300 у.е., амортизация – 200 у.е. По новым правилам лизингополучатель отнесет на уменьшение налогооблагаемой базы амортизационные отчисления в размере 200 у.е. и разницу между лизинговым платежом и амортизацией 100. Т.е. на расходы будет отнесено 300 у.е., что соответствует размеру лизингового платежа.

Таким образом, учитывается имущество на балансе лизингодателя или лизингополучателя, на расходы лизингополучателя всегда будут относиться затраты в сумме лизинговых платежей. В отличие от ранее действовавшего порядка, когда в случае учета предмета лизинга на балансе лизингополучателя на себестоимость относились только амортизационные отчисления.

На практике может возникнуть ситуация, при которой в отчетном периоде размер амортизационных отчислений лизингополучателя превысит лизинговый платеж. Теоретически это понятно: на расходы лизингополучатель отнесет амортизационные отчисления, а также отрицательную величину – лизинговый платеж, уменьшенный на амортизацию, что вместе составит величину, равную лизинговому платежу. Однако не ясно, как это будет реализовано практически, т.к. в случае превышения амортизационных отчислений над лизинговым платежом получится отрицательная статья в бухгалтерской отчетности
.

Внереализационные расходы (статья 265). Таковыми считаются обоснованные затраты на осуществление деятельности, непосредственно не связанной с производством и (или) реализацией. К таким расходам, в частности, относятся расходы на содержание переданного по договору лизинга имущества (включая амортизацию по этому имуществу). Из этого следует, что лизингодатель сможет относить к расходам амортизацию и другие обоснованные затраты, связанные с приобретением и последующей сдачей имущества в лизинг. При этом лизингополучатель сможет относить к расходам амортизацию (если он является балансодержателем лизингового имущества), а также иные затраты, кроме собственно лизинговых платежей, связанные с содержанием и эксплуатацией переданного в лизинг имущества. 

Порядок признания расходов при методе начисления (статья 272). Расходы, принимаемые для целей налогообложения признаются таковыми в том отчетном (налоговом) периоде, к которому они относятся, независимо от времени фактической выплаты денежных средств и (или) иной формы их оплаты. Расходы признаются в том отчетном (налоговом) периоде, в котором эти расходы возникают исходя из условий сделок (по сделкам с конкретными сроками исполнения) и принципа равномерного и пропорционального формирования доходов и расходов (по сделкам, длящимся более одного отчетного (налогового) периода). В частности, датой осуществления внереализационных расходов в виде лизинговых платежей за принятое в лизинг имущество может быть признана дата расчетов или дата предъявления налогоплательщику платежных (расчетных) документов.

Налогообложение процентов по кредитам

Отнесение процентов по кредитам к расходам (статья 269). В главе 25 НК РФ предлагается новый метод отнесения на расходы процентов по кредитам. При этом расходом признаются проценты, начисленные по долговому обязательству любого вида при условии, что их размер существенно не отклоняется (более чем на 20% в любую сторону) от среднего уровня процентов взимаемых по долговым обязательствам, выданным в том же отчетном периоде на сопоставимых условиях (выданы в той же валюте, на те же сроки, под аналогичные по качеству обеспечения и попадают в ту же группу кредитного риска). При отсутствии долговых обязательств, выданных в том же квартале на сопоставимых условиях, предельная величина процентов, признаваемых расходом, принимается равной ставке рефинансирования ЦБ РФ, увеличенной в 1,1 раза, - при оформлении долгового обязательства в рублях, и на 15% - по кредитам в иностранной валюте.

Следует отметить, что с развитием лизингового рынка в России лизинговые компании стали получать различные по форме заимствования от поставщиков имущества, заинтересованных в расширении сбыта своей продукции, на сроки от 3 месяцев до 3 лет, т.е. сроки, сопоставимые с продолжительностью значительной части лизинговых договоров. Причем ставки кредитования составляют от 5 до 11% годовых (наименьшие ставки у лизинговых компаний, работающих в области связи и коммуникаций). Понятно, что это значительно дешевле банковского кредитования, но в то же время колебания внутри группы превышают 20%. У некоторых ведущих российских лизинговых компаний кредиты поставщиков стали наиболее крупным направлением финансирования лизинговых операций (до 60%)
. Поэтому нецелесообразным является введение ограничение на участие поставщиков в финансировании лизинговых сделок, а также требуется разъяснение, что считать “долговыми обязательствами, выданными под аналогичные по качеству обеспечения и подпадающими в ту же группу риска”.

Для ряда случаев статья 269 вводит ограничения на размер процентов по кредитам, которые организация может отнести на уменьшение налогооблагаемой базы. Ограничения применяются при одновременном выполнении двух условий: размер непогашенных долговых обязательств, предоставленных российской лизинговой компании иностранной организацией, более чем в 12,5 раз (для остальных организаций, кроме кредитных, 3 раза) превышает собственный капитал лизингодателя, и иностранная организация, предоставившая кредит, прямо или косвенно владеет более 20% уставного капитала лизинговой компании. При определении предельного размера процентов, подлежащих включению в состав расходов, применяются следующие правила:

· при определении собственного капитала в расчет не принимаются долговые обязательства в виде задолженности по налогам и сборам;

· в том случае, когда российская организация имеет непогашенную задолженность по долговому обязательству перед иностранной организацией, прямо или косвенно владеющей более 20 процентами уставного капитала этой российской организации (то есть, имеет контролируемую задолженность), то она обязана на последний день каждого отчетного периода исчислять предельную величину признаваемых расходом процентов путем деления величины таких процентов на величину коэффициента капитализации, рассчитываемого на последнюю отчетную дату соответствующего налогового периода. При этом коэффициент капитализации определяется следующим образом:

Ккап-ции = [Непогашенная контролируемая задолженность/(Собственный капитал*Доля участия в УК российской организации)]/12,5     (3)

Таким образом, рассматривая лизинговую деятельность как кредитную, статья 269 устанавливает для лизинговых компаний повышенный предел величины процентов относимых к затратам. При этом предусматриваются более жесткие требования к уровню капитализации российских лизинговых компаний с участием иностранного капитала. Проценты, выплачиваемые с суммы займа, превышающей предел, рассчитанный по указанной методике, не будет вычитаться из налогооблагаемой базы, а рассматриваются как дивиденды и соответственно облагаются налогом по ставке 15%, если между странами не заключено соглашение об избежании двойного налогообложения. В этой ситуации в отношении российских лизинговых компаний с повышенной долей заемных средств в структуре капитала, от иностранных акционеров может потребоваться пересмотр способа инвестирования с целью снижения величины левереджа до оптимального в смысле налогообложения уровня. Например, замена части дополнительного долгового финансирования российских лизинговых компаний на увеличение доли в их акционерном капитале.

Ремонт имущества, являющегося предметом лизинга

Расходы на ремонт предмета лизинга (статья 260). Расходы на ремонт имущества, переданного в лизинг, может нести либо лизингодатель, либо лизингополучатель в зависимости от того, как это определено в договоре лизинга. Согласно ст.260 НК РФ, расходы на ремонт основных средств, произведенные налогоплательщиком, рассматриваются как прочие расходы и признаются в том отчетном периоде, в котором они были осуществлены. Если ремонт имущества производится лизингодателем, то для целей налогообложения признаются расходы в размере, не превышающем 10% первоначальной (восстановительной) стоимости имущества. В том случае, если расходы превышают этот норматив, они включаются лизингодателем в состав прочих расходов равномерно в течение 5 лет при ремонте основных средств, относящихся к четвертой – десятой амортизационных групп, а при ремонте основных средств, включенных в состав первой - третьей амортизационных групп, - равномерно в течение срока полезного использования имущества, переданного в лизинг.

Если ремонт имущества осуществляется лизингополучателем из числа организаций промышленности, агропромышленного комплекса, лесного хозяйства, транспорта и связи, строительства, геологии и разведки недр, геодезической и гидрометеорологической служб, жилищно-коммунального хозяйства, то для целей налогообложения расходы принимаются в размере фактических затрат. Если лизингополучатель относится к прочим организациям, то применяется порядок, аналогичный отнесению расходов на ремонт у лизингодателей.

Страхование предмета лизинга

Расходы на страхование предмета лизинга (статья 263). Расходы на обязательное и добровольное страхование имущества включают страховые взносы по всем видам обязательного страхования, а также страховые взносы по следующим видам добровольного страхования имущества:

· добровольное страхование средств транспорта (водного, воздушного, наземного, трубопроводного), в том числе арендованного, расходы на содержание которого включаются в расходы, связанные с производством и реализацией;

· добровольное страхование основных средств производственного назначения (в том числе арендованных) и объектов незавершенного капитального строительства (в том числе арендованных).

Расходы по добровольному страхованию включаются в состав прочих расходов в размере фактических затрат. Расходы по обязательным видам страхования (установленные законодательством РФ) включаются в состав прочих расходов в пределах страховых тарифов, утвержденных в соответствии с законодательством РФ и требованиями международных конвенций. В случае, если данные тарифы не утверждены, расходы по обязательному страхованию включаются в состав прочих расходов в размере фактических затрат.

Таким образом, статья 263 устанавливает, что расходы по обязательному и добровольному страхованию лизингового имущества включаются в состав прочих расходов, что очевидно является прогрессивной нормой НК РФ. Что касается признания иных расходов, связанных со страхованием отдельных элементов лизинговых операций, то могут возникнуть проблемы потому, что не все объекты страхования перечислены в тексте 263 статьи.

Реализация предмета лизинга 

Расходы при реализации имущества (статья 268). В конце срока договора лизинга имущество в большинстве случаев выкупается лизингополучателем по остаточной стоимости. При реализации амортизируемого имущества остаточная стоимость определяется как разность между первоначальной (восстановительной) стоимостью и суммой начисленной за период эксплуатации амортизации, в том числе с использованием коэффициента не выше 3. В соответствии с данной статьей убыток, полученный при реализации амортизируемого имущества, включается в прочие расходы налогоплательщика равными долями в течение срока, определяемого как разница между сроком полезного использования этого имущества и фактическим сроком его эксплуатации. 

Данный порядок может снизить эффективность лизинговой сделки в случае, если договор лизинга заключается на более короткий срок, чем срок полезного использования, и лизингодатель включает в лизинговые платежи возмещение всей стоимости предмета лизинга, передав таким образом имущество лизингополучателю по завершении сделки в условной оценке 1 руб. В этом случае у лизинговой компании будет убыток от реализации имущества, который она не сможет отнести на расходы единовременно. При этом лизинговая компания в течение договора лизинга заплатит налог на прибыль с разницы между лизинговым платежом и амортизацией (и другими расходами).

По каким причинам сумма, возмещающая стоимость имущества в составе лизинговых платежей может быть больше величины амортизационных отчислений за период? Если срок договора лизинга совпадает со сроком полной амортизации имущества, и платежи начисляются равномерно, то величина, возмещающая стоимость имущества в составе лизинговых платежей совпадает с величиной амортизационных отчислений за период. Однако в большинстве случаев график лизинговых платежей рассчитан таким образом, чтобы получить основную сумму лизинговых платежей в течение первых двух лет действия договора, и в этом случае величина, которая возмещает стоимость имущества в составе лизинговых платежей, значительно превышает величину амортизационных отчислений. Происходит это из-за того, что российские лизинговые компании, в основном, используют банковские кредиты, сроки которых в очень редких случаях превышают срок лизинговой сделки. Чаще всего, срок банковского кредита менее двух лет, в то время, как срок полной амортизации в большинстве случаев превышает три года.

Сумма превышения возмещения стоимости имущества над величиной амортизационных отчислений попадает в состав налогооблагаемой прибыли лизинговой компании. Если за весь период действия договора имущество остается на балансе лизингодателя и амортизируется полностью, то эта избыточная прибыль в итоге компенсируется амортизационными отчислениями, которые продолжает начислять лизинговая компания. Однако, если по окончании сделки лизингополучатель желает выкупить не до конца самортизированное имущество, то лизинговая компания реализует имущество по цене ниже остаточной стоимости и получает убыток. Поэтому многие лизинговые компании, чтобы уйти от таких убыточных операций, обычно “растягивают” лизинговую сделку до момента полной амортизации имущества.

Ставка налога на прибыль и льготы

В соответствии с п.1 ст.284 НК РФ ставка налога на прибыль установлена в размере 24%, т.е. снижена на 11 пунктов. При этом 7,5% зачисляются в федеральный бюджет, 14,5% - в бюджеты субъектов РФ, а 2% зачисляются в местный бюджет. Законодательные органы субъектов РФ вправе снижать для отдельных категорий налогоплательщиков ставку в части сумм налога, зачисляемых в их бюджеты. Причем указанная ставка не может быть ниже 10,5%, т.е. снижение ставки налога на прибыль возможно не более чем на 4 процентных пункта. До 2002 г. субъекты РФ могли устанавливать льготу по налогу на прибыль, зачисляемому в бюджет субъекта РФ, в размере до 19%, т.е. более половины от всей ставки налога. Следовательно, значительно сократились возможности участников лизинговой деятельности на использование пониженной ставки налога на прибыль, которая применялась во многих регионах.

Налоговый кодекс отменил большинство существовавших до 2002 г. налоговых льгот, включая инвестиционную льготу по капвложениям, которой не могли воспользоваться лизингодатели. Поэтому на сегодняшний день существенный недостаток лизинга в сравнении с покупкой оборудования, как невозможность использования льготы по финансированию капитальных вложений, перестает быть недостатком вследствие отмены данной льготы.

Налогообложение сделок международного лизинга

При рассмотрении вопроса налогообложения сделок международного лизинга следует обратить внимание на три ситуации. Во-первых, российская лизинговая компания работает с иностранным лизингополучателем. В соответствии со ст.311 НК РФ доходы, полученные российской лизинговой компанией от источников за пределами Российской Федерации, учитываются при определении ее налоговой базы в полном объеме с учетом расходов, произведенных как в России, так и за ее пределами. Суммы налога, выплаченные в соответствии с законодательством иностранных государств российской организацией, засчитываются при уплате этой организацией налога в РФ. При этом размер засчитываемых сумм налогов, выплаченных за пределами РФ, не может превышать сумму налога, подлежащего уплате этой организацией в России. Зачет может быть произведен при условии представления лизинговой компанией документа, подтверждающего уплату (удержание) налога за пределами Российской Федерации: для налогов, уплаченных самой организацией, - заверенного налоговым органом соответствующего иностранного государства, а для налогов, удержанных в соответствии с законодательством иностранных государств или международным договором налоговыми агентами, - подтверждения налогового агента.

Во-вторых, в сделке международного лизинга может участвовать иностранная лизинговая компания, имеющая постоянное представительство на территории РФ. Налогообложение прибыли иностранных юридических лиц, имеющих в России свои постоянные представительства, практически полностью соответствует налогообложению прибыли российских предприятий (ст.306-307 НК РФ).

И в-третьих, иностранная лизинговая компания может не иметь постоянного представительства в России, но поставлять оборудование в лизинг российскому лизингополучателю и получать от него лизинговые платежи. Согласно ст.309 НК РФ, к доходам, полученным иностранной организацией от источников в РФ и подлежащим обложению налогом, удерживаемым у источника выплаты доходов, в частности, относятся доходы от сдачи в аренду или субаренду имущества, используемого на территории РФ, в том числе доходы от лизинговых операций. Налог с доходов, полученных иностранной организацией от источников в Российской Федерации, исчисляется и удерживается российской организацией, выплачивающей доход иностранной организации (т.е. лизингополучателем). При этом налог исчисляется по ставке, предусмотренной пп.2 п.2 ст.284 НК РФ, т.е. по ставке 10%. Сумма налога, удержанного с доходов иностранных организаций, перечисляется лизингополучателем в федеральный бюджет одновременно с выплатой дохода либо в валюте выплаты этого дохода, либо в валюте РФ по официальному курсу ЦБ РФ на дату перечисления налога. 

Иной порядок налогообложения доходов иностранной лизинговой компании может быть установлен международными договорами СССР или Российской Федерации, ратифицированными в установленном порядке. Например, если лизинговая компания имеет постоянное местопребывание в Канаде, не имеет постоянного представительства в России и сдаст российскому лизингополучателю в лизинг движимое имущество (оборудование, механизмы, компьютеры и т.п.), то ее доходы от источника в РФ подлежат налогообложению в Канаде
. В этом случае лизинговая компания имеет право на возврат в течение месяца удержанного лизингополучателем налога при предоставлении пакета документов, предусмотренных п.2 ст.312 НК РФ. Лизинговая компания вправе также обратиться в налоговый орган по месту получения дохода за разрешением на неудержание налога у источника выплаты (лизингополучателя).

2.2. Налог на добавленную стоимость при лизинге

Порядок исчисления и взимания НДС в течение практически десяти лет регламентировался Законом РФ от 06.12.91 №1992-1 “О налоге на добавленную стоимость” (с изменениями и дополнениями) и соответствующими инструкциями, в частности инструкцией ГНС РФ от 11.10.95 №39 “О порядке исчисления и уплаты налога на добавленную стоимость”. Активный процесс совершенствования налоговой системы РФ, начавшийся в 1998 году с введением в действие части первой Налогового кодекса, продолжился принятием и введением в действие с 1 января 2001 г. Второй части НК РФ, в частности главы 21 “Налог на добавленную стоимость”. Для разъяснения отдельных положений данной главы Приказом МНС РФ от 20.12.00 №БГ-3-03/447 были утверждены “Методические рекомендации по применению главы 21 “НДС” НК РФ”. 

Исчисление налога на добавленную стоимость до 2001 г. 

В соответствии со ст.2 Закона РФ “О НДС”, плательщиками этого налога являлись предприятия и организации, имевшие согласно законодательству РФ статус юридических лиц, включая предприятия с иностранными инвестициями, осуществлявшие производственную и иную коммерческую деятельность. В частности, лизинговые компании являлись плательщиками НДС в рамках действовавшего законодательства. Под обложение налогом на добавленную стоимость при лизинге попадала операция приобретения имущества, являвшегося предметом лизинга, а также лизинговые платежи. 

Статьей 7 Закона о НДС было установлено, что суммы НДС, уплаченные при приобретении основных средств и нематериальных активов в полном объеме, вычитались из сумм налога, подлежащих взносу в бюджет, в момент принятия на учет основных средств и нематериальных активов. В целях применения НДС моментом принятия на учет лизингового имущества считалась дата его отражения на балансовых или забалансовых счетах бухгалтерского учета. Приказом Минфина РФ от 17.02.97 №15 “Об отражении в бухгалтерском учете операций по договору лизинга” предусмотрена возможность учета передаваемого по лизингу имущества как на балансе лизингодателя, так и на балансе лизингополучателя. 

С точки зрения налоговых органов суть лизинговой операции для целей налогообложения от избранного варианта не менялась. Суммы НДС, уплаченные лизингодателем поставщику предмета лизинга, подлежали возмещению в полном объеме в момент принятия его на балансовый учет независимо от порядка учета лизингового имущества, принятого сторонами по договору лизинга в соответствии с Приказом №15. Законом о НДС были предусмотрены исключения из общего порядка. Особый порядок был установлен, например, для основных средств, приобретаемых лизингодателем за счет бюджетных ассигнований, а также для передачи в лизинг лизингополучателю - малому предприятию лизингодателем - малым предприятием. Согласно ст.3 Закона о НДС, объектом обложения НДС являлись обороты по реализации на территории РФ товаров (работ, услуг), за исключением товаров (работ, услуг), предусмотренных ст.5 этого Закона. 

Статьей 29 Закона РФ “О лизинге” установлено, что плата за владение и пользование предоставленным по договору лизинга имуществом осуществляется лизингополучателем в виде лизинговых платежей, размер, способ, форма и периодичность выплат которых устанавливаются в договоре лизинга по соглашению сторон. При этом, согласно ст.27 этого Закона, лизинговые платежи включают в себя как инвестиционные затраты лизингодателя, связанные с приобретением предмета лизинга и его использованием, так и вознаграждение лизингодателя. Таким образом, лизинговые платежи, включающие в себя сумму, возмещающую стоимость лизингового имущества (без НДС), сумму, выплачиваемую за кредитные ресурсы, используемые лизингодателем для приобретения имущества, комиссионное вознаграждение лизингодателя и иные затраты лизингодателя, предусмотренные договором лизинга, получаемые лизингодателем, являлись объектом обложения НДС. В этой связи расчетная сумма лизинговых платежей, включаемая в договор лизинга, должна была быть увеличена на сумму НДС. 

Согласно ст.7 Закона о НДС, сумма НДС, подлежащая внесению в бюджет, определялась как разница между суммами налога, полученными от покупателей за реализованные им товары (работы, услуги), и суммами налога, фактически уплаченными поставщикам за материальные ресурсы (работы, услуги), стоимость которых относилась на издержки производства и обращения. Таким образом, если приобретаемые по договору лизинга основные средства использовались лизингополучателем при осуществлении работ, услуг, не освобожденных ст.5 Закона о НДС, то суммы налога, перечисленные лизингодателю в составе лизинговых платежей, предъявлялись к возмещению (зачету) по мере их оплаты, при условии, что в расчетных документах указанные суммы были выделены отдельной строкой. Подпунктом “б” п.2 ст.7 Закона о НДС было установлено, что суммы НДС, уплаченные поставщикам при приобретении товаров (работ, услуг), предназначенных для осуществления операций, освобожденных от НДС в соответствии с пп.“в” – “ш” и “я.1” п.1 ст 5 Закона о НДС, относились на издержки производства и обращения. Поэтому в случае использования лизингополучателем основных средств, приобретаемых по договору лизинга при осуществлении операций, освобожденных действующим законодательством от НДС, суммы налога, фактически уплаченные лизингодателю, возмещению из бюджета не подлежали, а относились на издержки производства и обращения. 

Определенная специфика была при заключении лизинговых сделок с лизингополучателями, являвшимися субъектами малого предпринимательства. В случае, если лизингополучатель имел статус малого предприятия, то в соответствии с пп.“я” п.1 ст.5 Закона о НДС, платежи малых предприятий по лизинговым сделкам в полном объеме освобождались от НДС. При этом, согласно пп.“б” п.2 ст.7 Закона о НДС, сумма НДС, уплаченная лизингодателем при приобретении имущества для последующей сдачи его в лизинг субъекту малого предпринимательства, из бюджета не возмещалась, а включалась в состав балансовой стоимости этого имущества. Учитывая, что иных источников покрытия НДС, уплаченного при его покупке, у лизингодателя не было, то уплаченные суммы налога включались в состав лизингового платежа и оплачивались малым предприятием -лизингополучателем Поэтому льгота, освобождающая малые предприятия от уплаты НДС по лизинговым сделкам, могла быть реализована только в части вознаграждения лизингодателю При этом следовало иметь в виду, что указанная льгота не распространялась на лизинговые платежи, полученные малым предприятием - лизингодателем от лизингополучателя, не являвшегося малым предприятием. 

Кроме того, существовал особый порядок учета сумм НДС при приобретении служебных легковых автомобилей и микроавтобусов. Согласно пп “а” п.2 ст.7 Закона о НДС, налог, уплаченный по приобретенным служебным легковым автомобилям и микроавтобусам, не исключался из общей налоговой суммы, подлежащей перечислению в бюджет. Указанная норма налогового законодательства применялась и в отношении организаций-лизингополучателей. При уплате НДС в составе лизинговых платежей за временное владение и пользование легковыми автомобилями, предоставленными по договору лизинга и используемыми для служебных целей, лизингополучатель не имел права на возмещение из бюджета НДС. В случае, если лизингополучатель являлся специализированным автотранспортным предприятием, то по легковым автомобилям, используемым для производственных целей, суммы НДС, уплаченные в составе лизинговых платежей за временное владение и пользование легковыми автомобилями по договору финансового лизинга, принимались к зачету в общеустановленном порядке
.

НДС в 2001 г для участников лизинговых сделок.

Федеральный закон от 05.08.00 №118-ФЗ “О введении в действие части второй Налогового кодекса РФ и внесении изменений в некоторые законодательные акты РФ о налогах” признал утратившим силу Закон о НДС, кроме нескольких положений ст. 5 “Перечень товаров (работ, услуг), освобождаемых от налога”, которые утратили силу с 1 января 2002 г. Статьей 1 Закона №118-ФЗ предусмотрено введение в действие с 1 января 2001 г. главы 21 “Налог на добавленную стоимость”, утвержденной Федеральным законом от 05.08.00 №117-ФЗ. В указанной главе изложен новый порядок исчисления и уплаты НДС.

Согласно ст. 143 НК РФ, наряду с организациями в число плательщиков НДС включены индивидуальные предприниматели. Поэтому с 1 января 2001 г. плательщиками этого налога будут являться физические лица, осуществляющие лизинговую деятельность и зарегистрированные в качестве индивидуальных предпринимателей. Вместе с тем, ст. 145 НК РФ предусмотрено освобождение организаций и индивидуальных предпринимателей от обязанностей налогоплательщиков, связанных с исчислением и уплатой налога, при определенных условиях. Если в течение трех последовательных налоговых периодов (то есть трех месяцев) налоговая база этих организаций и предпринимателей, исчисленная по операциям, признаваемым объектами налогообложения, без учета НДС и налога с продаж, не превысит в совокупности 1 млн. руб., то налог не начисляется и не уплачивается. Указанное освобождение не применяется в отношении обязанностей, возникающих в связи с ввозом товаров на таможенную территорию Российской Федерации, и не распространяется на плательщиков акцизов. 

В соответствии со ст. 146 НК РФ, объектом налогообложения является реализация товаров (работ, услуг). В случае лизинговой сделки обязанность по уплате НДС возникает в двух случаях: при реализации поставщиком лизингодателю имущества, являющегося предметом лизинга, а также при уплате лизингополучателем лизинговых платежей. Согласно п.1 ст.173 НК РФ, сумма НДС, подлежащая внесению в бюджет, определяется как разница между суммами налога, полученного от покупателей за реализованные им товары (работы, услуги), и суммами налога, фактически уплаченными поставщикам за приобретенные товары (работы, услуги). Таким образом, применяется схема налогового вычета, регулируемая ст.171 и 172 НК РФ.

В отношении лизингодателя сумма НДС, которая подлежит внесению в бюджет, определяется как разница между величиной налога, полученной от лизингополучателей в составе лизинговых платежей, и суммой налога, уплаченной при приобретении лизингового имущества. Причем данное имущество должно быть полностью оплачено и поставлено на учет лизингодателем. Что касается суммы НДС, подлежащей внесению в бюджет лизингополучателем, то она определяется как разница между величиной налога, полученной от реализации продукции (работ, услуг) лизингополучателя, и величиной налога, уплаченной в составе лизинговых платежей. Суммы НДС, предъявленные лизингополучателю и уплаченные последним в соответствии с договором лизинга, подлежат вычету в случае, если приобретаемое по договору лизинга имущество используется лизингополучателем для производства товаров (работ, услуг), обороты по реализации которых подлежат обложению НДС. При этом следует иметь в виду, что согласно п.3 ст. 168 НК РФ, налогоплательщик обязан выставить покупателю соответствующий счет-фактуру не позднее пяти дней, считая со дня отгрузки товара (выполнения работ, оказания услуг). Поэтому лизингополучатель вправе предъявить к вычету суммы налога, уплаченные лизингодателю, только при наличии счетов-фактур, оформленных в соответствии со ст.169 НК РФ. 

Лизинговые компании часто оказываются в ситуации, когда они уплатили больше НДС при приобретении имущества, чем получили в составе лизинговых платежей. При этом временные рамки возмещения входящего НДС могут являться серьезной проблемой. Такая же ситуация может возникнуть и у лизингополучателя, например, при реализации им товаров (работ, услуг), налогообложение которых производится по ставке 0 или 10%. В таком случае, в соответствии со ст.176 НК РФ, возникшая разница направляется на погашение обязанностей компании по уплате других налогов или сборов, подлежащих зачислению в федеральный бюджет. Если по истечении трех месяцев налогоплательщик все еще не полностью компенсировал уплаченный НДС, то данная разница подлежит возврату из бюджета на основании заявления налогоплательщика.

Налоговый кодекс внес коррективы в части льгот участникам лизинговых отношений. Так, с введением в действие части второй НК РФ действовавший до 2001 г порядок исчисления НДС организациями - участниками лизинговых сделок претерпел определенные изменения в части ликвидации льгот лизинговым организациям -малым предприятиям. Из перечня товаров (работ, услуг), освобождаемых от НДС, исключены платежи малых предприятий по лизинговым сделкам. Кроме того, с 2001 г. не предусмотрен особый порядок учета сумм НДС, уплаченных при приобретении служебных легковых автомобилей. Легковые автомобили и микроавтобусы приравнены к другому имуществу в части обложения НДС при их приобретении и продаже.

НДС при международном лизинге
Отдельного внимания заслуживают особенности уплаты НДС при осуществлении сделок международного лизинга, лизингодателем в которых выступает лизинговая компания - нерезидент, не состоящая на налоговом учёте в РФ. При осуществлении сделок международного лизинга, в соответствии с которыми имущество ввозится на территорию Российской Федерации, обязательство по уплате налога на добавленную стоимость возникает дважды: при ввозе товаров на таможенную территорию РФ и при реализации товаров (работ, услуг) на территории РФ
.

НДС при ввозе имущества на территорию РФ. В соответствии с пунктом 5 ст.164 НК РФ, при ввозе имущества, являющегося предметом договора лизинга, НДС уплачивается по ставке 20% процентов с налогооблагаемой базы, рассчитанной как сумма таможенной стоимости имущества, подлежащей уплате таможенной пошлины и акцизов (по подакцизным товарам). Таможенные органы при определении таможенной стоимости имущества, как правило, используют метод “по цене сделки с ввозимыми товарами”. Расчет подлежащих уплате таможенных платежей производится на основе общей суммы подлежащих уплате лизинговых платежей, что значительно увеличивает издержки лизингополучателя. Однако такой метод расчёта не соответствует таможенному законодательству РФ. Согласно пункту 2 ст. 19 Закона РФ от 21.05.93 №5003-1 “О таможенном тарифе”, указанный метод не может быть применен при определении таможенной стоимости, если существует ограничение прав покупателя на оцениваемое имущество, что и происходит в рамках лизинговых правоотношений (т.к. право собственности в течение всего срока действия договора лизинга сохраняется за лизингодателем). Следовательно, при определении таможенной стоимости ввозимого имущества должен быть использован метод “по цене сделки с идентичными товарами”, либо последовательно иные методы, предусмотренные ст.18 Закона “О таможенном тарифе”.

Порядок и сроки уплаты НДС находятся в зависимости от таможенного режима, в котором имущество ввозится на территорию РФ
:

· при помещении имущества под таможенный режим выпуска для свободного обращения НДС уплачивается в полном объеме. При этом налог уплачивается до или одновременно с принятием таможенной декларации таможенному органу, производящему таможенное оформление;

· при помещении товаров под таможенный режим временного ввоза уплата НДС осуществляется ежемесячно, в размере 3 % от суммы, которая бы подлежала уплате в случае единовременного внесения подлежащего уплате НДС (в случае выпуска товаров для свободного обращения). При этом за фактически предоставленную рассрочку в уплате налога проценты не взимаются.

Лизингополучатель не всегда имеет достаточное количество денежных средств, необходимых для уплаты всей суммы таможенных платежей. В указанной ситуации обязанность по уплате налога соглашением сторон может быть возложена на лизинговую компанию - нерезидента. В случае уплаты НДС лизингодателем последний вправе воспользоваться правом на применение налоговых вычетов, предусмотренных ст.171 НК РФ. В соответствии с пунктом 4 указанной статьи, суммы налога, уплаченные налогоплательщиком - иностранным лицом, не состоящим на учете в налоговых органах РФ, при условии ввоза товара для производственных целей или осуществления иной деятельности налогоплательщика, подлежат вычету или возврату. Для возникновения права на вычет (возврат) таможенного НДС, уплаченного участниками лизинговых правоотношений, должны быть соблюдены следующие условия:

1) налоговым агентом должен быть уплачен НДС, удержанный из доходов лизинговой компании, полученных от сдачи имущества в лизинг;

2) имущество, ввезённое в соответствии с договором лизинга, должно быть использовано при оказании услуг, реализованных удержавшему налог налоговому агенту, в нашем случае лизингополучателю;

3) постановка налогоплательщика - иностранного лица на учёт в налоговых органах Российской Федерации.

Таким образом, при соблюдении вышеперечисленных условий иностранная лизинговая компания приобретает право на вычет (возврат) уплаченного НДС по мере внесения лизинговых платежей в части, пропорциональной уплаченной сумме налога.

В соответствии со ст. 171 НК РФ, лизингополучатель вправе уменьшить сумму исчисленного налога на добавленную стоимость на сумму НДС, уплаченного при ввозе имущества на таможенную территорию РФ. При этом право на налоговые вычеты возникает как при ввозе имущества в режиме выпуска в свободное обращение, так и в режиме временного ввоза. Учитывая специфику лизинговых правоотношений, представляется важной позиция МНС РФ, предоставляющая возможность вычета (возврата) суммы, уплаченной лизингополучателем при ввозе имущества на территорию РФ независимо от факта оплаты продавцу указанного имущества (п.43 Методических рекомендаций по применению главы 21 НК РФ).

Условием применения налогоплательщиком налоговых вычетов является принятие на учет указанных основных средств. Спорным остается вопрос относительно возможности принятия к вычету указанных сумм налога в случае учета имущества на балансе лизингодателя - нерезидента. В указанном случае основные средства отражаются у лизингополучателя на забалансовом счете, что с точки зрения налоговых органов не является принятием имущества на учет. Однако специалисты Минфина РФ неоднократно отмечали, что для целей принятия НДС к возмещению (возврату) не имеет значения, на балансовых или забалансовых счетах учтено имущество
.

НДС, уплачиваемый налоговым агентом (лизингополучателем) с лизинговых платежей. В соответствии со ст. 161 НК РФ, лизингополучатель признается налоговым агентом и на него возлагаются такие обязанности, как определение налогооблагаемой базы, исчисление и удержание из суммы лизинговых платежей, подлежащих перечислению лизинговой компании, соответствующих сумм налога, а также перечисление сумм налога в бюджет за счет средств, подлежащих перечислению лизинговой компании. Согласно пункту 4 ст.164 НК РФ, налогообложение производится по ставке 16,67%. Объектом налогообложения при этом является сумма лизингового платежа, подлежащая перечислению лизинговой компании-нерезиденту. Уплата налога производится в месте нахождения налогового агента. 

Так же, как и в случае с “таможенным” НДС, уплата налога налоговым агентом предоставляет последнему возможность воспользоваться правом на применение налоговых вычетов, предусмотренных статьей 171 НК РФ. При этом необходимо учитывать, что право на применение налоговых вычетов возникает у налогоплательщика при условии соблюдении следующего условия: налоговый агент удержал и уплатил НДС из доходов лизинговой компании - нерезидента.

2.3. Прочие налоги при осуществлении лизинговых 
операций

Налог на имущество. Порядок исчисления и уплаты налога на имущество регламентируется положениями Закона РФ от 13.12.91 №2030-1 “О налоге на имущество предприятий”, а также инструкции ГНС РФ от 08.06.95 №33 “О порядке исчисления и уплаты в бюджет налога на имущество предприятий” и инструкции ГНС РФ от 15.09. 95 №38 “О порядке исчисления и уплаты налога на имущество иностранных юридических лиц в РФ”. Статья 1 Закона “О налоге на имущество предприятий” относит к числу плательщиков, во-первых, предприятия и организации, считающиеся юридическими лицами по законодательству РФ, и, во-вторых, организации, образованные в соответствии с законодательством иностранных государств, международные организации и объединения, а также их обособленные подразделения, имеющие имущество на территории РФ, континентальном шельфе и в исключительной экономической зоне РФ.

Согласно ст.2 Закона, налогом на имущество облагаются основные средства, нематериальные активы, запасы и затраты, находящиеся на балансе плательщика. Причем основные средства и нематериальные активы облагаются по остаточной стоимости. Ставка налога не может превышать 2% от средней годовой стоимости имущества и определяется законодательными органами субъекта РФ. Таким образом, основным определяющим как для лизингодателя, так и для лизингополучателя является вопрос о месте учета лизингового объекта. Если лизинговое имущество учитывается на балансе у лизингополучателя, то плательщиком налога по лизинговому имуществу является лизингополучатель. Если имущество учитывается у лизингодателя, то плательщиком налога будет лизингодатель. Рассматривая данный вопрос с учетом интересов лизингополучателя, можно предположить, что при всех прочих равных условиях бремя уплаты налога на имущество ложится в конечном итоге на лизингополучателя: или в составе лизинговых платежей при учете имущества на балансе лизингодателя, или непосредственно при учете имущества на балансе лизингополучателя
. 

До введения в действие главы 25 НК РФ наиболее выгодным вариантом договора лизинга для лизингополучателя представлялся договор, в котором лизинговые платежи были разделены на инвестиционные затраты (издержки) лизингодателя и его вознаграждение. Другими словами, когда в качестве первоначальной стоимости лизингового имущества и, соответственно, базы по налогу на имущество принималась именно сумма инвестиционных затрат, которая, вне зависимости от конкретных условий договора, в любом случае меньше общей суммы лизинговых платежей. На сегодняшний же день ст.257 НК РФ закрепляет положение о том, что первоначальной стоимостью предмета лизинга признается сумма расходов лизингодателя на его приобретение за вычетом налогов. Поэтому и в случае учета имущества на балансе лизингодателя, и в случае учета на балансе лизингополучателя базой для налога на имущество является сумма инвестиционных затрат лизингодателя.

Также следует отметить, что при налогообложении балансодержателя лизингового имущества особенностью является то, что у данного балансодержателя имеется возможность использования механизма ускоренной амортизации по этому имущество. Соответственно, среднегодовая стоимость имущества, по сравнению с другими плательщиками по одному и тому же имуществу, у лизинговой компании (лизингополучателя) будет составлять меньшую сумму.

Иностранная лизинговая компания будет являться плательщиком налога на имущество в случае, когда согласно условиям договора лизинга предмет лизинга учитывается у нее на балансе. Основой для определения стоимости имущества для целей налогообложения будет являться остаточная стоимость, определяемая исходя из первоначальной стоимости (стоимости приобретения), с учетом начисленного износа по законодательству страны постоянного местопребывания иностранной лизинговой компании. При этом суммы начисленной амортизации для целей налогообложения не могут превышать за год следующих размеров:

· по зданиям и сооружениям - 5 %;

· по легковым автомобилям, конторской мебели и оборудованию, компьютерам, информационным системам и средствам обработки данных -25%;

· по другому имуществу - 15 %
.

Так же как и в отношении уплаты налога на прибыль, международными договорами СССР и Российской Федерации могут быть предусмотрены иные правила уплаты налога на имущество.

В настоящее время в Государственной Думе РФ в рамках принятия специальной части НК РФ проходит рассмотрение проекта Федерального закона №111337-3 “О внесении дополнения в часть вторую НК РФ” (глава 28 “Налог на имущество организаций”). Основные изменения в данном проекте коснулись порядка исчисления суммы налога, также внесены определенные изменения в состав необлагаемого имущества и в перечень льгот по налогу. Однако следует отметить, что изменения, предусмотренные разработчиками 28 главы НК РФ, не содержат специфики для участников лизинговой сделки и кардинально не изменяют действующий порядок налогообложения имущества, являющегося предметом лизинга. 

Так, к числу плательщиков налога на имущество в соответствии со ст. 2 рассматриваемого законопроекта отнесены организации - собственники имущества, признаваемого объектом налогообложения. В состав такого имущества статьей 3 включены: 

· здания; сооружения (включая передаточные устройства); рабочие и силовые машины и оборудование; измерительные и регулирующие приборы и устройства, вычислительная техника и оргтехника, инструмент, производственный и хозяйственный инвентарь и принадлежности и иные объекты, относящиеся к основным средствам; 

· капитализируемые затраты; 

· затраты на строительство или приобретение объектов основных средств начиная с отчетного периода, следующего за периодом, в котором строительство завершено и объект передан заказчику по акту приемки в эксплуатацию. 

Причем такое имущество признается объектом налогообложения в случае, если местом его нахождения признается территория РФ, территориальное море, континентальный шельф или исключительная экономическая зона РФ. 

Налоговая база исчисляется как среднегодовая остаточная стоимость имущества. Если налоговый период отличается от календарного года, налоговая база исчисляется как взятая с соответствующим коэффициентом усредненная по этому налоговому периоду стоимость имущества. Среднегодовая стоимость имущества, подлежащего налогообложению, исчисляется как одна тринадцатая суммы, полученной при сложении стоимостей такого имущества на первое число каждого месяца отчетного года и первое число следующего за ним года. Если продолжительность налогового периода составляет менее одного года, усредненная по этому налоговому периоду стоимость такого имущества принимается равной сумме, полученной при сложении стоимостей этого имущества на первое число каждого начинающегося в налоговом периоде месяца и на первое число следующего за налоговым периодом года (если окончание налогового периода совпадает с окончанием календарного года), деленной на число слагаемых в этой сумме. При этом соответствующий коэффициент принимается равным 1/365 числа дней налогового периода. 

Максимальный размер налоговой ставки не может превышать 2%, а конкретные размеры налоговых ставок устанавливаются законом о налоге, принимаемым законодательным (представительным) органом субъекта РФ. Причем допускается установление дифференцированных налоговых ставок в зависимости от видов деятельности и (или) категорий налогоплательщиков, а также от видов имущества. 

Налог на пользователей автодорог. Закон РФ от 05.08.00 №118-ФЗ отменил два налога, которые из-за однородности налогооблагаемой базы (выручка от реализации) объединяли в понятие “оборотные налоги”. Это налог на пользователей автодорог (федерального уровня) и налог на содержание жилищного фонда и объектов социально-культурной сферы (местного уровня). Первый налог отменяется постепенно: с 1 января 2001 г. его ставка снижена с 2,5 до 1%, а с 1 января 2003 г. – отменяется полностью. Второй, взимавшийся по ставке 1,5%, отменен сразу с 1 января 2001 г. Несмотря на небольшую общую ставку - 4%, сумма “оборотных налогов” ложилась значительным бременем на доходы лизинговых компаний. Это связано с тем, что налоговой базой в данном случае является выручка от реализации услуг лизинговых компаний, т.е. весь объем лизинговых платежей без учета понесенных издержек, и даже при невысокой ставке оборотных налогов они вызывают рост себестоимости активных операций и негативно влияют на увеличение объемов и удешевление лизинговых операций для экономических агентов.

Порядок исчисления и уплаты налога на пользователей автодорог определяется Законом РФ от 18.10.91 №1759-I “О дорожных фондах в Российской Федерации” (с изменениями и дополнениями) вплоть до вступления в действия специальной части НК РФ, а также Инструкцией МНС РФ от 04.04.00 №59 “О порядке исчисления и уплаты налогов, поступающих в дорожные фонды”. В соответствии со ст.5 Закона “О дорожных фондах в РФ”, плательщиками налога на пользователей автодорог являются как лизинговые компании, так и лизингополучатели. Объект обложения - выручка, полученная от реализации услуг. В случае лизингополучателей это выручка от основной деятельности, здесь специфики нет, а в случае лизингодателей выручкой является вся сумма полученных лизинговых платежей.
Плательщики данного налога представляют ежеквартально по месту своего нахождения налоговым органам декларацию (Приложение 2 Инструкции МНС РФ от 04.04.00 №59 “О порядке исчисления и уплаты налогов, поступающих в дорожные фонды”) в срок, установленный для представления квартальной (годовой) бухгалтерской отчетности. Уплату налога лизингодатели производят ежемесячно на основании итогов реализации услуг за истекший месяц до 15 числа следующего месяца. 

3. Проблемы и перспективы налогообложения лизинга в России

3.1. Лизинг и банковский кредит: сравнение экономической эффективности

Лизинг или банковское кредитование для приобретения основных средств – что выгоднее? На этот вопрос должны ответить и предприятия, желающие обновить свои основные фонды, и лизингодатель. Для лизинговой компании важно правильное определение размера лизинговых платежей, оценка рисков и финансовой эффективности проекта. Лизингополучатель же рассматривает альтернативные формы инвестирования и определяет для себя оптимальный вариант.

В своей деятельности фирмы, как правило, используют три источника финансирования: собственный капитал, банковский кредит, рынки ценных бумаг. Однако во многих странах с экономикой переходного периода, в том числе и в России, рынки ценных бумаг развиты недостаточно, а банки предпочитают работать с крупными предприятиями, способными предоставить достаточное обеспечение и имеющими стабильную кредитную историю. Малые и средние предприятия, а также недавно образованные компании чаще всего не имеют доступа к банковскому финансированию. Зачастую единственным источником внешнего финансирования для таких предприятий становится лизинг либо кредиты поставщиков.

Как показывает международная и отечественная практика, в большинстве случаев механизм лизинга для лизингополучателя является более эффективным по сравнению с использованием банковского кредитования при приобретении основных средств. Однако здесь следует отметить одну особенность. Преимущества, которыми обычно обладают лизинговые сделки на развитых рынках лизинговых услуг и из-за которых лизинг является основным способом приобретения оборудования для малых и средних предприятий, на российском рынке, к сожалению, действуют не всегда, что обусловлено недостаточно эффективным механизмом возврата собственности
. Но и в России лизинг имеет свои преимущества по сравнению с банковским кредитованием, которые вытекают, в частности, из благоприятного механизма налогообложения, установленного для сторон лизинговой сделки.

Так, по оценке специалистов компании “Инкомлизинг”, при сроке лизинга в 5 лет экономичность лизинговой схемы по сравнению с кредитной составляет 10,6%, а по сравнению с покупкой за счет собственных средств достигает 14%. При обосновании экономической целесообразности создания компании “РусЛизингСвязь” было установлено, что лизинговая схема позволит снизить цену закупаемого оборудования на 15% по сравнению с нынешней формой поставок в виде товарного кредита. По расчетам компании “ИнтерЛизинг”, проводимые ими сделки обходятся клиентам на 7% дешевле по сравнению со схемами приобретения оборудования за счет кредита
.

Итак, какие конкретные преимущества предлагает механизм лизинговой сделки по сравнению с банковским кредитом? 

Преимущества лизинга

Рассмотрим комплекс возможностей, которые предоставляет лизинг для участников лизинговой сделки. Для лизинговой компании:
1. Лизинговое оборудование является обеспечением сделки: за лизинговой компанией сохраняются права собственности на имущество в течение всего периода действия договора лизинга. На развитых рынках лизинговых услуг дополнительного обеспечения не требуется. Однако в России данное преимущество действует не всегда из-за неэффективности уже упоминавшегося механизма возврата собственности.

2. Целенаправленное использование фондов: оборудование приобретается непосредственно у поставщика, лизингополучатель не имеет возможности использовать средства на иные цели. Отсутствует необходимость постоянного контроля за использованием имущества (необходимость банковского контроля за использованием выданных кредитов).

3. Благоприятный налоговый режим: возможность применения амортизационного и процентного “налогового щита”. Лизинг предполагает использование лизингодателем ускоренной амортизации с коэффициентом не выше 3 при учете на его балансе лизингового имущества, что ведёт не только к сокращению выплат по налогу на прибыль в течение первых лет после приобретения имущества, но и к уменьшению выплат по налогу на имущество. Грамотное планирование лизинговой компанией своей амортизационной политики при разработке и реализации лизинговых проектов позволяет минимизировать выплаты по налогу на прибыль и увеличить чистые денежные потоки. 

Что касается процентного “налогового щита лизингодателя”, берущего кредит на приобретение предмета лизинга, то он выражается в отнесении процентов по кредиту на себестоимость продукции (услуг) при соблюдении рассмотренных ранее условий. Даже учитывая отмену главой 25 НК РФ порядка, действовавшего до 2002 г., при котором покупатель выплачивал проценты по банковскому кредиту за счет прибыли при приобретении основных средств в собственность по договору купли-продажи, лизингодатели оказались в более выгодном положении. При наличии контролируемой задолженности лизинговые компании имеют повышенный предел величины процентов, относимых к затратам.

Непосредственно влияют на величину всех “налоговых щитов” и налоговых отчислений лизингодателя ставки налогов, уплачиваемых с прибылей лизингодателя и лизингополучателя. Когда ставка налога на прибыль лизингодателя выше ставки налога на прибыль лизингополучателя, лизинг может быть эффективней прямого кредитного финансирования ввиду большей стоимости процентного и амортизационного налоговых щитов. Кроме того, экономический эффект лизинга возрастает с увеличением процентной ставки по кредиту при условии большей ставки налога на прибыль лизингодателя
.

Для лизингополучателя:

1. Привлечение капитала из внешних источников, его доступность: лизинг дает возможность получить оборудование в пользование без полной его оплаты, организовать новое производство без мобилизации необходимых крупных финансовых ресурсов. Решение об осуществлении лизинговой сделки основывается на способности лизингополучателя генерировать достаточную сумму денежных средств для выплаты лизинговых платежей, и в меньшей степени зависит от кредитной истории предприятия.

2. Небольшие объемы лизинговых сделок: для банка невыгодно заниматься небольшими сделками (например, кредит в 5 тыс. долл. на поставку мини-пекарни) из-за высокой стоимости оформления кредита, а лизинговая компания может реализовать такой проект. Российские банки предпочитают работать с крупными предприятиями, способными предоставить достаточное обеспечение и имеющими стабильную кредитную историю. Основная причина - наличие жёстких нормативов деятельности коммерческих банков. Например, ряд банков не финансирует проекты, “реализуемые с нуля”, или проекты, не имеющие достаточного обеспечения, т.е. высокорискованные проекты. Поскольку деятельность лизинговых компаний, в отличие от банков, не подлежит жёсткому регулированию, процедура предоставления оборудования в лизинг проще, чем привлечение кредита. Поэтому зачастую для предприятий лизинг является единственно возможным официальным источником финансирования.

3. Приобретение предмета лизинга по оптимальным рыночным ценам: не только лизингополучатель, но и лизинговая компания заинтересованы в минимизации цены на лизинговое имущество. Как правило, лизингодатель имеет больше возможностей для достижения минимальных контрактных цен, чем лизингополучатель.

4. Не требуется дополнительного обеспечения, т.к. право собственности на актив сохраняется за лизингодателем (при эффективном механизме возврата собственности).

5. Возможность выбирать метод учета имущества - на балансе лизингодателя или лизингополучателя - также является преимуществом лизинга, хотя на первый взгляд и не явным. При учете лизингового имуществ на балансе лизингодателя лизинг не “утяжеляет” активы предприятия и помогает поддерживать оптимальное соотношение собственного и заемного капитала. Если предприятие имеет льготы по уплате налога на имущество, метод учёта имущества на балансе лизингополучателя ведёт к уменьшению стоимости лизинга.

6. Возможность временного использования предмета лизинга для решения производственных задач, а не приобретения его в собственность (использование сезонного оборудования только в течение периода, когда оно необходимо).

7. Возможность получить широкий спектр сопутствующих товару услуг по наладке и обслуживанию приобретаемого оборудования. По согласованию сторон лизингодатель устраняет дефекты и обслуживает технику, опираясь при этом на материально-техническую базу материнской компании, а иногда и на свою собственную. Более того, лизинговые компании обычно гарантируют определенную эффективность техники. По существу, в лизинг передаются не производственные мощности, а строго оговоренный эффект.

8. Гибкий график арендных выплат в соответствии с производственными циклами и потоками наличности. Лизинговая компания при расчете лизинговых платежей в обязательном порядке учитывает финансовое состояние контрагента. В случае, если лизингополучатель является малым, или только что образованным предприятием, то стороны лизинговой сделки, скорее всего, установят лизинговые платежи в увеличивающихся размерах. Т.е. величина платежей по лизинговому договору будет с течением времени увеличиваться, что позволит лизингополучателю выполнять обязательства по выплате платежей, даже если приток денежных средств на начальном этапе использования оборудования невелик
.

9. Благоприятный налоговый режим: отнесение лизинговых платежей в полном объеме на себестоимость продукции, следствием чего является уменьшение налогооблагаемой базы лизингополучателя и, соответственно, меньший отток денежных средств, чем при приобретении основных средств в собственность. Кроме того, при учете имущества на балансе лизингополучателя и использовании ускоренной амортизации с коэффициентом до 3 имеется возможность уменьшить выплаты по налогу на имущество.

Для производителя (поставщика):

1. Дополнительный канал сбыта продукции: особенно важно, если оборудование имеет высокую степень морального старения и стоит сравнительно дорого (например, вычислительная техника). Так, мировой лидер по производству компьютеров компания IBM посредством лизинга реализует более 80% всей производимой продукции.

2. Средство активного маркетинга, инструмент рыночной экспансии: участвуя в лизинговых сделках, компании-производители расширяют круг потребителей за счет предприятий, которые либо не нуждаются в постоянном владении техникой, либо не могут ее приобрести, либо хотят ее опробовать перед приобретением.

3. Обратная связь с потребителями: в процессе тесного взаимодействия производителя с лизингополучателем или лизинговой компанией налаживается канал обратной связи от потребителя к производству; в ходе использования предмета лизинга выделяются конструктивные недостатки, производитель получает оперативную информацию о качестве, надежности продукции, ее конкурентоспособности
.

Говоря о преимуществах лизинга, не стоит забывать, что данный механизм лизинговой сделки наряду с плюсами имеет и свои минусы. Лизинг является достаточно привлекательной формой финансирования, но не всегда оптимальной, в отдельных случаях выгоднее использование банковского кредита.

Недостатки лизингового механизма

Наряду с преимуществами лизинг имеет и определенные недостатки. Используя схему лизинга для финансирования обновления основных фондов, предприятие экономит на выплатах налога на прибыль и налога на имущество, но теряет из-за более высокой стоимости привлекаемого заемного капитала ввиду добавления лизинговой компанией своего коммерческого вознаграждения к стоимости банковского кредита. Как правило, для лизингополучателя стоимость лизинга оказывается больше, чем цена покупки или банковского кредита. Только при условии, что стоимость привлеченных средств для лизинговой компании меньше, чем для предприятия, лизинг выгоден.

В реальной жизни часто возникают ситуации, когда возможность применения ускоренной амортизации при лизинге не имеет значения для лизингополучателя. Это происходит, если предприятие, использующее лизинговую схему, имеет небольшой запас финансовой прочности и резким увеличением постоянных затрат (в виде амортизационных отчислений) и неизбежным в связи с реализацией проекта ростом переменных затрат рискует попасть в область убытков
. Т.е. лизинг эффективен в условиях, когда обеспечивается высокая рентабельность производства. Не имея прибыли, предприятия не имеют и налогооблагаемой базы, а значит налоговые льготы для них не представляют значения.

Со стороны лизингодателя схема лизинга также имеет определенные недостатки. Это риск задержки платежей, досрочного расторжения контракта, процедура изъятия имущества из владения лизингополучателя при его несогласии и др. Лизинговый бизнес в России остается рисковым видом деятельности, особенно из-за задержки платежей и досрочного расторжения контрактов. В первом случае лизинговая компания может либо пойти навстречу лизингополучателю, если неплатежи порождены трудностями предпринимательской деятельности, и помочь ему в реализации продукции, пополнении оборотных средств или посредством отсрочки платежей, либо взыскать с лизингодателя в бесспорном порядке причитающуюся сумму. 

Во втором случае, чаще всего тогда, когда лизингополучатель оказывается не готовым реализовать им же предложенный проект, лизинговая компания может на том же бесспорном основании, предусмотренном положениями Закона РФ “О финансовой аренде (лизинге)”, изъять предоставленное в лизинг имущество. Однако на практике такое изъятие представляет определенные трудности для лизинговой компании. Во-первых, судебное разбирательство может продолжаться несколько месяцев в то время, как компания, не получая лизинговые платежи, несет убытки. И во-вторых, изъятое оборудование (особенно узкоспециальное) не всегда удается быстро и с прибылью реализовать из-за слабости вторичного рынка, что существенно ограничивает выбор проектов для лизинговых операций
.

Таким образом, каждый конкретный лизинговый проект должен рассматриваться в индивидуальном порядке с учетом всех условий и ограничений. Принятию решения о применении лизинговой или иной схемы финансирования предшествует всесторонний анализ инвестиционного проекта. Лизинг как один из способов финансирования капиталовложений должен использоваться только будучи наиболее выгодным. 

Сравнение лизинга и кредита: налоговый аспект

В экономической литературе приводятся различные варианты сравнения эффективности лизинга и банковского кредита на приобретение имущества
. Однако довольно редко должное внимание уделяется налоговой составляющей лизинговой сделки. 

Для сравнения двух альтернативных для предприятия источников финансирования капитальных вложений, очень важно выбрать критерий, по которому будет проводиться сравнение. Одним из наиболее точных критериев является сумма дисконтированных денежных потоков предприятия, связанных с финансированием инвестиций за счёт кредита или лизинга. Очень часто предприятия, выбирая между лизингом и кредитом, за основу берут сумму лизинговых платёжей и сравнивают её с суммой кредита и процентов. При этом не учитывается сокращение налоговых отчислений, которое возникает при использовании как схемы лизинга, так и кредитной схемы финансирования
. 

Льготное налогообложение лизинга является одним из его существенных преимуществ и ведёт в результате к сокращению реальных затрат по обслуживанию лизинговой сделки. Речь идет, в первую очередь, о возможности применять к предмету лизинга амортизацию с коэффициентом ускорения до 3, что ведёт не только к сокращению выплат по налогу на прибыль в течение первых лет после приобретения имущества, но и к уменьшению выплат по налогу на имущество. Кроме того, часто не учитывается, что лизинговые платежи содержат в себе НДС, который в дальнейшем предприятие сможет зачесть из бюджета. Возможность предприятия возмещать уплаченный НДС (при лизинге возмещать НДС, уплаченный в составе лизинговых платежей, при кредите возмещать НДС, уплаченный в составе стоимости оборудования) оказывает важное влияние на результаты сравнения источников финансирования.

Так, при лизинге сумма НДС, уплаченного лизингополучателем в составе лизинговых платежей, всегда больше, чем НДС, уплаченный в составе стоимости оборудования, поскольку база для исчисления данного налога при лизинге выше, чем при прямой покупке оборудования у поставщика. Но уплаченный НДС подлежит возмещению (зачёту или возврату) из бюджета. Дополнительные расходы в связи с уплатой НДС могут возникнуть в случае, если уплата НДС поставщику/лизингодателю отдалена во времени от момента его возмещения. Если предприятие имеёт достаточную величину налогов, подлежащих зачислению в федеральный бюджет, то появляется возможность зачитывать НДС, уплаченный в составе лизинговых платёжей, быстро и в полном объёме. Таким образом, реальные расходы предприятия лизингополучателя будут сокращаться.

При прямой покупке оборудования у поставщика предприятие будет уплачивать НДС сразу в полном объеме в составе стоимости оборудования (в то время как при лизинге выплаты НДС осуществляются в течение договора лизинга с каждым лизинговым платежом). Т.е. и кредит необходимо будет привлекать на всю стоимость оборудования, включая НДС. 

Кроме того, следует учитывать все расходы, которые предприятие будет нести при каждом способе финансирования. Например, при приобретении имущества за счёт кредита предприятие будет нести дополнительные расходы по выплате налога на имущество, в то время как при лизинге, если выбран метод учёта имущества на балансе лизингодателя, предприятие данный налог в части приобретаемого имущества платить не будет. Возможны также ещё дополнительные затраты предприятия, которые могут возникнуть при обоих способах финансирования, но при лизинге лизинговая компания может их уже учесть в лизинговых платёжах. Это расходы на страхование имущества, таможенные платежи, расходы на доставку и т.д.

Таким образом, если за критерий сравнения взять просто сумму платежей, не учитывая налоговые выгоды, возникающие вследствие использования той или иной схемы финансирования, а также возможные дополнительные затраты, сравнение будет некорректным. 

Поток денежных средств, возникающий при финансировании капитальных вложений через схему лизинга, можно определить следующим образом:

- Лизинговые платежи с НДС

+ Возмещение НДС, уплаченного в составе лизинговых платежей

+ Экономия налога на прибыль

= Совокупный поток денежных средств при лизинге

Экономия налога на прибыль (Эл) возникает при лизинге за счёт отнесения на расходы, уменьшающие налогооблагаемую базу, лизинговых платежей в полном объёме, и рассчитывается следующим образом:

Эл = ЛПxНП     (4)

где, ЛП - лизинговый платёж. Причем если лизингополучатель реализует продукцию (работы, услуги), облагаемые НДС, то при расчёте экономии налога на прибыль лизинговый платёж берётся без НДС. В противном случае поскольку на расходы будет отнесён лизинговый платёж с НДС, экономия налога на прибыль также будет определена на основе лизингового платёжа, включая налог;

НП - ставка налога на прибыль.

Поток денежных средств, возникающий у предприятия вследствие привлечения банковского кредита на финансирование покупки оборудования, будет выглядеть следующим образом:

- Стоимость оборудования с НДС

+ Привлечение кредита

- Выплата суммы долга

- Выплат процентов по кредиту

+ Возмещение НДС, уплаченного в составе стоимости оборудования

- Налог на имущество

+ Экономия налога на прибыль

= Совокупный поток денежных средств при кредите

При кредите сокращение выплат по налогу на прибыль происходит за счёт того, что амортизация, налог на имущество, проценты по кредитам (если они не отличаются болеё чем на 20% от среднего уровня процентов, и если задолженность не является контролируемой) относятся на расходы, уменьшающие налогооблагаемую базу. Экономия налога на прибыль при кредите (Эк) может быть определена следующим образом:

Эк = (А + НИ + П) x НП     (5)

где А - амортизационные отчисления;

НИ - размер налога на имущество;

П - проценты по кредиту;

НП - ставка налога на прибыль.

Важным моментом при сравнении является выбор временного периода, на котором рассматриваются денежные потоки при каждом источнике финансирования. Горизонт планирования должен быть выбран таким образом, чтобы были учтены все расходы и все налоговые выгоды предприятия от использования того или иного источника финансирования. Поэтому ошибкой является сравнение денежных потоков за срок лизинга с денежными потоками за срок кредита. Действительно, по окончании сроков кредитования и лизинга прекращаются расходы предприятия по обслуживанию источников финансирования. Однако если при лизинге за срок лизинга имущество, как правило, полностью амортизируется за счёт применения коэффициента ускорения, то при покупке оборудования за счёт кредита по окончании кредитной сделки у предприятия остается имущество со значительной остаточной стоимостью. Это ведёт к тому, что и по окончании срока кредитования предприятие будет продолжать получать экономию на налоге на прибыль (за счёт отнесения на расходы амортизационных отчислений и налога на имущества), но при этом будут продолжаться и расходы по уплате налога на имущество. Если срок лизинга не равен сроку полной амортизации предмета лизинга, то за пределами срока лизинга также будут продолжаться налоговые выгоды. Таким образом, период рассмотрения денежных потоков должен соответствовать сроку полной амортизации имущества.

Поскольку денежные потоки при различных источниках финансирования капитальных вложений будут по-разному распределены во времени, то для корректного сравнения суммарных затрат необходимо учитывать фактор времени. Следовательно, при сравнении кредита и лизинга необходимо сопоставлять дисконтированные расходы предприятия, т.е. совокупные расходы, приведённые к начальному моменту времени.

К основным принципам выбора между двумя источниками финансирования относятся следующие положения:

1. Не сравнивается сумма лизинговых платежей с суммой выплат по кредиту. Не сравнивается процент по кредиту с процентом по лизинговым услугам, объявляемым лизинговой компанией. Следует отметить, что в отличие от процента при кредите, начисляемого на остаток долга, понятие лизинговый процент не имеет чёткого определения. Поэтому лизинговый процент, объявляемый лизинговой компанией, может означать как процент на остаток долга, так и процент на первоначальную стоимость оборудования (учитывая при этом авансовый платёж или не учитывая), общее удорожание оборудование за срок лизинга, маржу лизинговой компании и т.д.

2. Учитываются все возможные расходы при каждом источнике финансирования.

3. Учитывается размер налоговых выгод при лизинге и при кредите.

4. Период рассмотрения денежных потоков выбирается равным сроку полной амортизации имущества и не ограничивается сроком лизинга и сроком кредитования.

5. Все денежные потоки приводятся к одному моменту времени путём дисконтирования (для простоты расчёта ставка дисконтирования может быть приравнена к ставке кредитования).

Определим на конкретном примере экономическую эффективность лизинговой сделки в сравнении с банковским кредитованием. Но проведём анализ, не сравнивая конкретные условия лизинговой компании и банка, а определим, какая возможна максимальная стоимость лизинговых услуг при сложившейся в настоящее время средней ставке кредитования 15% годовых в валюте в условиях нового налогового окружения. 

Предположим, предприятие решило прибрести оборудование стоимостью 1200000 у.е. (включая НДС), срок полезного использования которого составляет 10 лет (120 месяцев). Ежемесячная норма амортизации при линейном методе составит 0,83% (1/120), при нелинейном методе - 1,67% (2/120). Введём следующие предпосылки для проведения анализа.

1. Условия лизинга:

· лизинговые платежи ежемесячные и равномерные;

· аванс - 20% стоимости оборудования (уплачивается из собственных средств в счёт лизинговых платежей, т.е. списывается на расходы у лизингополучателя равномерно в течение договора лизинга);

· коэффициент ускорения амортизационных отчислений - 3;

· срок лизинга - 40 месяцев (соответствует сроку полной амортизации предмета лизинга при использовании линейного метода начисления амортизации с коэффициентом ускорения 3);

· предмет лизинга учитывается на балансе лизингодателя, по окончании договора лизинга имущество передается лизингополучателю по условной оценке в 1 руб. 

2. Условия кредита:

· срок кредита - 40 месяцев;

· стоимость кредитных ресурсов - 15%;

· выплата долга и процентов равными суммами ежемесячно;

· сумма долга - 960000 у.е. (20% стоимости оборудования уплачивается поставщику оборудования в форме аванса из собственных средств).

3. Возмещёние НДС: и при лизинге, и при кредите предприятие имеет возможность возмещать уплаченный НДС ежемесячно в размере НДС, начисленного в составе лизинговых платежей. Следует отметить, что у каждого предприятия данная величина индивидуальна и зависит от размера НДС, подлежащего к уплате в бюджет, а также других налогов, зачисляемых в бюджет федерального уровня.

4. Прибыльность деятельности предприятия: у предприятия прибыли достаточно, чтобы полностью покрывать затраты (и по лизингу, и по кредиту).

В Приложении 14 представлены совокупные затраты предприятия за 10 лет (за срок полной амортизации имущества) при финансировании капитальных вложений через кредитную схему. Выбран нелинейный метод амортизации, поскольку он является более выгодным с точки зрения минимизации налоговых отчислений (налога на прибыль в первые годы после приобретения имущества, налога на имущество). Из представленных расчетов видно, что совокупные дисконтированные затраты предприятия при кредитной сделке составят 857601 у.е. На значение данного показателя серьезное влияние оказали потоки НДС. Как видно из столбца “Возмещение НДС”, в пятом месяце был произведён возврат налога из бюджета в размере 179699 у.е.
. Уплаченный в составе стоимости оборудования НДС в размере 200000 у.е., превышает возможности предприятия по зачёту НДС, поэтому не возмещённая в течение 3-х месяцев сумма НДС подлежит возврату из бюджета через 1 месяц, что и отражено в таблице в пятом месяце.

В Приложении 15 определены лизинговые платежи и построены потоки денежных средств предприятия таким образом, чтобы совокупные расходы при лизинге за 40 месяцев составили величину, равную сумме дисконтированных расходов по кредиту 857601 у.е. Таким образом, мы сможем определить, какая возможна максимальная стоимость лизинговых услуг при заданной ставке кредитования 15%, чтобы лизинг был равнозначен кредиту с экономической точки зрения. Из таблицы видно, что дисконтированные денежные потоки при лизинге равны дисконтированным денежным потокам при кредите, если сумма лизинговых платежей составляет 1624086 у.е. с НДС (лизинговые платежи 1353405 у.е. + НДС 270681 у.е.), что соответствует удорожанию стоимости оборудования на 35% за срок лизинга. При обозначенных ранее предпосылках данная стоимость лизинговых услуг является максимальной, чтобы по финансовым соображениям выбор предприятием внешнего источника финансирования был осуществлен в пользу лизинга. При этом напомним, что явная сумма затрат при кредитной схеме финансирования составляла 1465782 у.е. (стоимость оборудования - 1200000 у.е. и проценты по кредиту - 265782 у.е.). 

Ещё раз хотелось бы отметить, что на результаты расчёта серьёзное влияние оказывает возможность предприятий быстро и в полном объёме возмещать уплаченный НДС. Как известно, налоговые органы неохотно идут на возмещение НДС из бюджета “живыми” деньгами. В случае лизинга уплата НДС осуществляется в течение всего срока договора лизинга, что позволяет предприятиям зачитывать уплаченный налог за счёт НДС с выручки и других налогов, зачисляемых в федеральный бюджет, так что в большинстве случаев не возникает необходимости требовать возврата уплаченного налога из бюджета. 

При приобретении оборудования за счёт кредита выплата всей суммы НДС по оборудованию будет осуществлена в составе платежа поставщику. В данном случае у предприятия, скорее всего, будет возникать ситуация, когда уплаченный НДС существенно больше, чем величина налогов для проведения зачёта. Если будут происходить задержки с возвратом НДС из бюджета, или налоговые органы будут отказывать в возврате сумм уплаченного налога (а такие ситуации не редкость для российской практики), расходы предприятия будут возрастать.

3.2. Проблемы и перспективы развития лизинга в России: 
налоговый аспект

Для развития лизинга в России сформировались определенные позитивные условия на макроэкономическом уровне, созданы основы законодательной, нормативно-правовой и методологической базы, растет потребность предприятий в скорейшем осуществлении технического перевооружения производства, в выпуске конкурентоспособной продукции. Рынок лизинговых услуг представляет долговременный стратегический интерес как для российских, так и для западных компаний. Однако при всех очевидных преимуществах развитие этой формы инвестиционной деятельности наталкивается на ряд ограничений. В качестве основных общеэкономических проблем развития лизинга в России можно выделить следующие:

· финансовая слабость лизинговых компаний, их зависимость от учредителей (банков, местных и региональных администраций), при ухудшении финансового положения которых под удар неизбежно попадает и лизинговая компания;

· дефицит и высокая стоимость кредитных ресурсов;

· несовершенство залогового, таможенного и валютного законодательства, законодательства, призванного регулировать расторжение лизинговых договоров и стимулировать лизинг;

· отсутствие инфраструктуры лизингового рынка, сети лизинговых компаний, консалтинговых фирм, которые обслуживали бы всех участников рынка;

· слабый уровень развития вторичного рынка оборудования;

· отсутствие системы информационного обеспечения лизинга, которое обеспечивало бы постоянной и доступной информацией о предложениях лизинговых услуг;

· недостаточная квалификация и нехватка опытных кадров для лизинговых компаний;

· проблемы с определением кредитоспобности партнеров;

· сложное финансовое положение лизингополучателей;

· слабая государственная поддержка лизинга (указы Президента и постановления Правительства, а также закон о федеральном бюджете, предусматривающий выделение бюджета развития, во многих отношениях не исполняются).

Все это усугубляется накопившимся за предыдущие десятилетия отставанием от мирового уровня в использовании лизинга. В целом, для российского рынка лизинговых услуг характерна невысокая конкуренция, спрос на лизинговые услуги намного превышает предложение. Однако проблема заключается в нахождении клиентов, имеющих устойчивое финансовое положение, которые будут надежными лизингополучателями. Отсутствие достоверной информации о финансовом состоянии потенциального лизингополучателя с целью прогнозирования его кредитоспособности еще более усложняет ситуацию. 

Законодательная база и вся совокупность нормативных актов, регулирующих лизинг, делают его привлекательным только для определенного, достаточно узкого сегмента рынка. В первую очередь, это связано с тем, что предприятие должно быть прибыльным. Оно должно показывать в балансах прибыль и платить налоги, причем не суррогатами, а “живыми” деньгами. Это один из основных факторов, предопределяющих эффективность использования лизинговой схемы финансирования. Далее, необходима более надежная защита прав и интересов лизингодателя в случае неплатежей. Так, например, имея все юридические права собственника на объект лизинга, лизинговая компания во внесудебном порядке не может его изъять при нежелании лизингополучателя. Судебная процедура по возврату имущества слишком длительна. В связи с этим широко распространенным положением лизинговых договоров является использование аванса или залога, что снижает привлекательность лизинга для предприятий. Другой способ защиты – страхование лизингового договора, в том числе финансовых рисков на случай неплатежей лизингополучателя – в России довольно дорог: от 15 до 20% от общей стоимости оборудования.

Наряду с вышеуказанными проблемами существуют проблемы налоговые, которые представляют особый интерес, учитывая направленность данной работы. Анализ опыта работы многих лизинговых компаний показывает, что на российском рынке используется около 30 различных схем проведения лизинговых операций, которые разрабатываются с учетом трех основных факторов. Это, во-первых, возможность привлечения более дешевого финансирования проектов, во-вторых, использование различных комбинаций в организации более гибких форм взаимоотношений партнеров, позволяющих уменьшить стоимость проведения лизинговых операций с различными видами имущества, и наконец, в-третьих – минимизация налогообложения участников лизинга. Как показывает практика, именно налоговое стимулирование лизинговой деятельности является одним из наиболее распространенных и эффективных рычагов воздействия на рынок лизинговых услуг (наряду с непосредственным направлением бюджетных средств на поддержку лизинговых операций). Однако здесь хотелось бы обратить внимание на две характерные особенности, присущие применению налогового стимулирования по отношению к участникам лизинга в России. 

Выгодный налоговый режим привел в большей степени к активизации использования лизинга исключительно в целях оптимизации налогообложения , а не к заметному росту нормальных, т.е. коммерческих лизинговых компаний, созданных и действующих для получения простой коммерческой прибыли. Исключительные налоговые выгоды лизинга привели к тому, что за последние годы встала на ноги целая индустрия “налогового” лизинга, когда крупные предприятия оформляли всю приобретаемую ими технику и оборудование через дочерние и подконтрольные лизинговые компании. Такие “карманные” лизинговые компании получали от своих “родителей” кредиты, которые целевым образом расходовались на покупку имущества, нужного для родительской структуры. Деньги извне не привлекались, а использовались существующие бюджеты капитальных покупок, которые будучи прокрученными через лизинг позволяли и само имущество приобрести, и получить налоговые льготы. Таким “лизинговым” бизнесом занималась любая лизинговая компания, созданная при крупном промышленном холдинге. Отсюда обороты в десятки миллионов долларов у таких компаний, как “РТК-лизинг”, “Лукойл-Лизинг”, “Сибал-лизинг”, “Интеррос-лизинг” и др. 

Второй особенностью является то, что в различных секторах лизингового рынка действовали и действуют неравнозначные налоговые режимы. Особенно наглядно это демонстрирует история развития рынка лизинга автотранспортных средств. Вплоть до 2001 г. лизинг автотранспортных средств имел исключительно выгодный налоговый режим. Помимо возможности использования ускоренной амортизации предмета лизинга и права лизинговых компаний относить на себестоимость проценты по кредитам, привлеченным для приобретения основных средств, у лизинга автотранспортных средств были дополнительные две выгоды, делавшие лизинг не просто дешевым, а очень дешевым по сравнению с прямой покупкой или покупкой машины в кредит. 

Так, лизинговые компании имели право на зачет НДС, уплаченного при покупке легковых автомобилей, приобретаемых для лизинга. При этом, если потенциальный покупатель - лизингополучатель, сам покупал служебный автомобиль или микроавтобус, то НДС, уплаченный при покупке, у покупателя к зачету не принимался, а если такой покупатель брал машину в лизинг, то НДС, уплаченный по лизинговым платежам, принимался к зачету в полном объеме. По-сути, лизинг служебных автомобилей и микроавтобусов оказывался заведомо на 20% дешевле прямой покупки или покупки в кредит. Кроме того, лизинговые компании успешно находили способы не платить налог на приобретение транспортных средств, который составлял 20% от цены автомобиля. Это добавляло лизингу еще 20% экономии по сравнению с покупкой. Получившейся экономией лизинговые компании охотно делились с клиентами. 

Налоговый режим в отношении лизинговых сделок может быть как стимулом развития данной формы финансирования инвестиций, так и тормозить развитие рынка лизинговых услуг, лишая лизинг его основных преимуществ. Поэтому с возможными проблемами налогообложения лизинга связаны и перспективы дальнейшего развития лизингового бизнеса в России. И на первое место здесь выходит процесс принятия и практического применения специальной части Налогового кодекса, от которого непосредственно зависит эффективность механизма лизинга и его дальнейшее использование в нашей стране. Как известно, одним из приоритетных направлений налоговой реформы, проводимой в рамках модернизации российской экономики, на 2001-2002 годы является ликвидация значительного числа налоговых льгот с целью выравнивания налогового бремени. При этом за счет уменьшения нагрузки на фонд оплаты труда, ликвидации налогов с оборота и значительных изменений в правилах расчета базы налогообложения прибыли, стимулирующих инвестиционную деятельность, планируется достичь общего снижения налогового бремени. Проводимые изменения напрямую затрагивают интересы субъектов лизингового бизнеса.

С 1 января 2001 г. вступила в действие глава 21 “Налог на добавленную стоимость”, был отменен оборотный налог на содержание жилищного фонда и объектов социально-культурной сферы, а также снижена ставка налога на пользователя автодорог до 1%. В части оборотных налогов, которые вызывали значительный рост себестоимости лизинговых операций, данные изменения оказали благоприятное воздействие на налоговый режим субъектов лизинговой деятельности. В части НДС были внесены коррективы в состав льгот: из перечня необлагаемых исключены платежи малых предприятий по лизинговым сделкам, а также легковые автомобили и микроавтобусы были приравнены к другому имуществу в части обложения НДС при их приобретении и продаже. Если говорить о проблемах, связанных с НДС при лизинговых операциях, то следует отметить, что у налогоплательщиков – участников лизинговых сделок возникают проблемы с возмещением входного НДС, а также существуют определенные трудности с налогообложением операций международного лизинга. 

Проблемы с возмещением НДС возникают у лизинговых компаний, когда они уплачивают больше НДС при приобретении имущества, чем получают в составе лизинговых платежей, и у лизингополучателей при реализации ими товаров (работ, услуг), налогообложение которых производится по ставке 0 или 10%. При этом временные рамки возмещения входного НДС могут являться серьезной проблемой. Решением данной проблемы в соответствии со ст.176 НК РФ является возможность плательщиков НДС направить возникшую разницу на погашение своих обязанностей по уплате других налогов или сборов, подлежащих зачислению в федеральный бюджет. Причем если по истечении трех месяцев налогоплательщик все еще не полностью компенсировал уплаченный НДС, то данная разница подлежит возврату из бюджета на основании заявления налогоплательщика, хотя налоговые и финансовые органы крайне неохотно идут на возврат “живых” денег из бюджета.

В отношении налогообложения сделок международного лизинга необходимо отметить, что иностранный лизингодатель может столкнуться с двумя видами НДС в отношении одного и того же предмета лизинга: таможенный НДС, применяемый к таможенной стоимости предмета лизинга, и НДС, начисляемый на лизинговые платежи, обычно удерживаемый у источника. Такая ситуация приводит к неэффективности международных лизинговых операций и потенциальной невозможности сторон сделки возместить уплаченный НДС. Исторически данная ситуация являлась преградой для многих международных лизинговых операций.

Однако существуют методы преодоления данной проблемы. Если лизингополучатель производит таможенное оформление предмета лизинга и уплачивает таможенный НДС, можно утверждать, что таможенный НДС может быть принят к зачету также, как принимается к зачету НДС по лизинговым платежам. Тем не менее, данный аргумент не является бесспорным. Российское законодательство по НДС предусматривает, что таможенный НДС может быть принят к зачету только собственником основного средства (т.е. лизингодателем). Это условие вряд ли выполняется при обычной международной лизинговой операции. Однако российские налоговые органы в отдельных случаях соглашаются с данной аргументацией.

Более надежным решением проблемы является налоговая регистрация иностранного лизингодателя в России для целей НДС. Это позволяет лизингодателю принимать к зачету таможенный НДС против НДС, начисляемого на лизинговые платежи. При этом необходимо удостовериться в том, что налоговая регистрация не влечет образования постоянного представительства лизингодателя в России для налоговых целей, т.е. не приводит к обязанности по уплате налога на прибыль в отношении получаемых лизинговых платежей.

Наибольшие опасения участников российского рынка лизинговых услуг были связаны с разработкой и принятием главы 25 НК РФ “Налог на прибыль организаций”, начиная с 1 января 2002 г. В чем польза и отрицательные составляющие данной главы Налогового кодекса для лизинговой деятельности станет ясно, когда начнется ее активное применение на практике. Пока же и лизингодатели, и лизингополучатели наряду с целым комплексом нововведений получили и ряд вопросов, связанных с несовершенством текста Налогового Кодекса и требующих скорейшего официального разъяснения со стороны налоговых органов. На сегодняшний день можно констатировать, что в целом самые большие опасения, которые испытывали участники лизингового бизнеса по отношению к проекту Налогового кодекса, не подтвердились. Принятая 25 глава НК РФ сохраняет за лизингом его основные преимущества, однако, хотелось бы еще раз акцентировать внимание на ключевых и наиболее спорных моментах. 

· Для лизинговой деятельности большое значение имеет закрепленное в 25-ой главе Налогового Кодекса кардинальное изменение амортизационной политики. Во-первых, срок полезного использования основных средств значительно уменьшен, что приведет к увеличению размера амортизационных отчислений и приближению их к фактическому сроку эксплуатации по сравнению с ранее действовавшими крайне низкими нормами амортизации, которые были установлены в соответствии с постановлениями советского периода. И во-вторых, предусмотрена возможность применения не использовавшегося ранее в России метода амортизации – “метода уменьшающегося остатка”. Однако перенесение этого новшества на практику, вероятно, потребует дополнительного согласования с налоговыми органами на местах, так как в самом Налоговом Кодексе нет полной ясности в отношении использования этого метода.

· Ввиду противоречия между определением амортизируемого имущества и разъясняемого в последующих статьях порядка учета предмета лизинга также неясно - полностью ли сохранится возможность свободного выбора балансодержателя лизингового имущества или нет?

· Статья 257 изменяет действующий порядок определения первоначальной стоимости амортизируемого имущества в том случае, когда балансодержателем является лизингополучатель. До 2002 г. это была сумма затрат по договору лизинга, и эта же сумма подлежала амортизации у лизингополучателя - балансодержателя лизингового имущества. После вступления в действие 25-ой главы Налогового кодекса первоначальной стоимостью имущества, являющимся предметом лизинга, признается сумма расходов лизингодателя на его приобретение, за исключением сумм налогов, учитываемых в составе расходов в соответствии с НК РФ. Потребуются серьезные изменения в методологии бухгалтерского учета (Приказ МФ РФ от 17.02.97 №15).

· Пункт 9 статьи 259 создает протекцию капиталу отечественных производителей автомобилей против растущего спроса на подержанные и новые иномарки. Описанные выше изменения в налогообложении автотранспорта больно ударят по действующим лизинговых компаниям. Во-первых, именно дорогие машины являются предметом бизнеса для почти всех автолизинговых компаний. При этом, традиционно лизинг таких машин рекламировался с акцентом на налоговую эффективность (ускоренную амортизацию), реализация которой возможна теперь с ограничением. И во-вторых, в случае принятия налоговыми органами решения о необходимость учета дорогих автомобилей только на балансе лизингополучателей, это приведет к невозможности использования существующих лизинговых продуктов и необходимости создания новой договорной/учетной базы для лизинговых продуктов с учетом имущества на балансе лизингополучателей. А такие сделки сложны и в последнее время практически неизвестны. И смогут ли, а главное - захотят ли, лизинговые компании быстро и главное правильно разработать такие продукты пока не понятно. 

· Статьи 264 и 265 определяют затраты по договору лизинга, которые могут быть отнесены к расходам, а статья 272 разъясняет порядок признания таких расходов при методе начисления. Настоящая редакция 25-ой главы Налогового Кодекса сохраняет возможность отнесения лизингополучателем лизинговых платежей на себестоимость в полном объеме. Также остается возможность относить к расходам некоторые другие затраты, связанные с приобретением, последующей сдачей имущества в лизинг и пользованием лизинговым имуществом.

· Возможность отнесения процентов по заемным средствам на себестоимость для лизинговых компаний остается. В статье 269 лизинговая деятельность рассматривается как кредитная, что в ряде случаев повышает предел величины процентов, относимых к затратам по сравнению с другими видами деятельности. Вместе с тем, Налоговым Кодексом предусматриваются более жесткие требования к уровню капитализации российских лизинговых компаний с участием иностранного капитала. Это может стать проблемой для лизинговых компаний с высокой долей заемных средств, которые получили займы от своих прямых или косвенных акционеров.

· Российским компаниям, имеющим лизинговые отношения с нерезидентами, следует иметь в виду, что статья 309 устанавливает порядок налогообложения доходов, получаемых иностранными организациями и не связанных с ее предпринимательской деятельностью в РФ. К таким доходам относятся доходы от сдачи в лизинг имущества, используемого на территории РФ. Эти доходы подлежат налогообложению у источника выплаты доходов, то есть у российской компании, если между странами не заключено соглашение об избежании двойного налогообложения.

· По умолчанию статья 263 устанавливает, что расходы по обязательному и добровольному страхованию лизингового имущества включаются в состав прочих расходов. Что касается признания иных расходов, связанных со страхованием отдельных элементов лизинговых операций, то могут возникнуть проблемы потому, что не все объекты страхования перечислены в тексте 263 статьи.

· Статья 271 определяет порядок признания доходов при методе начисления. Доходы по лизинговым операциям будут признаваться налоговыми органами в том отчетном (налоговом) периоде, в котором они будут иметь место, независимо от фактического поступления денежных средств, иного имущества (работ, услуг) и (или) имущественных прав. К таким доходам будут относиться суммовые разницы, возникающие при мультивалютном лизинге.

· Статья 283 определяет порядок переноса убытков на будущее. Налогоплательщик будет вправе осуществлять перенос убытка на будущее в течение десяти лет, следующих за тем налоговым периодом, в котором получен этот убыток и таким образом получит еще одну возможность оптимизации налогообложения посредством переноса настоящих убытков на будущие периоды.

Говоря о перспективах развития системы налогообложения лизинга, необходимо отметить, что в рамках проводимой налоговой реформы будет продолжаться процесс сокращения числа отдельных налоговых льгот, в том числе и для субъектов лизинговой деятельности. Как показывает практика, введение той или иной налоговой льготы для отдельных видов плательщиков или видов деятельности без применения дополнительных мер поддержки и создания благоприятного экономического климата может привести не столько к процветанию соответствующего вида деятельности, сколько к созданию неравных условий конкуренции хозяйствующих субъектов. Это в полной мере применимо и к отношениям лизинга. Общее снижение налогового бремени и изменение порядка формирования базы налогообложения прибыли после принятия главы 25 “О налоге на прибыль организаций” НК РФ должны стать одним из стимулов развития инвестиционной деятельности и лизинга в России.

В целом, перспективы развития лизинга в России будут определяться прежде всего повышением стабильности макроэкономического климата в стране, наличием соответствующих правовых рамок, полностью регулирующих проведение лизинговых операций, которые предоставляли бы гарантированные реальные преимущества лизингу (или хотя бы не препятствовали) по сравнению с прямой покупкой оборудования. Поэтому стимулирование и поддержку лизинговой деятельности необходимо проводить, в первую очередь, посредством принятия комплекса мер по созданию благоприятного экономического климата для развития инвестиционной деятельности, вообще, и привлечения частных и корпоративных инвестиций в область лизинговых операций, в частности. Итоги 2000-2001 гг. дают повод для сдержанного оптимизма.

Макроэкономическая ситуация прошедших двух лет определялась тенденциями к расширению производства во всех отраслях экономики и промышленности. По оценкам экспертов международного рейтингового агентства “Fitch”, Россия является одной из наиболее успешно развивающихся стран по макроэкономическим показателям. Аналитики считают, что Правительство РФ эффективно распорядилось дополнительными доходами, полученными в результате повышения мировых цен на нефть в течение последних двух лет. Standard & Poor’s подтвердило все кредитные рейтинги РФ - долгосрочный “В” и краткосрочный “В”, а также изменило прогноз по долгосрочным суверенным кредитным рейтингам России со “стабильного” на “позитивный”.

По данным Минэкономразвития России, прирост ВВП за январь-сентябрь 2001 г. составил 5,4% относительно аналогичного периода 2000 г. Анализ структуры экономического подъема показывает, что рост производства практически полностью обеспечивается за счет опережающего развития конечных отраслей, ориентированных на внутренний рынок. Индекс производства по инвестиционному комплексу за январь-сентябрь 2001 г. составил 107,8%, а по потребительскому комплексу - 107,4%. Опережающий рост внутреннего спроса по сравнению с внешним спросом является одной из основных особенностей развития экономики. Так, доля внутреннего спроса в структуре ВВП за январь-сентябрь 2001 г. повысилась до 86,2% против 79,4% в аналогичный период 2000 г. Доля валового накопления в ВВП в 2001 году устойчиво превышала уровень предыдущего года.

Рост инвестиций в основной капитал сохраняет доминирующее воздействие на динамику производства и сопровождается интенсивным наращиванием производства во всех отраслях инвестиционного комплекса. Прирост выпуска продукции в машиностроении за январь-сентябрь 2001 г. составил 7,7%, в промышленности строительных материалов - 5,4%,а услуг и работ в строительстве - 8,2%
.

Растущий спрос на новые виды машин и оборудование связан с активизацией процессов обновления, модернизации и реконструкции производства в основных отраслях экономики. В последние два года в технологической структуре инвестиций в основной капитал наблюдается тенденция к систематическому повышению доли затрат на машины и оборудование. В 1-ом полугодии 2001 г. доля инвестиции в машины и оборудование составили 35,7% против 34,8% в соответствующий период 2000 г.

При ограниченности инвестиционных ресурсов деятельность предприятий ориентируется, главным образом, на активное включение в производство конкурентоспособных резервных мощностей и модернизацию производства за счет приобретения нового оборудования и машин. Кроме того, с изменением конъюнктуры в структуре капитальных затрат отмечается повышение расходов на реализацию высокоэффективных проектов по реконструкции и техническому перевооружению производства при сокращении нового строительства. Такое направление инвестиционной деятельности зачастую определяется не масштабами используемых средств, а рационализацией потоков ресурсов, используемых для воспроизводства основного капитала. Это свидетельствует о достаточно гибкой и оперативной реакции производителей на изменения внутренней конъюнктуры.

Тенденция к повышению доли валового накопления и инвестиций в основной капитал в структуре ВВП является следствием улучшения финансовых показателей деятельности практически всех отраслей экономики.

Следует обратить внимание, что по итогам 1-го полугодия 2001 г. в составе инвестиционных ресурсов предприятии увеличилась доля прибыли, направленная на развитие производства. Это отражает изменение приоритетов и мотивации хозяйственной деятельности. Отечественные предприниматели связывают перспективы расширения и сохранения позиций на внутреннем и внешнем рынках с активизацией процессов технического перевооружения и обновления производства. В общем числе инновационно активных предприятий почти у 20% предприятий целью перспективного развития является сокращение материальных затрат, снижение энергоемкости производства и замена устаревшей продукции, и примерно у 35% - улучшение качества и обеспечение соответствия современным стандартам.

Несмотря на положительную динамику роста инвестиций, при сложившейся технологической, воспроизводственной и возрастной структуре основного капитала, они оказываются явно недостаточными для проведения активной промышленной политики. В 2000 г. резкий всплеск инвестиционной активности в промышленности полностью инициировался отраслями топливной промышленности. Инвестиции в добывающие отрасли вызвали мощный мультипликативный эффект оживления спроса на капитальные и промежуточные товары. Поскольку производственный потенциал добывающих отраслей ориентирован, главным образом, на рынок капитальных товаров отечественного производства, это инициировало ускоренный рост выпуска в смежных отраслях машиностроительного и металлургического комплексов. Учитывая традиционно высокую концентрацию доходов внутри экспортноориентированного сектора и отсутствие механизмов межотраслевого перелива капитала, едва ли можно рассчитывать на кардинальные изменения в характере воспроизводства основного капитала. 

Перераспределение финансовых ресурсов между секторами и отраслями экономики крайне незначительно и происходит в рамках корпоративных слияний. В результате сохраняется тенденция к снижению доли инвестиции в развитие отечественного машиностроения. Ситуация в инвестиционной сфере усугубляется тем, что экономика нуждается не только в увеличении масштабов инвестиций, но и в определении стратегии привлечения инвестиций в отрасли, которые традиционно испытывают недостаток конкурентоспособных мощностей.

Гипотеза о возможном ускорении темпов экономического роста за счет вовлечения в производство резервных мощностей не находит подтверждения при анализе действующих мощностей по критерию конкурентоспособности продукции. Если сопоставить долю конкурентоспособных мощностей и динамику выпуска продукции, то это объясняет и особенности кризиса в конкретных отраслях промышленности, в частности, в машиностроении, где более трети всех мощностей отрасли являются неконкурентоспособными. С начала реформ состояние отраслей инвестиционного машиностроительного комплекса является технологическим фактором, ограничивающим возможности реконструкции и модернизации производства на новой технической основе - устаревшая структура машиностроения может воспроизводить только отжившие пропорции воспроизводства.

Все это еще раз указывает на актуальность рассматриваемой проблемы, на необходимость использования самых различных методов финансирования прямых инвестиций, в том числе механизма лизинга. Сегодня лизинг востребован в России как никогда, но, к сожалению, все чаще предметом лизинга выступает не отечественное оборудование, а западное. Во многих секторах российской экономики лизинг в силу сравнительно небольшого срока использования в нашей стране и связанных с этим проблем просто “опоздал” на несколько лет. За примером здесь далеко ходить не надо – отечественная авиационная промышленность. 

Буквально три-четыре года назад Росавиапром еще располагал нерастраченным потенциалом и возможностями удовлетворять запросы авиационных компаний по поставке современных самолетов, ничуть не уступающих ни по качеству, ни по цене западным аналогам. Однако заказы со стороны воздушных перевозчиков ограничивались единицами. Крупнейшая российская авиакомпания ОАО “Аэрофлот - РА” по отнюдь не экономическим соображениями предпочитала работать с американскими производителями, а многочисленные мелкие авиакомпании в силу нехватки финансовых ресурсов формировали парк своих самолетов в основном засчет старой техники, порой не особенно заботясь о своих клиентах. Все это привело к тому, что сегодня, по словам самих авиастроителей, когда резко возрос спрос на российскую авиатехнику, они могут производить чуть-ли не несколько самолетов в год вместо десятков и сотен, как было раньше. Остается надеяться, что этот опыт будет учтен и схема лизинга как один из эффективных вариантов финансирования капитальных вложений будет успешно, своевременно и взаимовыгодно для ее участников применяться в различных секторах российской экономики.

ЗАКЛЮЧЕНИЕ

Итак, обобщая все вышесказанное, можно сделать вывод, что лизинг является сегодня в России одним из наиболее перспективных инструментов, позволяющих осуществить крупномасштабные капиталовложения. Предпосылкой выхода отечественных предприятий из экономического кризиса и налаживания рентабельной работы является обновление основного капитала, внедрение новых технологий, что требует значительных финансовых ресурсов, которыми предприятия, как правило, не располагают. Привлечение кредита является довольно сложной задачей из-за гарантий, дефицита свободных денежных средств, жестких условий выплат долга и процентов по нему. Поэтому здесь возможно использование лизинга, который обеспечивает полное финансирование капиталовложений, сохраняя предприятиям финансовую ликвидность, позволяет направлять ликвидные средства как в оборотный капитал предприятий, так и на другие капиталовложения. 

Именно механизм лизинга, как показывает международная и отечественная практика, во многих случаях является более эффективным для лизингополучателя по сравнению с использованием банковского кредитования при приобретении основных средств. Лизинг позволяет самым выгодным образом согласовать интересы производителей и потребителей, банков и лизинговых компаний. В настоящее время в России лизинг перестал быть экзотическим средством, существующим только в теории. Сейчас это практический инструмент, активно применяемый во всех отраслях нашей экономики.

Для развития лизинга в России сформировались определенные позитивные условия на макроэкономическом уровне, созданы основы законодательной, нормативно-правовой и методологической базы, растет потребность предприятий в скорейшем осуществлении технического перевооружения производства, в выпуске конкурентоспособной продукции. Рынок лизинговых услуг представляет долговременный стратегический интерес как для российских, так и для западных компаний. Однако при всех очевидных преимуществах развитие этой формы инвестиционной деятельности наталкивается на ряд ограничений. Как уже говорилось, это не только общеэкономические и правовые проблемы, но и проблемы в области налогообложения участников лизинговой деятельности.

В первую очередь, речь здесь идет о налоговом законодательстве, которое является одной из самых сложных и постоянно меняющихся областей законодательства. Дополнительные трудности субъектам лизингового бизнеса создает процесс принятия и введения в действие специальной части Налогового кодекса РФ. С 1 января 2001 г. вступила в действие глава 21 “Налог на добавленную стоимость”, при этом были внесены коррективы в состав льгот: из перечня необлагаемых исключены платежи малых предприятий по лизинговым сделкам, а также легковые автомобили и микроавтобусы были приравнены к другому имуществу в части обложения НДС при их приобретении и продаже. При осуществлении лизинговых операций налогоплательщики – участники лизинговых сделок сталкиваются с проблемой возмещения входного НДС, а также существуют определенные трудности с налогообложением операций международного лизинга. 

С 1 января 2002 г. вступила в действие глава 25 НК РФ “Налог на прибыль организаций”, с которой были связаны наибольшие опасения участников российского рынка лизинговых услуг. На сегодняшний день можно констатировать, что в целом эти опасения не подтвердились. Принятая 25 глава НК РФ сохраняет за лизингом его основные преимущества. Однако в чем польза и отрицательные составляющие данной главы Налогового кодекса для лизинговой деятельности станет ясно, когда начнется ее активное применение на практике. Пока же и лизингодатели, и лизингополучатели наряду с целым комплексом нововведений получили и ряд вопросов, связанных с несовершенством текста Налогового Кодекса и требующих скорейшего официального разъяснения со стороны налоговых органов.

Говоря о перспективах развития системы налогообложения лизинга, необходимо отметить, что в рамках проводимой налоговой реформы будет продолжаться процесс сокращения числа отдельных налоговых льгот, в том числе и для субъектов лизинговой деятельности. Как показывает практика, введение той или иной налоговой льготы для отдельных видов плательщиков или видов деятельности без применения дополнительных мер поддержки и создания благоприятного экономического климата может привести не столько к процветанию соответствующего вида деятельности, сколько к созданию неравных условий конкуренции хозяйствующих субъектов. Это в полной мере применимо и к отношениям лизинга. 

Выгодный налоговый режим привел в большей степени к активизации использования лизинга исключительно в целях оптимизации налогообложения , а не к заметному росту нормальных, т.е. коммерческих лизинговых компаний, созданных и действующих для получения простой коммерческой прибыли. Исключительные налоговые выгоды лизинга привели к тому, что за последние годы встала на ноги целая индустрия “налогового” лизинга, когда крупные предприятия оформляли всю приобретаемую ими технику и оборудование через дочерние и подконтрольные лизинговые компании. Поэтому общее снижение налогового бремени и изменение порядка формирования базы налогообложения прибыли после принятия главы 25 “О налоге на прибыль организаций” НК РФ должны стать одним из стимулов развития инвестиционной деятельности и лизинга в России.

Перспективы развития лизинга в России будут определяться прежде всего повышением стабильности макроэкономического климата в стране, наличием соответствующих правовых рамок, полностью регулирующих проведение лизинговых операций, которые предоставляли бы гарантированные реальные преимущества лизингу (или хотя бы не препятствовали) по сравнению с прямой покупкой оборудования. Законодательно сохранить и закрепить инвестиционный характер лизинга и через это обеспечить максимальную защищенность инвестора на российском рынке, сделать лизинг привлекательным для отечественных и зарубежных инвесторов и при этом создать равные условия для всех участников лизинговых отношений – вот главная задача, требующая скорейшего решения. Поэтому стимулирование и поддержку лизинговой деятельности необходимо проводить, в первую очередь, посредством принятия комплекса мер по созданию благоприятного экономического климата для развития инвестиционной деятельности, вообще, и привлечения частных и корпоративных инвестиций в область лизинговых операций, в частности. 

Устойчивая положительная динамики производства и рост платежеспособного спроса в 1999-2001 гг. изменили ситуацию на инвестиционном рынке. С ростом рентабельности производства предприятия стали активнее вкладывать средства в реализацию инвестиционных проектов, но определять эту ситуацию как “инвестиционный бум” можно с большой осторожностью.

Во-первых, при устойчивом росте валового национального сбережения, связанного с благоприятной внешнеэкономической конъюнктурой, механизмы трансформации его в инвестиции в реальный сектор практически не работают. Сопоставление динамики сбережения, валового накопления в основном капитале и инвестиции в реальный сектор экономике показывает, что чистое накопление сохраняет отрицательную динамику. Воспроизводство основного капитала финансируется главным образом за счет амортизационных средств. При этом следует подчеркнуть, что использование этих средств на инвестиционные цели собственные средства предприятии обеспечивают в лучшем случае простое воспроизводство, поскольку опережающий рост цен на инвестиционные товары и строительных работ выступает фактором, ограничивающим обновление производственного аппарата.

Во-вторых, отсутствие инвестиционных финансовых институтов. неразвитость фондового рынка, нестабильность правового поля усложняет процесс привлечения заемных средств и банковских кредитов. По существу в экономике не сформирован механизм межотраслевого перелива капитала, что осложняет инвестиционную деятельность на уровне и предприятии, и отраслей, и регионов. В условиях экономического роста стало очевидным, что управление инвестициями не согласовано с динамичными процессами реструктуризации российской экономики.

И, в-третьих, при созданных резервах сбережения принятие инвестиционных решений требует большой осторожности и рационализации потоков инвестиционных средств. Отсутствие перспективной стратегии развития и приоритетов деятельности выступает фактором, снижающим мотивацию долгосрочных инвестиции.

Порядка четырехсот реально действующих лизинговых компаний на российском рынке со среднегодовыми объемами заключенных договоров в 100-120 млн. долл. у наиболее крупных - это серьезная заявка на весомое место лизинга в техническом вооружении и перевооружении отечественных предприятий, в создании новых рабочих мест, а значит, в ускоренном расширении базы налогообложения, пополнении доходной части бюджета, увеличении прибыли предприятий. 

Развитие лизинга будет способствовать реструктуризации предприятий, обновлению основных производственных фондов, привлечению для этого отечественного и иностранного капитала, повышению конкурентоспособности российской продукции. В условиях дефицита капитала, при недостаточной активности инвесторов лизинг может стать одним из важных факторов развития производства в России.
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ПРИЛОЖЕНИЕ
Приложение 1

Определение понятия “лизинг”

Нормативный акт
Определение понятия “лизинг”

Указ Президента РФ от 17 сентября 
1994 г. № 1929
Вид предпринимательской деятельности, направленной на инвестирование временно свободных или привлеченных финансовых средств в имущество, передаваемое по договору физическим и юридическим лицам на определенный срок

Временное положение о лизинге, п.1
Вид предпринимательской деятельности, направленной на инвестирование временно свободных или привлеченных финансовых средств, когда по договору финансовой аренды (лизинга) арендодатель (лизингодатель) обязуется приобрести в собственность обусловленное договором имущество у определенного продавца и предоставить это имущество арендатору (лизингополучателю) за плату во временное пользование для предпринимательских целей

Гражданский кодекс РФ. Часть вторая, ст.665 “Договор финансовой аренды”
По договору финансовой аренды (договору лизинга) арендодатель обязуется приобрести в собственность указанное арендатором имущество у определенного им продавца и предоставить арендатору это имущество за плату во временное владение и пользование для предпринимательских целей

Закон “О лизинге”, ст.2
Вид инвестиционной деятельности по приобретению имущества и передаче его на основании договора лизинга физическим или юридическим лицам за определенную плату, на определенный срок и на определенных условиях, обусловленных договором, с правом выкупа имущества лизингополучателем

Закон “О финансовой аренде (лизинге), ст.2
Совокупность экономических и правовых отношений, возникающих в связи с реализацией договора лизинга, в т.ч. приобретением предмета лизинга, в соответствии с которым лизингодатель обязуется приобрести в собственность указанное лизингополучателем имущество у определенного им продавца и предоставить лизингополучателю это имущество за плату во временное владение и пользование.

Курсивом выделены изменения, вводимые очередным актом

Приложение 2

Определение предмета лизинга

Нормативный акт
Определение предмета лизинга

Указ Президента РФ от 17 сентября 1994 г. № 1929
…Любое движимое и недвижимое имущество, относимое к основным средствам, а также имущественные права могут являться предмета договора о лизинге

Временное положение о лизинге, п.2
Объектом лизинга может быть любое движимое и недвижимое имущество, относящееся по действующей классификации к основным средствам, кроме имущества, запрещенного к свободному обращению на рынке

Гражданский кодекс РФ. Часть вторая, ст.666
Предметом договора финансовой аренды могут быть любые непотребляемые вещи, используемые для предпринимательской деятельности, кроме земельных участков и других природных объектов

Закон “О лизинге”, ст.3; 
Закон “О финансовой аренде (лизинге), ст.3
1. Предметом лизинга могут быть любые непотребляемые вещи, в том числе предприятия и другие имущественные комплексы, здания, сооружения, оборудование, транспортные средства и другое движимое и недвижимое имущество, которое может использоваться для предпринимательской деятельности.

2. Предметом лизинга не могут быть земельные участки и другие природные объекты, а также имущество, которое федеральными законами запрещено для свободного обращения или для которого установлен особый порядок обращения

Курсивом выделены изменения, вводимые очередным актом

Приложение 3

Приложение 4

[image: image1.png]\

Crpaxosas xommanmn

Horonop
cTpaxoBams MpoexTa
- HOBBTOHEHHE 0675aT G oTS
2) MocTaBmKa 06 opyAOBaRIA
6) cybrionpa T
©) TSHEr oMo TyATC A
©) dbope - mawop

1. nonomente o komxypee.

2. Tlopsoic paccMoTp s Jamm oK.
3. TpeSonamus x coxepimasmo SuIrec
ILTaKa, 0FTeMY AOKYMEHTOB NPOEKTA.

4. Pexcmama.

Horonop -
3 wa npopexente
sKcepTHINI MpoexTa,
oBopynoBaIL, KoH-
cymTamm

Korxcype
mpoexcros |Pemermte o6 mec-

poBarnm

fosee:

poexta

Tipoexr 1.

Tipoexr 2.

Tipoexr 3.

CyMMa ¢TpaxoBoro B3HOCA

Bosppar HHpecTHmorTo0r0
KpemTa + % 52 KpORHT

=

Horonop o

ratan cpopas

HHBeCTHIFHOHHOT O
npoexta

[~

Ornuiata MocTaBKM

06t 065 eM drHaHCHpoBaHUA

L —

Tmwarosas crpysTypa
(sKenepTia npoekTon,
KOHKY Cbl IIPOSKTOB,
riocranka obopysopatma,
ST oRaTes ). Horosop
mocranky,

SHHT OBBIE MIATEKI
% TOXOBBIX OT
cToMMocTH Ip OeKTa

TIOr0BOp G HHIA

omnata
cTpaxo-
Boro
BaHoca

Tor onop
Hanponexenue
MOHTWRRBIX, Ty cio-
HazaxouLIx pabor,
pabor mo TexwTec-
e T ——
[ —
Js—-

mocTaEKa

oBopyo-
sarua

onmara pa6or

Monraxk 0607
PpyAoBarA, Tyeio-
HanaobIC PaBoTHI.

CyGToApsyTIHK MOHTTRHBIX
NYCKOHATAIOUNEIX paboT,
pabor no Texmueckomy 06-
cryEuBaHIIO 0GopyTOBaHI

Tlpeamaprensroe pacaoTp exmie
H OleHKA YPOBHS NP oeKTOR

Mpoewcr 1. | [Tpoexcr2. | [Mpoesr3. | [Mpoesr




Структура реализации инвестиционного проекта на лизинговой основе

Источник: рекламно-информационный материал АО “Аккорлизинг”.
Приложение 5

Состав затрат лизингодателя

Капитальные затраты 
лизингодателя
Затраты лизингодателя, связанные с
осуществлением текущих операций по 
договору лизинга

Стоимость предмета лизинга
Налог на имущество (при нахождении имущества на балансе лизингодателя)

Расходы на транспортировку и установку, включая монтаж и шефмонтаж (если по договору лизинга эти затраты несет лизингодатель)
Страхование от всех видов риска, если иное не предусмотрено договором лизинга (лизингового имущества, введенного в действие)

Расходы на обучение персонала лизингополучателя работе, связанной с предметом лизинга, если иное не предусмотрено договором лизинга (начисленные до ввода предмета лизинга в эксплуатацию)
Расходы на обучение персонала лизингополучателя работе, связанной с предметом лизинга, если иное не предусмотрено договором лизинга (начисленные до ввода предмета лизинга в эксплуатацию)

Расходы на таможенное оформление и оплату таможенных сборов, тарифов и пошлин, связанных с предметом лизинга (если по договору лизинга данные затраты несет лизингодатель)
Плата за предоставление лизингодателю гарантий и поручительств, подтверждение расчетно-платежных документов третьими лицами в связи с предметом лизинга

Расходы на хранение предмета лизинга до момента ввода его в эксплуатацию (если по договору лизинга эти затраты несет лизингодатель)
Расходы на содержание и обслуживание предмета лизинга (если по договору лизинга данные затраты несет лизингодатель)

Расходы на охрану предмета лизинга во время транспортировки и его страхование (если по договору лизинга данные затраты несет лизингодатель)
Расходы на создание резервов в целях капитального ремонта предмета лизинга (если по договору лизинга данные затраты несет лизингодатель)

Расходы на выплату процентов за пользование привлеченными средствами и отсрочки платежей, предоставленные продавцом (поставщиком) (начисленные до ввода в эксплуатацию предмета лизинга)
Расходы на выплату процентов за пользование привлеченными средствами (начисленные до ввода в эксплуатацию предмета лизинга)

Расходы на регистрацию предмета лизинга, а также расходы, связанные с приобретением и передачей предмета лизинга
Расходы на передачу предмета лизинга

Комиссионный сбор торгового агента
Расходы на оказание возникающих в ходе реализации комплексного лизинга дополнительных услуг

Плата за предоставление лизингодателю гарантий и поручительств, подтверждение расчетно-платежных документов третьими лицами в связи с предметом лизинга
Иные расходы, без осуществления которых невозможно нормальное использование предмета лизинга

Приложение 6

Состав затрат лизингополучателя

Капитальные затраты 
лизингополучателя
Затраты лизингополучателя, связанные с осуществлением текущих операций по 
договору лизинга

Расходы на транспортировку и установку, включая монтаж и шефмонтаж, если иное не предусмотрено договором лизинга
Налог на имущество (если предмет лизинга учитывается на балансе лизингополучателя)

Расходы на обучение персонала лизингополучателя работе, связанной с предметом лизинга до его ввода в эксплуатацию, если иное не предусмотрено договором лизинга 
Расходы на обучение персонала лизингополучателя работе, связанной с предметом лизинга до его ввода в эксплуатацию, если иное не предусмотрено договором лизинга 

Расходы на таможенное оформление и оплату таможенных сборов, тарифов и пошлин, связанных с предметом лизинга (если иное не предусмотрено договором лизинга)
Страхование от всех видов риска, если иное не предусмотрено договором лизинга (лизингового имущества, введенного в действие)

Расходы на хранение предмета лизинга до момента ввода его в эксплуатацию (если иное не предусмотрено договором лизинга)
Расходы на содержание и обслуживание предмета лизинга (если по договору лизинга данные затраты несет лизингополучатель)

Расходы на охрану предмета лизинга во время транспортировки и его страхование (если иное не предусмотрено договором лизинга)
Расходы на создание резервов в целях капитального ремонта предмета лизинга (если по договору лизинга данные затраты несет лизингополучатель)

Приложение 7

Методика определения лизинговых платежей

Общая сумма лизинговых платежей (ЛП) рассчитывается по следующей схеме:

ЛП=А+ПК+ПКОМ+ПУ+НДС+ТП

1. Амортизационные отчисления (А) на используемый объект начисляются двумя методами: обычным и ускоренным. Обычный метод основан на действующих нормативов в зависимости от стоимости объекта лизинга (С) и срока его эксплуатации (Э): А = С : Э. Величина амортизационных отчислений при использовании метода ускоренной амортизации рассчитываются по формуле: А = С ( НА ( ТЛ : 100, где НА – норма амортизации на полное восстановление, ТЛ – срок лизингового договора.

2. Плата за кредитные ресурсы (ПК), используемые при приобретении объекта лизинга, определяются следующим образом: ПК = ВК ( ПС : 100, где ВК – величина кредитных ресурсов, привлекаемых для лизинговой сделки; ПС – кредитная ставка, %.

3. Размер комиссионных выплат (ПКОМ): ПКОМ = ВК ( ПВ, где ПВ – ставка комиссионных вознаграждений.

4. Плата за дополнительные (сервисные) услуги (ПУ): ПУ = РК + РУ + РР + РД, где РК - командировочные расходные лизингодателя; РУ – расходы на услуги (юридические, консалтинговые, информационные и др.); РР – расходы лизингодателя на рекламу; РД – другие расходы на услуги лизингодателя.

5. Налог на добавленную стоимость: НДС = В ( 20 : 100, где В – выручка по лизинговой сделке, облагаемая НДС. В = ПК + ПКОМ + ПУ.

6. Таможенные платежи (ТП).

Величина лизинговых взносов (ЛВ) определяется в соответствии с их периодичностью:

- при ежегодной выплате: ЛВ = ЛП : ТЛ;

- при ежеквартальной выплате: ЛВ = ЛП : ТЛ : 4;

- при ежемесячной выплате: ЛВ = ЛП : ТЛ : 12.

Приложение 8

Примерная структура лизинговых платежей
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Приложение 9

[image: image3.wmf]Структура оборудования, передаваемого в лизинг в 2000 г.
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[image: image4.wmf]Структура оборудования, передаваемого в лизинг в 1999 г.
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[image: image5.wmf]Структура оборудования, передаваемого в лизинг в 1997 г.
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[image: image6.wmf]Структура оборудования, передаваемого в лизинг в 1995 г.
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Источники: Васильев Н.М., Катырин С.Н. Лизинг как механизм развития инвестиций и предпринимательства. - М: ДеКА, 1999. - С. 72;

“Экономика и жизнь”, 1999. - №45. - С. 4;

“Журнал для акционеров”, 1999. - №2. - С. 45;

“Оборудование”, 2001. - №10. - С.23.

Приложение 10

Развитие лизинга в России в 1995-2001 гг.
Показатели
1995
1996
1997
1998
1999
2000
2001     (прогноз)

Стоимость заключенных договоров лизинга, 
млн. долл.
200
630
960
1180
1300
1415
1500

Удельный вес лизинга в общем объеме инвестиций в основные фонды, %
0,4
1,0
1,4
2,3
4,47
4,35
4,4

Источник: “Оборудование”, 2001. - №10. - С. 26.

Приложение 11

Крупнейшие лизингодатели на рынке России в 2000 г.

Место
Лизингодатели
Стоимость заключенных
договоров, млн. долл.

1
"Росагроснаб"
143,5

2
"РТК-Лизинг"
129,7

3
"ЛК-Лизинг"
72,5

4
"Медлизинг"
50,0

5
"Интеррослизинг"
43,7

6
"Росдорлизинг"
37,9

7
"Промсвязьлизинг"
37,5

8
Сибирская лизинговая компания (г. Саранск)
35,7

9
"Лизингпромхолд"
31,7

10
"С.А.-Лизинг"
29,5

11
ТВЭЛ
24,3

12
"Госинкорлизинг"
21,0

13
"Райффайзен-лизинг"
15,6

14
"РМБ-Лизинг"
15,0

15
"Балтийский лизинг"
14,0

16
"Хьюлетт-Паккард"
13,0

17
"Геосинтез"
12,1

18
Промышленная лизинговая компания (г. Пермь)
11,2

19
"ЮКОС-лизинг"
10,7

20
"Дельта-лизинг"
10,0

Источник: “Оборудование”, 2001. - №10. - С. 29.

Приложение 12

Приложение 13

Приложение 14
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Денежные потоки при кредите (нелинейная амортизация)

Приложение 15

Денежные потоки при лизинге
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Особенности налогообложения субъектов лизинга

Лизингодатель
Лизингополучатель

1. Налог на прибыль:

- первоначальной стоимостью предмета лизинга является сумма расходов лизингодателя на его приобретение, за исключением сумм налогов;
- первоначальной стоимостью предмета лизинга является сумма расходов лизингодателя на его приобретение, за исключением сумм налогов;

- к доходам от реализации относятся суммы полученных лизинговых платежей;


Предмет лизинга на балансе лизингодателя

- к расходам, связанным с производством и реализацией, относятся все обоснованные затраты лизингодателя, связанные с приобретением и предоставлением имущества в лизинг, в т.ч. суммы начисленной амортизации;
- к расходам, связанным с производством и реализацией, относятся суммы лизинговых платежей;

- к внереализационным расходам относятся проценты по кредитам, привлеченным лизингодателем для приобретения предмета лизинга.
- к внереализационным расходам относятся расходы на содержание переданного по договору лизинга имущества.

Предмет лизинга на балансе лизингополучателя

- к расходам, связанным с производством и реализацией, относятся все обоснованные затраты лизингодателя, связанные с приобретением и предоставлением имущества в лизинг;
- к расходам, связанным с производством и реализацией, относятся суммы лизинговых платежей, за вычетом сумм начисленной амортизации;

- к внереализационным расходам относятся проценты по кредитам, привлеченным лизингодателем для приобретения предмета лизинга.
- к внереализационным расходам относятся расходы на содержание переданного по договору лизинга имущества, включая амортизацию по этому имуществу.

2. Налог на добавленную стоимость:

- сумма НДС, подлежащая внесению в бюджет, определяется как разница между величиной налога, полученной от лизингополучателя в составе лизинговых платежей, и суммой налога, уплаченной при приобретении предмета лизинга.
- сумма НДС, подлежащая внесению в бюджет, определяется как разница между величиной налога, полученной от реализации продукции (работ, услуг) лизингополучателя, и суммой налога, уплаченной в составе лизинговых платежей.

3. Налог на имущество организаций:

- налог на имущество уплачивается лизингодателем при постановке предмета лизинга на его баланс.
- налог на имущество уплачивается лизингополучателем при постановке предмета лизинга на его баланс.













� EMBED PBrush  ���





� EMBED MSGraph.Chart.8 \s ���








� EMBED MSGraph.Chart.8 \s ���





� EMBED MSGraph.Chart.8 \s ���





� EMBED MSGraph.Chart.8 \s ���





� EMBED MSGraph.Chart.8 \s ���








� Газман В.Д. Кризис законодательства о лизинге // Хозяйство и право. - 2000, - №4. - С. 93.


� Капков А. Ядерный стимул для лизинга // Журнал для акционеров. - 2000, - №10. - С. 21.


� Горемыкин В.А. Лизинг. - М.: ИНФРА-М, 1997. - С. 21.


� Горемыкин В.А. Указ. соч. - С. 41.


� Королев А. Нужны новые подходы к лизинговому законодательству // Хозяйство и право. - 2001, - №9. - С. 110-124.


� Васильев Н.М., Катырин Г.Н., Лепе Л.Н. Лизинг как механизм развития инвестиций и предпринимательства. - М.: ДеКа, 1999. - С. 210.


� Синько В. Лизинг – средство подъема производства // Экономист. - 1999, - №3. - С. 48.


* К дополнительным услугам относятся: приобретение прав на интеллектуальную собственность; приобретение у третьих лиц товарно-материальных ценностей, необходимых в период проведения монтажных и пусконаладочных работ; осуществление монтажных и пусконаладочных работ в отношении предмета лизинга, обучение персонала; послегарантийное обслуживание и ремонт предмета лизинга, в т.ч. текущий, средний и капитальный ремонт; подготовка производственных площадей и коммуникаций; другие услуги по проведению работ, связанных с установкой (монтажом) предмета лизинга, без оказания которых невозможно использовать предмет лизинга.


� Блинов А. Мощный инвестиционный инструмент //Журнал для акционеров. - 1999, - №12. - С. 37.


� Гусаков Б., Сидорович Ю. Лизинг – катализатор экономического роста // Финансы. - 2001, - №1. - С. 12-13.


� Газман В.Д. Качество и количество российского лизинга // Оборудование. - 2001, - №7. - С. 5.


� Карп Е.М. и др. Финансовый лизинг на предприятии. - М.: Финансы, 1998. - С. 6.


� Козлоски М. Анализ деятельности российских лизинговых компаний // Финансист. - 1998, - №7/8. - С. 56.


� Газман В.Д. Лизинг в России // Финансы. - 1999, - №8. - С. 17.


� Жаров Д. Лизинг или кредит? // Рынок ценных бумаг. - 1999, - №18. - С. 37.


� Капков А. Указ. соч. - С. 23.


� Газман В.Д. Пути расширения рынка лизинговых услуг // Финансовый бизнес. - 2000, - №3. - С. 40.


� Газман В.Д. Лизинг в России: вчера, сегодня, завтра // Оборудование. - 2001, - №10. - С. 25.


� Масленников О. Особенности лизинга в России // Рынок ценных бумаг. - 1999, - №18. - С. 28.


� Николаенко А. Нетрадиционный финансовый продукт – лизинг // Финансовый бизнес. - 2001, - №11. - С. 56.


� Газман В.Д. Лизинг в главе 25 НК РФ // Консультант. - 2002, - №3. - С. 34.


� Дегтярева Е. Анализ 25 главы НК РФ “Налог на прибыль организаций” // Лизинг-курьер. - 2001, - №5. - С. 16-18.


� Дегтярева Е. Анализ 25 главы НК РФ “Налог на прибыль организаций”. // Лизинг-курьер. - 2001, - №5. - С. 18.


� Газман В.Д. Лизинг в главе 25 НК РФ // Консультант. - 2002, - №3. - С. 38.


� Соглашение между Правительством РФ и Правительством Канады об избежании двойного налогообложения и предотвращения уклонения от налогообложения в отношении налогов на доходы и имущество от 05.10.95.


� Никулина Л.М. Изменения в исчислении НДС при осуществлении лизинговых операций // Российский налоговый курьер. - 2001, - №1. - С. 12.


� Ковынев С. НДС при международном лизинге // Лизинг-курьер. - 2001, - №5. - С. 21-23.


� Ст.174 НК РФ и Приказ ГТК РФ от 07.02.01 №131 “Об утверждении инструкции о порядке применения таможенными органами РФ НДС в отношении товаров, ввозимых на территорию РФ”.


� Письмо Минфина РФ от 05.03.97 №04-03-08.


� Монахова Т.Н., Шингарев А.А. Операции финансового лизинга: учет у лизингополучателя // Аудиторские ведомости. - 2001, - №12. - С. 21.


� Инструкция ГНС РФ от 15.09.95 №38, п.3.3.


� Латышева О., Матвеев А. И это все лизинг // Экономика и жизнь. - 2002, - №11. - С. 3.


� Газман В.Д. Лизинг в России // Финансы. - 1999, - №8. - С. 17.


� Лелецкий Д. Об экономической эффективности лизинга // Рынок ценных бумаг. - 1999, - №18. - С. 34.


� Штельмах В. Лизинг и банковский кредит на приобретение основных средств: сравнение эффективности // Финансы. - 1999, - №8. - С. 19-20.


� Блинов А. Указ. соч. - С. 36.


� Жаров Д. Лизинг или кредит? // Рынок ценных бумаг. - 1999, - №18. - С. 36.


� Обозов С. Резервы лизинга // Журнал для акционеров. - 1999, - №2. - С. 44.


� Самохвалова Ю.Н. Лизинг в России: правовые основы, бухгалтерский учет, налогообложение. - М.: Современная экономика и право, 1999. – С. 96;


Эффективность лизинговых операций: Практическое руководство по учету, налогообложению и расчету эффективности лизинговых операций / Под ред. В.А. Шатравина. - М.: Ось-89, 1998. - С. 35.


� Дегтярева Е. Влияние НК РФ на выбор источника финансирования капитальных вложений // Лизинг-курьер. - 2001, - №6. - С. 16.


� В соответствии со статьей 176 НК, если в течение 3-х месяцев сумма НДС не была зачтена за счёт других налогов, остаток НДС подлежит возврату налогоплательщику напрямую из бюджета.


� Изряднова О. Инвестиции в основной капитал: основные тенденции и факторы (доклад). // � HYPERLINK http://www.rosleasing.ru ��http://www.rosleasing.ru� (взято 25.04.02).





[image: image9.wmf]Структура оборудования, передаваемого в лизинг в 1997 г.

14%

24%

39%

4%

5%

14%

Компьютеры и оборудование для офисов

Грузовые автомобили

Машиностроит. и технолог. оборудование

Легковые автомобили

Самолеты, суда, ж/д составы

Другое имущество

[image: image10.wmf]Структура оборудования, передаваемого в лизинг в 1995 г.
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[image: image13.wmf]Структура оборудования, передаваемого в лизинг в 1999 г.
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